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抢时机 卖场纷纷提前“放价”
五一“小黄金周临近，各大卖场均已提前积

极进行促销推广活动，积极迎接五一节的到

来。“尽管‘五一’假期从7天缩水为3天，从‘黄

金周’变成了‘小长假’，但是，无论是家电卖场

还是家电品牌厂商，‘五一’仍然是不能放弃的

提升销售业绩的黄金机会。”郑州大学讲师王刚

伟分析指出：“与往年不同的是，今年各大卖场

提前‘放价’，让消费者提前享受到了实惠。”

家电卖场纷纷把开业时间定在“五一”前夕

并非偶然，各大家电品牌也纷纷将让利促销等

活动的日期大幅提前。记者看到，各大家电卖

场和家电品牌在“五一”前接连重拳出击，为那

些正准备购买家用电器的消费者带来了无限的

黄金购物机遇。4月16日至18日，苏宁电器将

在旗下的5个店面同时启动为期3天的10万台

特价平板电视“抢购惠”活动，河南苏宁电器总

经理王军表示，各品牌拿出的都是刚上市的新

品，而非陈旧款式，主打产品集中在LED电视、

互联网电视、3D电视等三个方向上。4月 15
日，河南五星电器有限公司总经理战卉宣布，五

星电器天龙大卖场借助重装开业的机会，五星

电器特意准备了5000万元的货源，其中有2000
万元的备货是促销货源。

业内人士认为，随着天气渐渐变暖，很多原

本窝在家里或单位的人开始逛街购物，逐渐展现

出蓄积了一个冬天的购买力，事实证明：卖场五

一前夕的漂亮促销战受到了市民的欢迎，也取得

了良好的销售业绩。消费者张文雅表示，五一假

期准备出去旅游，到时候就算商场搞促销活动也

没时间参加，“商品如果五一前就打折，还保证如

果与五一有差价会补的，当然要买了。”

这场五一很多商场都准备了充足的货源。
记者随后走访了永乐、国美和大商电器，发现为
备战五一小黄金周，他们都准备了丰富资源。
河南国美电器总经理张峰告诉记者，上周末就
已进行了促销预热，发现市民的购买欲望都很

强烈，现在“五一”到了，争取在五一前打一个漂
亮的促销战。

五大卖场铆足劲“迎战”五一
明天就是五一节了，五家卖场的负责人都

表示，五一假期是家电销售高峰，消费者流量
大，购买力强，争取让顾客享受更好的送货、安
装等服务。

为保证本次让利幅度最大，国美与国内外

空调厂商签订了 109亿元的供货协议，与彩电
厂商签订了75亿元大单，通过大单采购保障品
类最齐全而价格最低。张峰对记者介绍说：“五
一期间，是消费者购买彩电、空调、洗衣机以及
其他家用电器的最佳时机。今天 8点 18分，河
南国美开闸热卖，特惠资源将在‘72小时不打
烊’活动中，放量投入家电市场，届时家电价格
直线下拉40%～50%。”

五一期间，各厂家为河南永乐提供政策倾斜，

数千万的价格与赠品资源将集中在永乐爆发。同
时永乐数十亿元的巨额资金，大单采购市场主流
畅销品，从4月30日起开始全面爆发。在厂家的
多重支持下，五一期间永乐势必将河南家电价格
强拉 40%。河南永乐电器总经理丁宁介绍说：

“永乐推出的5·1低价保障承诺，消费者在永乐
购买产品7日内可以享受‘价格、赠品双保障’。
也就是说如果4月30日～5月7日之间，所购商
品比其他同规模商家的价格高或赠品少，永乐会
全额退还差价、补足赠品。”

据悉从 4月 30日起，消费者到苏宁电器郑
州各门店，无需购物，到店即可至服务台领取汽
车免费抽奖券一张，免费参加汽车抽奖活动。
奖项设置为价值78900元的长安铃木天语三厢
超值版汽车。王军对记者说：“五一期间苏宁电
器还准备了20台2P美国惠而浦空调柜机和百
张世博会门票，凡在活动期间来苏宁选购家电
产品，凭当日发票换取抽券奖，即有机会获得空
调柜机、世博会门票。”

“2010年五一的促销活动，五星从 4月 29
日即开始全面启动，一直延续至 5月 4日。活
动期间，只要在河南五星电器各大卖场购物满
1000元就送 800元全场通用现金券。”战卉介
绍，对于新婚新居顾客，凭 2010年结婚证或装
修证明，活动期间购物满 10000元即可加送 1P
冷暖空调一台；老顾客凭五星电器老发票再购
物满 10000元同样可以获赠 1P冷暖空调一台。

本次五一节假期，大商电器不仅送出的海
量豪礼、疯狂抽奖，在郑东新区宝龙城市广场店
开业之际，也将为顾客提供一站式服务，而且该
店无论是商品上、服务上、环境上，都堪称郑东
新区的顶级之作，使得郑东新区的消费者可以
在自己的家门口购物。

日前，某卖场方面相关负责人向记者透露，
今年“五一”期间，该卖场无论在人力还是资源
上的投入，都是近两年以来最“重”的一次。“届
时，郑州各家卖场之间或将出现新一轮的战斗
今天就将打响。”

“亮剑”五一

家电卖场大战一触即发
今天是4月30日，明天就是“五一小黄金周”了，郑州各大家电卖场早已整装待发，准备“亮

剑”五一了。
其实，自从“五一黄金周”变成了“五一小黄金周”，很多消费者的消费习惯也随之慢慢发生了改

变，大家纷纷把采购家电的日期提前。在采访中各厂家工作人员均向记者透露，在临近“五一”黄金
周还有一周的时间时，郑州五大家电卖场就已经提前出击，因为无论是国美、永乐还是苏宁、五星和
大商电器，还是家电品牌厂商都在努力适应这种变化，以更好地满足消费者的家电消费需求。而在
今年“五一”，随着大环境的变好，商家的促销更是“硝烟四起”。 晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图


