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第一金融·理财 B07

市民王先生：每逢母亲节，我不仅给母亲
和岳母送礼物，还要给自己的爱人挑一份礼
物。今年，他准备送保险给老婆，但不知道该
如何选择。

专家建议：若为“全职母亲”购买保险，丈夫
可为太太选购一些保障功能强的女性险，不用
过分在乎这类保险的寿险保障以及分红功能；

若年轻的母亲与父亲同样是忙碌的职场人士，
在家中是经济“半边天”甚至“大半边天”，那就
要考虑较高额度的寿险和意外险。为这类年轻
母亲购买特定的女性险种时，可以特别选购已
经结合寿险功能的、比较全面的女性险。而养
老方面，由于她们本身有较好的收入能力，则不
一定采用保险工具了。

创新小企业金融服务
复杂的评审流程、单一的担保方式……

这些繁琐的融资条款成为小企业融资时的
“绊脚石”。为了寻求提升服务和自身发展
的“结合点”，交通银行特别推出小企业金融
服务创新体系。不仅顺利帮助小企业渡过
快速发展的“瓶颈”期，更实现了企业和银行
的双赢。

帮助企业摆脱资金困境
A公司是我省一家主营防腐、保温、

防水、防火的工程建设公司。随着公司
经营规模的不断扩大，公司业务量不断
攀升，对公司现金流量形成了巨大压
力。由于没有充足的现金，致使企业眼
看到手的大订单不能签订，也使公司在
原材料购买、人员聘用等方面错失良
机。对此，交通银行为其实施了全面的
小企业金融服务。首先，精心组织，稳步
推进，找准银企对接的“着力点”；其次，
完善配套优惠服务，突破全程服务“关键
点”；最后，多方联动互促，实现企业成长
和自身壮大“增长点”。经过全方位一体
化金融服务，A 公司得到了交通银行的
及时扶持，顺利摆脱资金紧张问题，使公
司驶入了快速发展轨道。

交通银行河南省分行零贷部首席产品
经理金阳说，作为以中小企业贷款和个人
贷款为主的零售贷款部门，该行零贷部始
终坚持“面向中小企业、面向有潜力、高成
长企业”的市场定位，工作中通过实施金融
服务倾斜、全方位一体化服务、帮助企业走
出资金困境等各项措施，重点支持了省内
一大批符合国家产业导向，处于成长期、有
市场潜力的小企业加快发展。

五大创新体系深受欢迎
据金阳介绍，交通银行始终致力于完

善和创新小企业金融服务体制机制，“展业
通”金融服务品牌被评为“中国最佳中小企
业融资方案”，它具有“五大创新”小企业金
融服务模式，深受企业欢迎。

首先是创新经营模式。“交行在业内率
先将小企业业务纳入零售板块，采用国际
先进的零售化模式管理小企业业务，按照
规模化、集约化、专业化、标准化经营理念，
在大型银行中率先建立‘在行式’小企业专
营机构模式。”据悉，目前交行省内设立小
企业信贷专营机构13家，可为小企业提供
集融资、结算、投行、个金、个贷、外汇等业
务为一体的综合化服务。

其次是创新产品体系。交行“展业
通”已形成包括生产经营、贸易融资、工程
建设、结算理财、厂商联动、个人投资在内
的 6 个“一站通”产品组合和“展业通快
车”，并针对“供应链”体系小企业推出保
兑仓、保理等多种融资方式。根据小企业
临时资金需求和企业生产周期和资金回
笼特点，分别推出账户透支业务和分期还
款业务。

再次是创新流程工具。交行小企业融
资实行个人签批制，只需经过初审、审查、
审批三个环节，对优质小企业以及部分标
准化产品可直接进行电子审批。

最后是创新担保方式和创新合作形
式。除了传统的房、地、设备等作为担保品
外，还将企业动产和权利等作为融资担保，
推出了应收账款转让、国内保理等融资担
保方式。交行一直鼓励开展多种形式的担
保方式创新，如多方联保业务，钢材质押贷
款业务等。此外，交行还十分注重与各级
政府、工商联、工业园区、行业协会及各类
中介机构的合作，并加强与各级政府相关
部门、专业市场等机构合作，为小企业集群
提供专业化的金融服务方案。

如果您也想获得交通银行为您“量身
定做”的金融贷款支持，快来交通银行相关
网点咨询吧。

晚报记者 倪子

“母亲节”送保险
年龄不同保障不同

5 月 9 日，我们又将迎
来美丽的母亲节。给母亲
或是爱人送上一份保险，绝
对是表达一片心意的好方
法。不过，保险专家提醒，
市民要根据亲人的年龄特
征，自己家庭的经济状况等
进行合理选购。

晚报记者 倪子

市民任先生：我打算给自己 59 岁的老母
亲买一些保险，希望增加妈妈的养老收入和
大病保障等。可是，他一连问了几家保险公
司，得到的回复都“事与愿违”。由于老年人
的生理尤其是年龄特点，如果给 50 周岁以上
的老人购买养老类保险，可能遭遇“保费倒
挂”的尴尬，也就是说，获得的收益很可能低
于付出的保费。

专家建议：由于老年人的医疗险赔付
率相当高，保险公司考虑成本问题一般不

愿意承保。面对这样的情形，保险专家建
议任先生放弃买保险为父母养老、看大病
的办法，转而寻求其他储蓄型的理财方式，
多为父母积攒养老所需费用，同时安排好
自身的保障，降低整个家庭的风险。另外，
对于 70 岁以下的老年母亲，子女们可以特
别购买一些带有骨折保障的意外险种。老
年女性尤其容易因为摔倒等意外事件导致
住院花费，含有骨折的意外保障是非常合
适的一个产品。

市民宋女士：我母亲今年 48 岁，农村户
口。我月收入3000元左右，希望在今年的母亲
节为母亲购买保险，该如何投保？

专家建议：对于已步入中年的母亲而言，
已不再需要高额的寿险，而主要应该关注未来
养老和医疗保障。保险专家建议，宋女士应从
整体上规划家庭保障安排。比如，可以让父
母和自己“按比例分保额”。“这类家庭的子女

工作年限较短，经济能力还不足为全家都购
买到足额的保障，不妨让已成年子女自己保

‘大头’，母亲或父亲保‘小头’，既能让保费成
本在可以承受的范围之内，又让全家都有基础
保障，分散家庭经济风险。”此外，宋女士不妨
为自己选购较高额度的意外险，并搭配足额的
医疗或大病险，然后为母亲安排当地基本社保
一级中低额度的商业医疗保障。

中年母亲：和子女按收入比例“分成”

年轻母亲：合理安排全面保障

上证指数刷新今年最低点

投资QDII把握两大诀窍
近两星期以来，A股市场不断遭受重创，继

4月 27日上证指数一度下挫近百点创下今年
以来最低收盘点位后，节后市场一直陷入低
迷。在此背景下，QDII理财产品开始受到关
注。对此，理财专家表示，海外成熟资本市场
将为投资者带来稳定且风险较低的回报，这将
是资金未来配置的重要组成部分。

根据晨星数据统计显示，在 3月份所有开
放式基金回报率前十位中，基金QDII不但占据
八席，而且包揽了前七名，令国内的A股基金
颜面尽扫，而QDII基金的配置价值也再一次得
到彰显。

申银万国研究所报告认为：“中国的股市
是用大幅波动来换取相对较高的收益，而这种
大幅波动的风险也为投资者带来了一定的投
资压力。”

数据显示，中国上证指数的月度波动率达
到 7.94%，远超过全球市场以及新兴市场的波
动水平，这也反映出中国资本市场的系统性风
险较高。

长盛环球景气行业拟任基金经理吴达表
示，近几年来大量资金流入资本市场，导致A
股估值水平持续升高，投资者需承受越来越大
的系统性风险，“通过QDII进行全球化的投资
可以为资金找到更多的投资渠道，从长期来
看，海外成熟资本市场将为投资者带来稳定且
风险较低的回报，这将是资金未来配置的重要
组成部分。”

摩根资产管理公司副总裁莫兆奇为投资
QDII提供两招秘诀：一方面，投资者在涉足海
外投资之前，一定要先对自己的投资目标有清
晰的了解，具体来说就是要知道自己的风险承
受能力、期望回报率，以及投资时限等。另一
方面，投资者要与银行客户经理进行仔细沟
通，请客户经理根据自己的投资目标，并结合
宏观及微观层面的市场情况，量身推荐最为适
合的产品选择以及资产配置方案，这样才能最
有效率地实现预定的理财目标。 来从严
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