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光大银行推“阳光乐活”客户体验活动

量身打造帮市民快乐理财
领先商业银行理财服务

市场竞争就是为消费者创造更
多的价值。对此，光大银行郑州分
行行长崔敏奎表示，优质服务是商
业银行永恒的主题。为了做好理财
市场的“领跑者”，光大银行郑州分
行不断创新，健全体制，大力提升服
务水平。例如，建立全国首家贵宾
理财旗舰店；在各个支行设立阳光
理财中心；存款、贷款、资金结算以
及股票、外汇买卖和保险、信托投资
等各类金融产品可供客户随意选
择；专业理财注册金融理财师为客
户量身定做个性化的理财规划方
案，满足各种投资理财需求等。

光大银行郑州分行成立九年
来，一路辉煌，一路创新：2001年，在
全国光大银行系统第一家发行阳光
卡；2002年，获得全国金融系统五一
劳动奖状。此外，光大银行是全国金
融行业中率先开办理财服务、打起理
财银行大旗的商业银行，成为国内商
业银行理财服务的领导者。

2007年，国务院正式批复中国
光大集团改革重组方案，组建中国
光大金融控股集团公司，在中国金
融业中率先取得了中国金融综合经
营的第一张牌照，成为中国第一家
金融控股公司。业内人士表示，光
大银行即将完成注资重组和改革上
市，这将为光大银行加快发展创造
更多条件。

为了让更多客户能够体验到
“便捷金融、快乐生活”带来的实
惠，光大银行从 5月份起便开展了
丰富多彩的产品促销优惠活动。
在 5月份的“乐活亲情汇款”活动
中，本行卡之间通过柜台、网银进
行的转账汇款免费；使用光大西联
汇款接受海外亲友汇款或汇出汇
款即赠20元亲情国际电话卡；通过
网银签约定时转账功能，可实现在
约定时间向指定亲友账户转账汇
款。在“乐活分享理财”活动中，邀
请亲朋好友共同购买指定阳光理
财产品，可以普通理财产品的购买
起点，享受财富客户定制产品收
益；阳光资产配置计划系列 5只产
品免赎回费的持有期限降至一年；

“阳光基金定投精选”网银定投申
购费率四折优惠；阳光稳健一号申
购免手续费等。

6月，光大还将推出“乐活黄金
分享”活动，邀请亲朋好友共同进
行光大黄金交易，可多获得 50%交
易积分。7月和 8月份，作为NBA
官方合作伙伴，将推出“与NBA一
起乐活”和“NBA青少年篮球训练
营”。促销期间凡购买指定产品，
即可获赠精美NBA纪念品，集齐一
套还有机会获得NBA中国赛门票、
参加NBA青少年篮球训练营、球星
见面会等一系列精彩的球迷活动；
光大银行与NBA共同举办青少年
篮球技能、生活技能活动，由NBA
球星参与指导等。

回馈客户带来丰厚实惠

作为国内金融机构个人理财
的先行者，光大银行郑州分行自
5 月份起在全国范围内推出了

“阳光乐活”大型客户体验活动。
该活动以“便捷金融、快乐生活”
为主旨，将纷繁复杂的金融产品
与客户生活需要巧妙地结合起
来，化繁为简，提供精选产品包，
为客户生活的各个阶段需求匹配
全方位的理财解决方案。通过多
个层面内容新颖形式活泼的体验
活动，让客户近距离接触金融产

品，感受金融服务，找到适合自己
的理财计划。

据了解，光大银行本次客户
体验活动特色颇多，主要通过系
列丰富多彩的活动，让广大客户亲
身感受到便捷金融服务为自己带
来的快乐生活。例如，全案例式的
产品介绍。光大银行特别编写了
全新的《乐活体验产品手册》，突破
传统，全部以四格漫画配合“阳光
家族”情景故事，用深入浅出的方
式，让客户快速了解光大银行的特

色金融产品，发现适合自己的、最
有效的需求解决方案。

此外，还有丰富多彩的现场
体验活动和实惠好玩儿的产品优
惠。通过在光大银行网点举办
的各类针对贷款、教育、养老等
需求的现场活动，让客户了解适
合自己的产品和服务。活动期
间将陆续推出各种实惠的促销，
让客户在实惠又好玩儿的优惠
活动中体验拉近亲情分享快乐的
感觉。

便捷金融打造快乐生活理财是一种生活。随
着金融工具和理财概念的
不断普及，“理财”早已揭
开了神秘的面纱，成为越
来越多城市居民生活中不
可或缺的部分。无论是个
人投资，还是支付结算，无
论是贷款买房，或是学习、
旅 游 等 ，“ 理 财 ”无 所 不
在。近日，光大银行郑州
分行推出“阳光乐活”大型
客户体验活动，为的就是
让更多的客户充分体验

“便捷金融、快乐生活”带
来的实惠。
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