
兴业银行推“贷款融资、支付结算、理财规划”综合金融服务

兴业通将“瘦身银行”搬进商店
理财服务

让闲置钱流动起来
在办理“兴业通”之后，张先生的

公司提高了管理效率。同时，掌握家
庭财务大权的张太太也在小刘的劝说
下，开始研究起银行理财产品来，以实
现“钱生钱”的目的。

“兴业银行为客户制定个性化的
财务规划方案，并提供多种现金管理
工具以及多样化的投资理财渠道，助
经营业主巧用闲余资金实现个人、家
庭财富保值增值。”小刘告诉张太太说。

“以前只晓得挣了钱存银行，最多
也就是存个定期，现在才发现有这么
多的窍门。”根据理财师的建议，张太
太选择了兴业银行推出的“天天万利
宝”理财产品，并到兴业银行办理了智
能通知存款。“满 7天利滚利，享受活
期便利，年收益最高可达活期的 3.77
倍。”一年下来，看见账户上的利息比
过去高出许多，张太太自然喜笑颜开。

除了张太太通过理财实现增值收
益，经常外出谈生意的张先生更喜欢
的是兴业银行的VIP服务。作为兴业
银行的白金层级的“兴业通”客户，兴
业银行给张先生配备“一对一”的专属
理财经理，同时，兴业银行还给张先生
提供健康医疗、机场贵宾服务、免费赠
书、时尚高尔夫等增值服务，全面提升
了张先生的生活品质。

张先生的服装店由于位于繁华
地带，生意十分红火，但这也给张先
生带来了另一个困扰——每天的资
金流太大，财务部门操作起来十分烦
杂。于是，在小刘的建议下，张先生
又开通了“兴业通”的支付结算功能。

“‘兴业通’是专为个体工商经营
者提供的，利用银联网络实现结算、
收款的智能刷卡终端。该业务不但
保证清算资金及时到达个人账户，而
且费用低廉，还具有附加的理财功
能，尤其适合自己做生意的私营业
主。”小刘介绍说。

张先生开通了“兴业通”支付结算
功能后，立即感受到了使用的方便。

据介绍，该业务由网点柜台、自

助银行、网上银行、电话银行、手机银
行和银银平台六大渠道组成的全方
位支付结算体系覆盖全国，资金流通
安全便捷；提供及时到账的业主收款
服务；使用“兴业通”卡收付款、转账、
取现，享受手续费优惠。

有了这个“瘦身银行”，张先生不
但不用担心遇到假钞，还能解决现金
管理不便、货款不能及时回收等问
题。同时，作为配套结算账户的兴业
银行“自然人生”理财卡丰富的附加
功能，也能给张先生带来额外的收
益。“兴业通”商户可将自己配套的理
财卡人民币活期账户中符合条件的
存款，自动转入“智能通知存款（自在
增利）”账户，获取额外收益。

支付结算“瘦身银行”走进商店

最近，张先生的公司接了一
个大单子，但流动资金不足成为
困扰他最大的问题。正当他一筹
莫展时，借助“兴业通”综合金融服
务业务，张先生不但顺利地完成了
订单，同时也进一步深化了个人的
理财业务，可谓是一举两得。

据了解，兴业银行“兴业通”
业务中有一项重要的功能就是
贷款融资服务，专门向成长型经

营业主提供个人经营性贷款，具
有申请手续简便、审批流程快
捷、授信期限长、可循环使用、自
助用款便捷省息、多种担保方式、
可在线申请等产品特色。对于申
请资料齐全的贷款，5个工作日内
完成审批，授信项下符合条件的
贷款可当天发放，切实助力成长
型经营业主把握商机。同时，额
度授信期限最长可达10年，提供

抵押、质押、联保、互保等多样化
的担保方式。授信期限内，额度
可根据客户需要循环使用，避免
多次重复申请的麻烦。

“在获得‘兴业通’自助额度
后，客户可以足不出户，通过兴
业银行的网上银行和电话银行
两大渠道自助放款和还款，实现
贷款的随借随还，节约财务费
用。”小刘介绍说。

贷款融资 生意发展亲密伙伴

张先生经营着一家服装
店，在商界摸爬滚打了十几年，
越来越认识到现金流对于企业
经营的重要性。但是，由于他
的服装店规模不大，因此经常
会出现在急需资金时无处筹资
的情况。这颇令张先生苦恼。
后来，张先生认识了兴业银行
的一位客户经理小刘，小刘向
他推荐了兴业银行刚刚推出的

“兴业通”业务。
“‘兴业通’是集‘贷款融资、

支付结算、理财规划与贵宾服务
’为一体的全方位、多层次的综
合金融服务方案。‘兴业通’业务
致力于扶持成长型经营业主事
业成长，并助其建立科学的财务
规划，实现财富与生活品质的同
步提升。”兴业银行郑州银行相
关负责人如是表示。
晚报记者 来从严 通讯员 张建钧
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