
“从本月初开始，像周先生
这样对养老保险有需求的人，
就可以购买该产品。”王玲玲
说。

据介绍，财富人生是一款
终身型理财保险计划，0～55周
岁都能投保，可以为不同年龄
阶段人群的子女教育、养老、意
外保障、重疾保障等提供解决
方案。分红型的产品设计，让
客户在享有固定保障利益的同
时，还能以红利的形式，分享保
险公司的经营成果。

“我既然购买保险，最为关

注的当然还是保障功能了。这
款产品有什么保障功能啊？”对
于周先生的咨询，王玲玲解释
说，财富人生在常见的人身风
险保障以外，设置专属重大疾
病附加险，提供重大疾病风险
保障。同时保单还附加了投保
人意外身故或高残豁免功能，
若周先生在交费期内因意外发
生身故或高度残疾的不幸，将
豁免余下未交的保费，保险责
任继续有效，最大限度地体现
保险的保障价值。

按照周先生的设想，他想

在自己 60岁时实现完全退休，
并开始享受生活。而在这十几
年的工作中，周先生需要的是一
款既能满足理财需求，同时又
可以实现将来养老目的的保险
产品。据记者了解，目前国内
寿险市场上大部分年金保险产
品都明确约定合同结束期限。
但周先生如果购买财富人生，
从 60岁至终身，每年可以领取
保险金额的 20%作为养老金，
并保证领取20年，真正让现金流
与生命等长，实现“交钱一阵子，
领钱一辈子”。
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泰康人寿新推财富人生终身年金保险产品

新型年金保险可“领钱一辈子”
投保还享有特别红利
“假如周先生现在就选择购买

这款财富人生养老保险，还会有一
份意外的惊喜等着他。”王玲玲介
绍说。

记者获悉，泰康人寿于 2001年
在国内率先推出分红型保险产品以
来，目前有接近 900 万客户购买了
分红险，而此次泰康特别红利的发
放时间为今年 7 月 1 日至明年 6 月
30 日，发放对象是在今年 6 月 30
日 前 投 保 泰 康 分 红 险 的 所 有 客
户。“这次的派发要远远大于 2008
年的 18 亿分红，派发总额将超过
2008年的一倍。”

泰康人寿河南分公司总经理王
小平表示，此次特别分红主要是基于
公司去年良好的业务经营，“我们此
次分配的是 2009年已经赚到的钱。”
王小平同时透露说，今年第一季度泰
康人寿已经完成保费收入 336亿元，
同比去年增加高达 56%，“我们预计
今年泰康人寿仍将取得两位数以上
的业绩增长。”

值得一提的是，不但在今年 6月
30日前投保泰康分红险的所有客户
都能享受特别红利，而且投保越早和
缴纳保费越多的客户领的红利金额
将越高。“只要周先生在 6月 30日前
完成签约，那就可以享受到这次特别
红利的派发。”王玲玲说。

“人寿保险具有非常好的资
金安全性，但是由于一般年金险
必须等到固定年期后才能领取，
资金的流动性相对较差。”王玲
玲表示，财富人生从合同生效第
二年就开始按保险金额的 10%
每年发放生存金。在交费期内，
从第二年开始，每年给付当期保
险费 2%的持续金，以鼓励客户
持续交费。交费期内每5年给付
当期保险费 50%的特别金，以减

轻交费压力。
记者了解到，为满足客户的

多样化需求，财富人生还提供多
种选择权。客户在 60岁以后，
可以选择每年领取保险金额
20%的生存金直至终身，也可以
选择在 60周岁时一次性领取，
以方便客户按需支配。该款产
品还设置了追加账户的功能，
相当于提供一个开放的资金管
理工具，帮助客户稳健理财。

保障的同时实现稳健理财

周先生今年已经40多岁了，
目前在一家事业单位担任部门领
导。频繁的工作应酬，让周先生
的身体状况一直不太好。最近，
周先生越来越关注自己的养老问
题。“我以前一直以为自己年轻力
壮，收入又不低，所以没有把养老
问题放在心上，但现在我却担心。”
周先生说。

“其实，周先生面临的问题是
一个共性问题。在中国‘跑步’迈
入老龄化的社会大背景下，养老
问题已经变得十分重要。泰康人
寿近日新推出的‘财富人生终身
年金保险（分红型）’（以下简称财
富人生），可以满足像周先生这样
的大众日益增长的保险需求。”泰
康人寿总精算师王玲玲向记者介
绍说。 晚报记者 来从严
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