
2010年5月28日 星期五 主编 朱江华 编辑 樊无敌 校对 晓梅 组版 陶莎

B11B11

永乐独家推出空调最佳选购方案
河南永乐方面表示，为了更多地让利消费

者，冰峰行动期间，1P空调平均以 1200元左右
的价格进行放量销售；同时，以国家节能补贴、
厂家补贴、永乐补贴的三重补贴优惠，2P空调的
平均价格达到3000元左右，并将放量销售。河南
永乐方面进一步表示，针对空调进入销售旺季，永
乐推出的三重补贴活动，将进一步释放终端需求，
不仅可以帮助厂家顺利出货，而且消费者也能以
最优惠的价格购买到适合的空调。

目前，越来越多的消费者表现出客厅与卧
室整体组合购买的趋势，永乐销售数据显示，
现阶段空调销售成交量中，城市居民家庭单次
成套购买的比重已经占到38%。

根据市场调研发现，消费者旺季购买空调
不仅关注产品本身，而且关注经销渠道的服务
水平，尤其送装不及时成为消费者对空调服务
的最大抱怨。针对此类情况，在本次冰峰行动
期间，河南永乐首家向消费者承诺在市内“24
小时送装到位”，同时指定型号，将享受即买即
送即安装，并同时推出免费检测维护、免费清
洗的售后服务。

5项承诺全面保障冰峰行动
除空调外，据了解，永乐电器通过规模采

购和连锁优势获得海尔、西门子、三星、LG、松
下、格力、志高、美的、新飞、容声等众多冰箱厂
家的大力支持，实行厂商共同营销，在本周掀
起冰箱制冷促销风暴，全场普降 10%，最高降
价幅度达 40%，打造最丰盛的制冷盛宴。河南
永乐相关负责人介绍，永乐之所以为消费者提
供这么多质优价廉，以及新品畅销的家电产
品。一是源于大力度的促销。价格直降、全场
返现、实惠赠礼等真正做到为消费者省钱。二
是源于永乐与全球知名制造企业达成相互信
赖，协同发展的共识。通过大量的集中采购降
低运营成本，减少物流中间环节，降低零售价
格，真正让利于消费者。

同时，随着世界杯的来临，不少消费者为
了观赛需要，开始考虑更换大屏运动高清平板
彩电的需求。永乐电器将投入1亿元资金用于
平板电视的资源储备，海信、夏普、长虹等彩电
品牌也欲借助世界杯劲爆上演之际普及“运动
高清”彩电，充分满足消费者追求运动高清视
觉效果的需要。

千余免费停车位+VIP专区，苏宁服务全面升级
据了解，即将开业的苏宁电器郑东新区宝

龙旗舰店早已被纳入全国重点连锁店经营的
范畴，为此，苏宁除在硬件上精益求精之外，在
产品上也同样下足了工夫。

针对此次郑东新区宝龙店开业，苏宁电器
各个管理部门都设立专人负责该店的品牌引
进和产品拓展，苏宁已提前备千万优势货品资
源，高端特惠机型占比高达 60%，基本上每个
品类都有20%以上的新品、精品首次和郑州市
民见面，目的也是希望充分塑造该店作为消费
前沿和时尚主流的品牌形象，使其能够更好地满
足郑州东区市民日益提高的个性化生活需求。

河南苏宁电器总经理王军表示：“郑东新
区宝龙旗舰店作为郑东新区行业标杆，不但引
进了苏宁连锁经营的精华——3C+旗舰店模
式，对于店面的装修等级、布局、产品、服务都
有明确的标准。针对郑东新区优越的商业前
景和高端消费群体，苏宁对宝龙店执行了最高
等级的装修布展标准，目的就是打造河南门面
郑东新区的标杆店面。

1000台空调特惠机，开业价格一降到底
据河南苏宁电器相关负责人透露，从6月

1日起国家新能效标准将开始实施，国内变频空
调市场份额从2008年不足 7%迅速蹿至 2009
年的 17%以上，并呈现持续快速增长态势。
新政策不仅加速了空调产品更新换代的速
度，同时也加速了变频空调产品的销售增长
速度。本周末，在 16大国际知名品牌空调厂
商的倾力支持下，仅苏宁电器郑东新区宝龙
旗舰店开业就投入 1000台特惠价空调全城
放量，200款变频空调大幅让利加买赠，促销
力度将再掀中原空调低价风暴，这也将是新政
策实施前的最后一次空调让利盛惠。

同时，从即日起至6月12日，不限空调购买
商场、不限品牌、不分是否在保修期内，只要拨打
苏宁电器全国服务热线4008-365-365进行预约，
苏宁售后人员免费上门服务，对空调机与电源线路
匹配和接地线安全进行检查，对空调进行全方位清
洁，从根本上杀灭病菌、净化空气、消除异味，彻底
杜绝“空调病”根源；降低室内机和室外机运行噪声
带来的烦恼，使您的空调机使用得更省心、更省电。

随着气温不断飙
升，消费者对制冷家电
需求猛增，河南永乐昨
日顺势推出“2010 冰峰
行动”，针对空调、冰箱、
洗衣机推出大批特价机
和多重降价活动来满足
消费市场需求。世界杯
赛事的来临，也使得平板
电视、3G手机、电脑三大
品类进入销售旺季。
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近日，记者从河
南苏宁电器了解到，
苏宁电器郑东新区宝
龙店开业投入了从全
省各地调集的 200 名
VIP 专业导购和近百
名 3C 销售工程师共
同为消费者服务，同
时苏宁电器郑州地区
管理中心的众多高管
也做好了随时增援终
端的准备。
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