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国美三重补贴下拉空调价格二成
5月 5日，财政部公布了节能惠民政策的

调整方案，明确高效节能空调补贴从2010年6
月1日起再延长一年，同时只对新能效等级下
的2级及以上产品实施补贴，并减少了补贴力
度，由此前每台 300 元 ~850 元下调至 150
元~250元，下调幅度高达70%。一时间，空调
行业一片涨声，空调厂家负责人在接受记者采
访时也表示“新政的出台,尤其是补贴力度的
缩小，使得空调企业纷纷酝酿涨价,预计平均
每套空调价格将上调200元~300元。”

6月 1日新政出台恰逢空调销售的旺季，
为使消费者顺利搭上国家政策的末班车，国美
电器特推出了空调三重补贴，海尔小 1P节能
空调为例，通过三重补贴，价格跌破 1499元，
而且消费者还可获得一些小家电等赠品。

国美相关负责人表示，目前空调进入销
售旺季，国美推出的三重补贴活动，进一步
释放终端需求，不仅可以帮助厂家顺利出
货，而且消费者也能以最优惠的价格购买到适
合的空调。

独家推出空调最佳选购方案
目前，越来越多的消费者表现出客厅与卧

室整体组合购买的趋势，国美销售数据显示，
现阶段空调销售成交量中，城市居民家庭单次
成套购买的比重已经占到38%。

作为国内最大的空调销售渠道，国美电器
根据空调消费新趋势，在空调采购与销售中，
更加注重组合型的成套营销，通过成套组合型
的采购进一步降低了产品价格。在此次制冷节
中，国美电器根据消费者的房间面积及格局，独
家推出电器新生活提案，为消费者提供最佳选购
搭配方案，如50平方米以下的一室一厅最佳配
备为1.5匹挂机及1P挂机，90~109平方米最佳
配备方案为3匹柜机及1.5匹挂机及1匹挂机，同
时，客厅柜机一般要制冷快、外形时尚、大气，卧
室则注重静音、除菌、环保等功效。

另外，本次制冷节期间，国美还将推出“买
清爽送健康”活动。在本次制冷节期间，国美电
器将向VIP顾客提供“6小时送货到位，安装人员
上门安装”快速服务，并同时推出旧空调免费移
机、免费检测维护、免费清洗的售后服务。

抄底家电价格底线 特价也直降
顾客 5元即可购买团购夜入场券一张！

5月 28日 19时凭券进场，即可享受亚细亚店
清仓惠卖团购夜低价狂潮。影视、冰洗、空
调、厨具等大家电保证比市场价再低50元，数
码 、电脑、小家电保证比市场价再低20元。特
价机也可参加优惠活动！另外，顾客只要在卖
场购物不论金额大小，即可额外获赠电饭煲一
个（数码/小家电/特价及指定机型不参加活动）。

团购夜，顾客在五星电器亚细亚店购物，任
意两件商品累计满900元送100元现金券，满
1800元送200元现金券，依此类推，最高送2000
元。现金券购物不设限，全场通用，可累计使用。

另外还有液晶电视、笔记本电脑、对开门
冰箱购物满就送。五星“乐购拍卖惠”更有电
饭煲、电风扇、手机等商品0元起拍！请有家电
购买需求的顾客抓紧最后一天的售票时间。

五星联手空调主流品牌 促销全面启动
据了解，2010 年政府提倡低碳节能经

济，淘汰4、5级能效比空调，促使空调行业产
品升级换代提速，无氟变频成为厂家重点推
广品类。五星电器空调部经理分析，2010年
随着国家对低碳经济的重视，高能效空调产
品将占据 85%的市场份额，变频空调在
2010年也将进一步扩大市场份额，预计变
频产品整体内销市场占比将突破 30%。
在新公布的国标中，入门门槛——3 级能
效相当于现行的 2 级 (能效比 3.2)；而现行
的 1级能效(能效比 3.4)则将成为新标准中
的 2 级；新标准中的 1 级能效则是一个全
新的标准，能效比为3.6。

为了迎合市场需求，本周五星电器将继
续开展“制冷节”，届时格力、美的、海尔、奥克
斯、志高、长虹、海信等空调品牌千万促销资
源助阵。除了联合空调主流品牌全面启动促
销外，五星电器还将推出打折、让利、赠礼，以
及制冷家电套餐等促销活动，为消费者带来
夏令商品的“清凉盛宴”。

作为国内最大的空调

销售渠道，国美在第一时
间启动了空调制冷节活
动，通过三重补贴下拉价
格二成、提供最佳选购方
案、服务提速等三大举措
遏制空调涨价压力，确保
消费者购买到质优价廉适
合的空调。

晚报记者 樊无敌/文
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五星电器亚细亚新概念旗舰店

清仓惠卖 夜场今晚开卖

今天，五星电器亚细亚新概念
旗舰店将进行5·28清仓惠卖团购夜活
动。据悉，此次团购夜活动与其他团购
活动不同，五星亚细亚店此次团购为闭
店团购，顾客必须凭入场券入场。

据该店店长告诉记者，此次清
仓惠卖团购夜活动凭票入场，而且
门票售价5元是有一定原因的！首
先我们打造的是一个以“低价”和“服
务”为主题的购物狂欢夜；其次有价
售票只是为了控制进场人数，以保障
进店顾客能够接受更好的服务；三是
限量入场以便于促销资源集中释放。
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