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感受担保公司服务水平、了解最新投融资
新品、扫除担保投资疑惑……继本报首届“担
保直通车”顺利举行后，不少参与市民直言“很
受用”。为了保证活动效果和质量，本报将于
近期启动酝酿已久的第二届“担保直通车”。
您最想去哪家担保公司了解业务？您最想知
道担保公司推出的哪一种投融资产品最适合

自己？赶紧致电本报，我们将根据您的需求及
时调整活动内容。

自本报发出举办“担保直通车”倡议以来，
得到很多市民的积极响应。不少关注投资担
保行业的读者向本报打来电话，表达了他们对
该活动的充分肯定和大力支持。同时，“投资
担保俱乐部“的成立，更为缺少资金支持的中
小企业主和苦寻新型投资渠道的投资者带来
了福音。在郑州做电力物流生意的刘老板说：

“夏季是用电高峰期，更是电力物资行业最忙
碌的时期。幸亏有担保公司及时地资金支持，
让我们可以顺利度过融资难，没有和利润‘失
之交臂’。”投资爱好者李女士也说，除了炒股、

买基金、买黄金，她现在将资产配置做了重大
调整。其中，担保理财成为她目前的投资主
力。“A股市场一直表现不好，股票和基金一个
劲儿往下跌，黄金的收益也不是很明显，担保
开拓了一种新的渠道，我打算进行尝试尝试。”
李女士说，现在她已经选择了2家担保公司，想
通过“担保直通车”搭建的平台，看看还有没有
更适合自己的担保公司。

第二届“担保直通车”启程在即。如果您
想深入了解担保公司，请赶紧报名吧。名额有
限，报名从速。报名热线 0371-67655763、
13949132327，电子邮箱 zzwbj@163.com。

晚报记者 倪子

海林担保举行周年庆
暨新品推介会

随着海林投资担保5款新的投融资产
品的面市，该公司拉开了成立一周年庆典
的大幕。6月6日，在郑州郑东新区会展中
心轩辕堂，来自全省近 500名嘉宾共同见
证了这一刻。本次活动主题为“海林崛
起，共享财富”，庆典仪式上，海林担保董
事长熊召坤宣布，向市场投放 5款投融资
及担保新品，即“金管家”、“乐车族”、“车
易贷”、“财易融”和“乐经营”。这5款产品
基本涵盖担保理财、理财式购车、分期付
款、融资贷款等业务范畴。海林投资担保
副总经理杨海虹介绍，这五款产品的发
布，主要针对汽车不同行业和不同时间
（淡旺季）企业及其他企业的需求，特别对
解决中小企业、汽车4S店及汽车产品相关
行业贸易商的融资难题起到极大的促进，
在融资担保的同时整合客户销售淡旺季
资金资源，理财融资同步进行，达到收益
最大化，标志着海林担保产品线的不断丰
富和完善。海林担保在业界一直以汽车
金融为长项，这次推出的产品更是围绕汽
车金融进行的，在取得银行汽车经营性贷
款担保的授信后，海林公司周年庆取得了
圆满成功。业内人士表示，担保公司业务
单一一直是个难以突破的瓶颈，此次海林
公司的新产品突破了行业的局限，将会开
启汽车金融担保的新领域。 倪子 杨长生

保监会近日发布《2009年保险中介市场报
告》显示：截至2010年一季度，全国共有保险专
业中介机构2564家，兼业代理机构14.98万家，
营销员293万人。全国保险公司通过保险中介
渠道实现保费收入 3749.88 亿元，同比增长
34.35%，全国保险专业代理机构和保险经纪机
构 实 现 保 费 收 入 169.63 亿 元 ，同 比 增 加
70.16%。保险营销员共实现保费收入 1471.93
亿元，同比增长 16.89%，占总保费收入的
32.41%，同比下降 6.02%。保险兼业代理机构

实现保费收入2108.32亿元，同比增长47.20%，
占总保费收入的 46.42%。三大渠道中保险营
销员保险收入下滑，而保险专业代理机构实现
代理保费收入 108.34亿元，同比增长 91.75%，
继续保持强劲的增长势头。

在本次报告中值得关注的全国代理公司
20 强榜单，一直以来以车险为主业的代理
公司盘踞前三的格局产生了变化，以寿险为
主营业务的深圳华康保险代理公司首次超
越众多企业摘得桂冠，华康保险代理第一季

度 8243 万元的业务收入，刷新了去年同期
排名第一的湖南邮政保险代理有限公司
3016万元的业绩。

据中国保监会《2009年保险中介市场报
告》显示，保险专业代理机构人身险佣金收入
13.65亿元，同比增长36.91%，占全部代理佣金
收入的 30.46%。第一季度全国保险代理机构
人身险佣金收入4.81亿元，华康占据了寿险代
理市场超过25%的市场份额，这体现了寿险代
理市场的远大前景。 晚报记者 来从严

担保直通车第二站启程在即
报名仍在继续，打电话67655763即可加入
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