
第一家居

新家居携手数百建材品牌“惠”中原
端午节推出“三天省两万 一万当做三万花”大型主题优惠活动

昨日，在新家居的北广场，装载
着端午节特惠专供商品及礼品的货
车来来往往，各品牌商户的工作人
员忙忙碌碌。端午节活动期间，新
家居建材商场投巨资联手全体商户
推出大型优惠活动，消费者不仅仅
可以享受到产品打折、礼品赠送、大
奖抽取等国庆购物带来的惊喜和快
乐，而且新家居联合数百个品牌厂
家保证把价格拉到最低点，确保同
品牌、同质量全城最低价。

晚报记者 熊维维

从今年五一以来，新家居就不断通过各种让
利活动来保持商场的热度，在特殊经济形势下呈
现出逆流而上的局面。据新家居建材商场总经理
杨宏宇介绍，在上半年，新家居不断组织各种形式
的营销活动，其优惠让利的幅度让不少市民尝到
了甜头。因此，从五一过后，就有不少没有赶上五
一优惠活动的市民咨询“近期是否还有大型优惠
活动”。

而新家居正是基于这个市场行情，斥巨资于
端午节策划推出主题为“三天省两万 一万当做三
万花”大型优惠活动。杨宏宇表示，新家居不搞虚
假促销，拒绝虚假抽奖，拒绝返现，拒绝返券，真正
让利，让老百姓获得实实在在的优惠，通过口碑带
动销售。“新家居不怕比，不论是性价比、售后服
务、商场补贴的力度。”

经过多方论证，杨宏宇认为，首先要确保商品
优质低价、售后服务有保障，其次再实实在在送一
些比同行力度更大更实用的家电等礼品，定会收
到良好的效果。据悉，在此次活动中，新家居建材
商场巨资补贴，买建材送家电。凡预期消费满
3000元的订单，只需缴纳定金 500元，即可参与商
场累计订单兑换礼品活动，订2单即送电风扇，订3
单即送微波炉，订 5单即送全自动洗衣机，订 6单
即送液晶电视或空调。

在活动期间，新家居建材商场还举行豪礼回
馈大抽奖，所有光临新家居的客户都有可能赢得2
万元免单大礼。据杨宏宇介绍，在新家居订单的
顾客，消费满 500元，即可凭新家居订单到前台换
取抽奖券，在6月16日参与回馈大抽奖，赢取免单
大礼。

其中，团体报名即有礼，团队人数越多礼品越
大。如果 5户组团报名，每户均送水晶玻璃器皿 6
件套；10户组团报名，每户均送保温壶。而杨宏宇
特别强调，组团报名送礼品活动仅邀请2010年6~9
月期间装修的顾客参与。

对于在买房过程中花费大量积蓄的市民来
说，如果能在装修前挑选到最实惠的建材，无疑是
明智之举。当然，如果能赶上心仪很久价格却一
直很“硬”的产品在打折，那就更非出手不可了。
这个端午节期间推出的“三天省两万 一万当做
三万花”大型优惠活动，对于即将装修新房的业主
来说，将是一个不错的时机，瓷砖、地板、灯饰品等
家装过程中所有需要的建材产品在活动期间将推
出较低的优惠价格，让消费者花不多的钱就能买
到心仪的产品。

本次大型优惠活动，策划进行近一个月的时
间，据杨宏宇透露，五一活动之后，新家居商场运
营部就已与部分品牌商户沟通此次端午节大型活
动相关事宜，在销售的淡季让商户奔向厂家申请
优惠政策。商场与品牌商户联合着手策划特色
让利活动，营造店面氛围，力争以最低价钱、最
佳状态迎接端午节大型促销，在激烈的角逐中确
立优势。

大型优惠促销活动在带来人气的同时，也会
带来后期配货不足的问题。为解决这一问题，在
活动策划初期，众多与新家居长期紧密合作的建
材家居厂家也在行动上积极支援，备足专供货
源紧急投向新家居，同时在优惠政策方面主动
向驻守新家居的省市总代理、旗舰店最大限度
倾斜，让新家居牢牢掌控了货物源头的价格优
势，有了更大的让利空间。

据杨宏宇介绍，在本次端午节新家居巨幅
让利采购节中，陶瓷、卫浴洁具、橱柜、厨电、木
地板、门业、楼梯、灯具、家具、壁纸、布艺、饰品、
油漆涂料、集成吊顶、暖通等所有建材家居业种
强势联动，数百家建材厂商携旗下 500余品牌、
万余款畅销商品和盘托出，让光顾新家居的顾
客很“赚”了一把。

为了能让顾客创造一种实用、实惠、方便、快捷的
购物氛围，杨宏宇不断创新经营模式，做以商场为基础
的组织品牌让利营销活动。有商场为依托，品牌商户
免去了参加其他营销活动时所要花费的高额宣传费
用，不用再为临时场地的装修付费，不用再为产品的
搬运付费，商户则可以把价格空间进一步降低。参
加活动的顾客不需要再像以前一样奔波很多市场，
对比最低价格。在一个商场里，他们可以在更多更
全的实物中进行选择，加之有商场作为产品售后的
保障，才能让消费者享受到比团购价还要低的价格。

一般情况下，厂家给过代理商价格后商家会加
上10%~30%的利润再销售的。对此，杨宏宇在此次活
动动员大会上就很直白地要求商家端午节降价，为保
证此措施落实到位，要求商家签订保最低价协议，差价
三倍返还，有力地帮助消费者在新家居购物把好价格
关。“淡季，厂家低价倾销，比其他团购低3%~10%。炎
炎烈日，不用东奔西跑，数百品牌全市最低价即可享受。”

在记者探访过程中发现，商家为了冲量和生存，
就算少赚甚至不赚，也不愿将到手的市场份额拱手
让人，因此只能继续降价。不少商户坦率地表示：

“这次端午节促销就像一场战役，我们商家只有全力
以赴，将不可能的价格变成现实，才能创造销售量新
高，来年得到厂家更多的支持。”

“备战这个端午节，我们将全力以赴！”这是新家
居不少商户的口号。端午节期间，厂商的销售大战，
实质上就是质量、服务、价格等各种资源综合实力的
比拼，只有在相关各方面做得更细更活更足，才有可
能在大战中抢得更大的市场份额，如果做得稍不到
位，就有可能全盘皆输。“不过，有了商场的补贴及支
持，我们会比同行多一些优势。”

在 2010年的这个夏季，准备装修的市民，不论
是想了解装修还是想购买建材，“端午节”相约新家
居都是一个不错的选择。买建材家居用品，货比三
家，新家居肯定更实惠。
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