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别被保本和分红忽悠了
如果您是一个极度厌恶风险的投资

者，那么您可能更喜欢投资在条款中明
确承诺保本的基金。不过，如果我告诉
您，即使承诺了保本的基金也未必真的
能保本，您是不是觉得被忽悠了呢？

其实，基金公司并没忽悠您。只要
仔细看看条款，您就知道原因了。

首先，保本基金承诺保的“本”往往
是发行初期基金的面值。比如，您在某
保本基金发行时，以1元的价格购买，那
么这 1元钱就是您的本金，是基金承诺
不会亏损的。但是如果您在基金运作一
段时间后，以 1.10元的价格申购了这只
保本基金，那么您这 1.10元的本金就不
在基金承诺的保本范围之内了。

其次，保本基金条款里往往还会规
定保本的期限。比如，某保本基金承诺
在基金发行一年后保证本金不损失。意
思就是，如果您在基金发行时购买了这
只基金，但是在持有仅仅半年的时候急
需用钱将其赎回了，那人家也不会保证
您的本金不受损失。

此外，除了要看清条款中对保本的
特殊规定之外，在考虑保本基金到底能
不能保本的时候，还要留心另一个特别
重要的因素——通货膨胀！保本基金能
够实现保本的原因，最重要的一点就是
它将基金的绝大部分资产都投资在债券
等固定收益类产品上，而这类产品的收
益率往往较低。就像您把钱存在银行
里，获得的利息很难超越通货膨胀的速
度一样。虽然保本基金的收益率可能高
于定期存款，但面对在我们大多数人心
目中包含了房价的通货膨胀，您的本金
就未必能保证没有缩水了。

所以在选择保本基金的时候，一定

要擦亮眼睛、开动脑筋！虽然不排除
2008年时，有些保本基金确实能保证年
化 10%甚至 20%的收益率，但是您也千
万别被低风险蒙住了眼睛，错过了投资
其他收益更高的投资品种的机会。

可能这时候您会说，我不追求保本，
我选基金最看重的是每年的分红。那我
也要告诉您，您可能也被忽悠了！

进入2010年以后，我们遇到了历史
上最大的基金分红潮，很多基金都推出
了分红方案。

不可否认的是，有些基金公司的收
益确实不错，它希望通过分红向基金持
有人分享收益。但更多的基金公司却往
往只是为了通过高分红来吸引更多的客
户。

在分红的问题上，我们应该考虑到，
基金公司用来分红的钱来自哪里？很有
可能是为了分红抛售了股票！如果其持
有的股票正在上涨周期，而这个时候基
金公司只是为了吸引客户而抛售股票进
行分红，那这对基金持有人来说，很有可
能会造成损失——要么错失了优秀上市
公司的股价在未来的增长空间，要么会
在基金公司购回已抛售股票的过程中提
高了持仓成本！

所以，我们在选择基金时，并不是分
红越多越好。如果某个基金在投资一个
行业一段时间后，觉得这个行业的潜力
已经得到充分地释放了，这时候需要对
其资产配置进行调整，那么这时候的分
红就是正常的。

此外，在考虑基金公司分红的资金
来源之外，考虑是否要选择高分红的基
金时，我们还要了解自己投资基金的目
的和策略！就像养鸡的人是想要鸡蛋还
是鸡肉一样。有的投资者“养基”的目的

就是喜欢这个“基”总是“下蛋”，越多越
好；而有的投资者可能是希望这只“基”
不“下蛋”，而是“鸡肉”长得越大越好。

可以肯定的是，是否分红不应该影
响您买不买某只基金。因为基金跟股票
不一样，股票的分红是真的把公司的盈
利拿出来分给股东，而基金的分红实际
上是把基金持有人自己的钱给分了！相
当于从您的左口袋拿到了右口袋，而如
果您还想继续投资这只基金的话，还要
多一道程序，把钱再从右口袋拿回到左
口袋里去，还得再交一次申购或赎回
费。除了给GDP作了贡献，自己没得到
一点好处！

别把基金当股票炒
有人喜欢用炒股票的方式去炒基

金，手里拿着十几甚至几十只基金，希望
通过高卖低买来实现财富的快速增值。
这就完全失去了投资基金的意义，投资
结构也往往得不偿失。

就像这一章开始的时候我讲到的，
投资基金是为了避免炒股票时选股选时
的麻烦，让基金经理和基金公司的投研
团队来帮我们实现合理的股票配置。而
基金的投资策略往往具有长期性，不能
注重短线的涨跌。如果这时候您再用短
线思维操作基金，那还不如直接
去买股票来得直接！

四十来岁的范春雷是个我本善良的乐天
派，作为面临着“中年危机”又怀才不遇的厨子，
在家媳妇比自己年轻漂亮还成功，跟儿子称兄

道弟还找不回辈分，丈母娘又哪儿瞧自己哪儿不顺眼，更倒
霉的是一起撞车误会又让自己丢掉了饭店的工作，按理说
该“否极泰来”了吧，没想到一个从天而降的易拉罐又让他
阴差阳错救了一个带着身孕自杀的小保姆，这起意外事件
拉开了他所有麻烦的大幕……

该书从理财目标、存款、信用卡、银行理财产品、基金、股票、房产、留学、
购买黄金等诸多方面，构架整个家庭以及普通人的实用理财的脉络，可作为
大众理财的普及扫盲版本，改变了“只有富有阶层才有理财之需”的概念。
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故事讲述的是一个出生在晋陕交界盗墓贼家的女儿，在横跨军阀混战直至抗日战争这段动荡岁月里
中，与身边的亲人、爱人、朋友甚至仇敌共同演绎的一段传奇岁月，先后与几个男人间的爱恨纠葛，以及她从
一个普通人家女儿到军阀家的姨太太，再到坚定抗日的民族志士的心路历程。
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小雷不知道老爸葫芦里
卖的什么药

小雷出来，见老爸神神
秘秘的很奇怪，问他怎么还
不回家。老范不答，问小雷：

“你那足球搁家里了吗？”小
雷赶紧辩解：“我没玩，我写
作业呢。”“没说你，帮爸个
忙。待会儿进去就在小院里
踢球。”小雷摇头：“妈不让，
飞尘暴土的。”老范一瞪眼：

“我让！你就踢，见我进了院
就冲我踢。你妈要说你，我
给你扛着！”小雷惊讶地看着
老范，他担心有啥阴谋，不敢
应承：“冲你？我没那胆儿，有那胆儿也下不了那手。”老范
烈士般的慷慨：“听我的，照着胸口，我拎兜这手，哪儿目标
大踢哪儿。”小雷看看他说：“那我能照着脑袋瞄吗？”

两个人商量好，老范鬼鬼祟祟地推着车进了小院，车把
上挂着的兜里还隐约传来“哗啦哗啦”的脆响。

小雷假装若无其事，在兔子窝那边磨磨蹭蹭地踢球。
老范把电动车停下，偷偷冲小雷做了个手势，拎着兜

子，双手平伸，摆了个耶稣般的造型。小雷心领神会，带球，
瞄准。老范一咬牙一闭眼，正准备把兜子扔出去，小雷狠狠
一脚抡出——“哎呀！谁踢的？！”只听一声惊叫。皮球重重
砸到了从门里出来的老丈母娘身上。老范爷儿俩傻眼了。

小雷落荒而逃，老范手里的兜子也扔不出去了，想了想
只能又拴回了车把上。老范急切地走近老丈母娘，虚张声
势：“谁踢的？小雷说你多少遍了不能搁院里踢，咋就是不
听呢？！妈，您没事吧？”“刚洗完澡，白洗了。”

老范领着岳母进了屋，咋咋呼呼地教训小雷，小雷忍不
住要说实话，老范赶紧又求饶，嘴里一边说着狠话，脸上一
副低三下四求人的表情，太错位了。小雷不知道老爸葫芦
里卖的什么药，只好忍气吞声。

丁老太太又进去洗澡，小雷趁这工夫溜没影了。小婉
问老范：“哎，你送我那惊喜呢？”老范有点儿语无伦次：“啊，
外头呢。搁着呢，好好的。”“老贵的东西咋搁外头呢？赶紧
拿过来看看啊。”老范磨磨蹭蹭找借口：“着啥急啊？放院里
少不了。那啥，妈，咱先吃饭。”

丁老太太又冲了一遍澡刚从卫生间出来。小婉说：“不
见那惊喜我吃得下吗？我跟妈也说了，女婿大有女婿大的
好处，疼人。”“是啊，今天一来婉儿就念叨你给买了套六七
百元的化妆品，我心说雷子跟我想的不一样，一点儿都不
抠！”岳母这一说，老范如坐针毡。

他磨唧着：“……行，我这就去取……”“哗啦——”外头
传来一声响动。老范“噌”一下站起来，冲外头喊：“咋了？”
小雷在窗外蔫头巴脑地回答：“爸，这回真不是故意的……”
原来这回小雷真踢球去了，还把电动车给踢倒了。老范出
门一看，电动车车把正好压着那个包装袋。丁小婉、丁老太
太脸色都很难看，老范表面生气，心里乐开了花。

“咋还踢呢？不是不让你踢了吗？”小雷说：“我瞄着车棚
踢的，我寻思把球踢回去……”“你就作吧你！”小婉气哼哼地
说。老范扶起电动车，拎起袋子，哗啦哗啦都是碎片声。老范
心里满足，装作无限遗憾的样子：“哎呀，咋都碎了呢……”

小雷受罚了，一把鼻涕一把泪地蹲在地上，趴床边上写检
讨书。丁小婉厉声说：“好好写！不写深刻不许睡觉！”老范偷
偷塞个小板凳给小雷垫屁股底下，说：“不经历风雨咋见彩虹
啊？这回给你个教训，让踢一脚就踢一脚，千万别补第二脚。
第二脚踢出事来了吧？来，爸帮你整词儿，爸写这个有经验。”

“700块钱的东西让你一脚踢没了！写不到800字不准
收手！”小婉发狠了。老范等到媳妇出去了，松了口气，恶狠
狠、结结实实地亲了儿子一大口。小雷还挺难为情：“我都
这么大了你还亲……”老范兴奋极了：“儿子，你帮了爹一个
大忙啊！明天爸给你买个新足球！”小雷很奇怪：“我不是没
踢准吗？踢姥姥身上了。”老范赞许地说：“你准头是差点
儿，可一样把问题给解决了啊！”

丁老太太走了，老范还是没给丈母娘留下一点儿好印
象。小婉翻看着那堆名贵化妆品的碎瓶子，心如刀割，老范
在一边窃喜。

丁小婉心疼得倒抽一口凉气：“这皮孩子，欠狠收拾！”
老范连忙劝道：“别，孩子心里也难受呢，不能怪孩子。”直到
晚上临睡，小婉也没话，老范问：“领导，你今天没总结，对明
天也没指示。”丁小婉背着身，动也不动：“今天没指示。”“还
心疼呢？”“我到处跟人吹我男人给我买了上好的化妆品，明
天也没法跟她们显摆了。”老范安慰说：“咱有发票，
看发票一样能感受到我对你的关心和爱护。”

凤儿想当掉自己的翡翠镯子
油菜田由青而黄的时候，蜂子一群

群地来了。放蜂人戴着面罩和帽子，在
镇上来来往往，讲着口音偏远的话。

凤儿这天清早被一阵腹痛弄醒，心里
怕起来：她真的要一个人躲着把孩子生下
来吗？到时她知道怎么生吗……她已花
完了从赵家带出来的最后一文钱，包括平
时攒的和从赵元庚那里偷的。生孩子要
给自己准备些吃的喝的，这得要钱。

她只剩下最后一着：典当首饰。离
开赵元庚那天
下午，她把所有
的细软缠裹在
自己身上，没费
任何劲，她把赵
元庚锁在抽屉
里的一个钻石
戒指也偷到了
手。她得赶在
要她命的疼痛
之前，给自己屯
点粮。

这 个 叫 津
城的县城和洛
阳相隔四十里

路，城里最大的一个当铺是一个马姓老板
开的，是一百多年的老字号。凤儿从赵家
跑出来半年多，已经是个老江湖，到一地就
把当地的商号、行帮、会馆马上摸清，把各
色人等都看得很透。正如马姓当铺的老伙
计一眼看透她不仅年少而且貌美这一点。

她默不做声地把她的头巾抹下来，
又从贴身的兜里掏出一个手巾包，打开
来，里面有一个翡翠镯子。当铺的老伙计
把手镯拿到手里稍一端详，眼睛从花镜后

面抬起来，看着她：“假的。”凤儿愣住了。
“工料都好，一眼看上去，真唬人。”老伙

计说。“您看走眼了吧？”凤儿问道。她觉得下
腹胀硬了，疼痛来得可真不是时候。

老伙计看看她变得焦黄的脸和灰白
的嘴。“走不了眼，他嫂子。”“您在这柜台
后头站了多少年？”“有四十年了。”“那真
不该走眼。”

凤儿把手镯又包回手巾里。柜台上
有面木框雕花镜子，凤儿的侧影在镜子
里。老伙计盯着镜中的女子。她刚一出
门，老伙计一手撩着长衫的襟子就上到
楼上。楼上有个十七八岁的徒工，正在
给几件银器抛光。“……快去，找辆骡
车！”老伙计说：“赶紧给赵旅长报个信！
刚才那个女人十有八九是赵家的五奶
奶！好像要生娃子了！”

老伙计跌跌撞撞从楼梯上下来，跑出
铺子，看见凤儿已经走到街的拐弯处了。
他扯嗓子便喊：“他嫂子！”凤儿站在街边上，
转过头。疼痛有一百斤重，她觉着自己的
五脏六腑都坠胀到膝盖了。要不是肚子又
痛起来，老伙计是追不上她的。

“他嫂子，您听我给你说。翡翠这东
西，成色太多。嫂子这件呢，虽说够不上稀
世珍品的格，可它也挨得上翡翠的边儿，高
低值几个钱……”“哟，这么一会儿，又成真
的了？”“您回来，咱们好好议议……”

等她在老伙计安置的红木罗圈椅上
落了座，她身体里流下来的滚热汁液已
经凉了。万幸她穿了棉裤，扎着绑腿。

“来来来，喝点茶。”老伙计拎个瓷茶
壶走过来。

店堂原来并不小，两侧都有柜台，中
间搁着一个高几，两把罗圈椅。太阳从下
了铺板的门外进来。应该快到晌午了。

一辆载着蜂箱的骡车“得得”地从门
口走过去。“这是去年的信阳毛尖，可是顶
上等的。马老板嘱咐过，主顾就是朋友，一
定要结交一辈子。”他给凤儿斟上茶。“可惜
今年的茶还没下来。”“那就按您说的，这个
镯子是个假货。您给多少钱？”凤儿喝着茶
问道。“说了你可不兴生那人的气。”老伙计
说着，把镯子拿过来，捻了捻。

“生谁的气？”“就是送你镯子的人
呗。”老伙计用他六十出头的老眼飞了她一
个坏笑：“我一看就知道，这镯子是礼轻情
谊重。人家肯定是当定情物送你的吧？”

凤儿只朝着茶水“呼呼”地吹气。她
想，这腹疼怎么就见轻了呢？是刚才喝
的两口热茶的关系？再让我多喝两口热
茶，我再奔下一个当铺。

“茶好香啊！”她抬起眼睛朝老爷子
一笑。在老伙计为她斟上第三杯茶的时
候终于站起来告辞。“我还没开价呢！”老
伙计的手差不多要伸上来拽她了。

凤儿不是被老伙计拽回到椅子上，
而是被疼痛。这回它来得太猛，凤儿觉
得自己给疼得昏迷了一瞬。这个小孽障
想要出世，是不管他娘死活的……

她只看见老爷子嘴合嘴开，不知道
他在说些什么。她恨自己贪恋那点热
茶、那一会儿舒适就耽搁在这里，现在她
想走也走不动了。

蓝布长衫下的那颗心跳得就差顶起
那层蓝布了：徒工走了一个多钟点了，四
十里路给一头好骡跑，不是玩一样吗？
可这货怎么还没回来？是赵旅长不在没
人能做主……“真是太乱真了。要是真
的，这成色的翡翠全中国也难找出第二
个来。”他把二十块大洋一块一块
往桌上数。

李南李南 著著
广西师范大学出版社广西师范大学出版社
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