
周周有优惠 天天有惊喜 读这些，找寻您需要的读这些，找寻您需要的优惠信息优惠信息

第一消费

即日起至7月31日，凡固话尾
号、手机尾号、车牌尾号、身份证尾
号为61或8的读者，144元订一份
全年《郑州晚报》，将可能获得61倍
或8倍的惊喜。咨询电话：67659999
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最早的一则文字广告
说起现代的生活，广告已无处不在，

形式更是各式各样。不过，咱们全聚德
在新中国成立初期就已经给自己做广告
了，这也是全聚德最早的一则文字广告。

有读者曾在一本残破的旧书里，看
到过全聚德的一则广告。从这本书的前
言内容上分析，它是一本介绍北京，类似
于《北京指南》的一本书。出版时间是
1950年 11月 1日。所以它是解放后全
聚德最早的文字广告 之一。

这则广告的上半
部分是四行从右
到左繁体字排
列的四句话：

“各位到
北京必须到前
门外肉市四
号 北京第一

著名烤鸭专家
【全聚德】去尝尝【挂炉烤鸭】”

广告的下半部分是纵列从右到左的
说明文字：“经百余年精心研究 营养丰
富 酥脆娇嫩 美味适口 中外驰名 特聘
名师精做各种菜羹 远年花雕座位 清洁
服务周到 诸君一尝 保证满意”。

接着是四列小字：“电话订座 七O
六六八 外叫电话通知 准时送上不误”

从这里我们可以看出，当时全聚德
的烤鸭已很有名气，不仅就餐环境优雅，
还可为顾客送烤鸭上门，而且有“准时”

“不误”的服务承诺。
地址：郑州农业路与政七街交叉口

东北角 电话：0371-63212070

通过对参与第一消费“周周有优惠 天天有惊喜”活动的
消费者进行抽查寻访，记者发现，在刊登的14家餐饮、娱乐、
休闲商家中，餐饮是最为关注的焦点。

对回访的信息进行数据统计后发现，有54%的消费者倾
向于餐饮，28%的消费者倾向于娱乐、休闲，14.3%的消费
者更愿意尝试两项以上的优惠体验，3.7%的消费者认为
无所谓。其中，在关注餐饮的消费者中，有 60%的消费者
属于家庭消费，32.5%的消费者属于年轻人消费，7.5%的
消费者属于商务宴请。

市民杨梅英女士说道：“一大家子人凑在一起吃吃饭、聊
聊天可以说也是日常生活中的一部分，上周末从郑州晚报第
一消费上看到有这样的优惠活动，自然不会错过机会，而且在
这些商家中，有些在郑州算是有名气的，因此，我就选了一家
大家都听说过的，而且优惠比较大的一家。”

还有一些消费者更愿意尝试新鲜的事物。比如美女小
张，她是经三路与农业路财富广场里一家企业的白领，上周看
到此次活动的报道后，就纠集一些“死党”开始下手。她告诉记
者：“离家很近的韩式烤肉自助也登出了优惠活动，引发了我极
大的兴趣，平时吃韩式烤肉吃不饱，这下可有吃够的机会了，而
且38元一位的价格，仍然还有优惠，可为非常实惠。”

不过更多的消费者则表示，无论商家如何大张旗鼓地宣
传，最终消费者所希望看到的就是得到更多的实惠，如果饭店
或休闲、娱乐场所招牌响，优惠力度大，对于消费者来说，“体
验”才算是真正有价值。

“在炎热的季节，无论吃饭还是娱
乐，人人都会有一种惰性心理，下班后
都希望找个凉快地待着，这才是最舒
服的。”一位业内人士坦言，商家推出
优惠活动，吸引消费者，再由媒体牵
头，活动影响力要大得多。

在记者回访中，14 家商家针对本
次体验活动，都道出了自己的看法。

百年老妈的赵连军说：“活动开展
一周来，很多顾客纷纷打来电话咨询活
动内容，而且持郑州晚报消费特刊来就
餐的顾客都对活动给予了很高的评
价。可以说，这是商家与媒体之间的一

次共赢。一方面依靠媒体优势的平台
进行宣传；另一方面，则是凭借消费者
对百年老妈招牌的信任。我们会继续
加大优惠力度，在保证菜品质量、服务
的同时，让更多的顾客得到实惠。”

阿郎山烤肉美食超市总经理李海
林认为：“如今餐饮市场产品的趋同化
和大众饮食需求的个性化，给餐饮企
业的经营带来了很大的挑战。加入

‘周周有优惠 天天有惊喜’全新餐饮
体验活动，不仅把自己最好的特色展
现给消费者，而且消费者通过体验，能
够得到最大的实惠。”

消费者：
更关注招牌且优惠力度大的品牌

商家：活动期间，更加保证菜品、服务质量

紫燕之道
引发品牌思维改革

在日益激烈的市场竞争中，“品
牌”独一无二的特性，是企业赢取竞
争优势最强大、最持久的利器。

“紫燕之道”亦是如此，“产品卖
出去了，顾客食用了，可以不管了。
可以吗？”在紫燕高管层非常认同《大
宅门》中白崇景所坚持的“口碑”观
点。这也为紫燕品牌成长为强势品
牌埋下了伏笔。

上世纪 80 年代，紫燕成立之
初，创业者仅仅以小推车为基础，走
街串巷。由于创业者刻守诚信的作
风，深得顾客和合作者的信任，随着
生活水平的提高，紫燕有了长足的发
展。多年来，紫燕公司始终倡导一种
既传统又发展创新的口碑的观念，

“引领消费者不仅仅只是在味道和卫
生之间寻找吃的定义，而是看重消费
者理解吃的含义，于是‘让您吃得放
心，让您买得满意’便成了紫燕公司
最纯朴，却最无华的追求，追求健康
的生活，追求健康快乐的生活方式。
紫燕的口碑亦在顾客中以一种最朴
实也最为真实的形式展开。

同时，为了加强与顾客之间的联
系，紫燕的一切经营活动都紧紧围绕
顾客来开展。紫燕公司曾多次聘请
顾客做生产、销售的监督顾问，不
定期举办各种参观、监督、暗访以
及联谊活动，让顾客了解紫燕食
品，让紫燕更了解顾客，真正体现
了“想顾客之所思，满顾客之所意”
的经营理念。 谢宽

“是不是拿着晚报就能优惠”，“除了报纸上的商家，还有没有其他的”……自上周第一消费启动
“周周有优惠 天天有惊喜”全新餐饮体验活动以来，得到了餐饮企业的极大关注，纷纷表示希望展示
自家的特色并拿出最大的优惠力度服务消费者。

而记者对参与商家和消费者进行了调查回访，在听取商家、消费者，以及业内专家多方评定后，将
于下期推出“每周之星”，以不同的视角，公正的态度，展示这场“体验新思路”带来的消费时尚。

同时，活动信息仍在征集中，咨询热线：67655031、13673656790。 晚报记者 谢宽/文 赵楠/图

北大荒野生大鱼福
一个月内持本报本版就餐，免费吃一斤价值118元的野生马哈鱼，

不能与其他优惠同时使用。
地址：健康路与优胜北路西300米路南

城东路与商城路口南30米路西

成师傅大长垣美食
本月内持本报本版就餐享受会员价。
地址：东明路与红专路向东20米路北

北环路与索凌路向北100米路西

川香汇酒楼
一个月内持本报本版享受以下优惠：“川味凉面”原价16元，特价6

元；“果香鸡脆骨”原价29元，特价16元；“川香钵钵鸡”原价28元，特价
12元（限每桌三个特价菜任选一种）

地址：花园路与农科路交叉口东200米路北

阿郎山烤肉

7月16日至22日，持本报本版到阿郎山烤肉消费，自助餐每位减10元。
地址：经三路与农科路交叉口路东

千代家原味优质烧肉
本月内持本报本版消费满100元赠50元代金券（烟酒炭火除外），

每桌赠送精美养生菜肴及精美礼品一份。
地址：经三路与政四街交会处

大观园酒店
一周内持本报本版消费100元送30元代金券，另赠送吉祥健康礼。
地址：农业路报业大厦东200米

布达拉传说特色酒店
一周内持本报本版“送价值35元羊八井串串香”。
地址：郑东新区农业路与众意路交叉口向北100米路东

郑州西湖明珠大酒店
一个月内持本报本版消费100元送20元代金券，另每桌赠送酸梅

汁一扎。
地址：陇海东路72号（郑州卷烟厂黄金叶大厦二楼）

百年老妈
本月内，持本报本版到百年老妈消费，全场啤酒免费无限量，满

100元赠50元代金券（烟酒锅底除外），每桌赠酸梅汁一扎，另赠精致冰

沙一份。
经三路店地址：经三路与政四街交会处
桐柏路店地址：桐柏路与建设路交会处北150米路西
嵩山路店地址：嵩山路与淮河路交会处

今槐源酒楼
本月内持本报本版消费8.8折优惠。
地址：东风路与中州大道西200米路南

中影国际影城
一周内持本报本版到中影国际影城，在享受现行特惠价20元~30元

看大片的基础上，购现金票一张，可获赠英国皇家御用川宁茶一杯（除特
价日及早场外，不和其他优惠叠加使用）。

地址：西太康路与民主路交叉口印象城四楼

重庆巴爷香辣鸡煲南阳路店
一周内持本报本版消费，啤酒免费送涮菜。
地址：南阳路与东风路交叉口向北500米路西

霸旺楼（洞庭湖高档甲鱼）
一周内持本报本版“送价值138元甲鱼杂”。
地址：农业路与众意路交叉口向北100米

欧巴斯特会所
晚上9点之前或12点之后，红酒买一赠一、啤酒买一打送一打，一周

内持本报本版消费打8折。
地址：经六路与纬一路交叉口向西20米路南

东坡眉州酒楼
一周内持本报本版消费可享受8.8折优惠。
地址：文化宫路与颍河路交叉口

金香子火锅
即日起至7月25日，持本报本版消费满200元抵80元餐费；现金消

费满100元送80元代金券；十余款小菜免费自助，免费水果自助。
地址：东风路与东明路交叉口

金悦东海港式海鲜火锅
即日起至8月10日，持本报本版到金悦东海港式海鲜火锅消费，送

价值38元秘制手打牛肉丸一份。
地址：纬四路东段金水花园东门口

活动信息征集中，咨询热线：67655031、13673656790


