
B 2010年7月23日 星期五

统筹 刘国红 主编 来从严 编辑 雷群芳 美编 任艳华 李丹 校对 薛梅 版式 王艳

行业〉〉〉
国内3G用户规模达2520万

国内三大电信运营商中国移动、中国联通和
中国电信集体发布了今年6月份运营数据。截止
到6月底，国内3G用户总数已达2520万户。

今年6月份，中国联通新增3G用户103.2
万户，这也是继5月份新增102.3万户以来，连
续两个月单月新增3G用户突破百万大关。这
主要由于中国联通3G手机在资费和补贴上终
于开始加大力度。

中国移动 6月份新增的 3G(TD-SCDMA)
用户也突破了百万大关，达到 114.1万户。截
至 6 月底，中国移动 3G 用户总数已达到
1046.1万户，继续领跑整个市场。

另据工信部公布的数据显示，截止到6月底，
全行业在网3G用户数达到2520万户。中国移动
TD用户为1046万户，中国联通3G用户为756 万
户，由此计算中国电信3G用户约为718万户。

虽然三家运营商的3G用户均呈现不同程
度的增长，但总体仍低于预期。这里不仅有
用户终端的问题、网络覆盖的问题，还有用户
对业务模式的接受问题。 祁京

郑州移动〉〉〉
克服暴雨天气确保通信畅通

7月 18日晚，郑州地区遭遇暴雨袭击，造
成大量的基站停电，对通信网络的正常运行
造成了重大影响。郑州移动各部门团结协
作，克服暴雨天气影响，积极进行网络抢修，
确保通信网络的畅通。

在第一时间了解网络受损情况后，郑州
移动成立应急保障小组，迅速制定了基站抢
修恢复方案，启动暴雨天气网络应急流程，确
保通信网络在最短的时间内恢复。同时对人
口密集区域及VIP基站进行了快速修复，确保
通信信号不受影响。

在基站维护过程中，郑州移动的工作人员
克服道路泥泞以及众多道路积水过深等困难，
前往受损基站抢修，巡查受损线路，对断电基站
进行应急发电，保证了基站在最短时间内恢复
运转。 祁京 张娇

郑州联通〉〉〉
装维工单实现一体化

近日，郑州联通真正实现了“装维工单一
体化”。该公司成立了以公司领导为组长的
领导小组，以客服、信息化支撑、各营业部人
员为成员的专业组，细化实施方案。

各部门严格按时限进度予以执行，对当
前存在问题及时与客户服务部沟通解决。充
分保障测试量，每个环节至少操作 30 笔以
上。公司将对自动报竣成功率、装维经理信
息录入进度在《营销渠道综合评价与支撑信
息系统》予以通报。

各部门设专人负责此项工作，对各环节工作
分解到位，责任到人，新112系统割接上线后，建
立日报制度，将每日工单量、发现问题及时报送至
客服部联系人处，定期进行考核。 祁京 薛曼曼

郑州电信〉〉〉
购3G手机送礼品

郑州电信推出了“激情3G翼起来 购机有
礼欢乐送”的活动，购买指定型号的天翼3G手
机，就可参与幸运抽奖，就有机会再赢一部；
同时，用户预存不等金额的话费，就可得到手
机优惠，最高可省2000元手机款。

购买摩托XT800或酷派N900两款机型，即
可享受零售价直降千元的优惠。预存不同额度
话费，可抵相应购机款，最高可省2000元。购买
指定型号手机的用户，根据所选机型赠送相应
的礼品，水杯、微波炉四件套、保鲜盒、毛巾、遮阳
伞、手机包等。在活动地点购买参与活动的天
翼3G手机，即可参与幸运抽奖，获奖者可再赢
取指定3G手机一部。 祁京 朱琳

通信快报

随着暑假的开始，运营商推出了一系列针
对学生的优惠活动，该如何选择这些活动，让
自己的通信生活更省钱呢？

晚报记者 祁京 通讯员 张娇 任滢 陈赞辉

手机派：“非常假期”实惠多
对于喜欢使用手机的学生来说，暑期的优

惠还是很多的。
动感地带是校园内的手机主流，郑州移动

针对动感地带用户，推出了包括“非常假期”省
内版在内的多项优惠，申请后可以实现申请城
市和郑州同价。同时，郑州移动动感地带还有
存话费享受连续 5个月，每月免费获赠 100条
短信的超值优惠。以及假期情侣号通话优惠

等多项活动。
另外，8月31日之前，郑州移动动感地带用户

存90元分摊话费（分摊期为6个月，每月分摊15
元），即可获赠郑州移动指定影院的电影票两张。

郑州联通则在暑期推广自己的千元3G手
机，诺基亚 5235、索爱 M1i、中兴 X850、华为
U8110和天语W366首批5款千元3G智能手机
的推出主要针对学生市场。联通还制定了“预
存话费送手机”及“购手机入网送话费”两种合
约计划。这两种合约计划，既包括预存话费分
月返还并送手机，也包括买千元智能 3G手机
赠送千元话费，最高补贴额达到 40%。其中

“预存话费送手机”合约计划，最高可享受到“0
元购机”的优惠。

上网派：“假日宽带”很优惠
暑期里爱上网的学生朋友不用着急，运营

商针对这项需求也推出了活动。
郑州联通推广了“假日宽带”业务，一年只

需320元，每年的寒暑假期间，也就是1、2、7、8
四个月包月不限时，其余8个月每月送10个小
时上网时长，超出部分按每分钟 0.04元收取，
100元封顶。

郑州电信则有“E9-59元亲情版”套餐，
按每月 59元，预存两年费用，就能享受升级
后 4M的网速、价值 600元左右手机一部、话
费一分钟不到一毛钱、月分摊话费、手机全国
漫游接听免费的赠送以及天翼手机、固话互
拨免费的优惠。

“一卡通”打响校园争夺战
同质化严重，或将掀起新价格战

等到今年秋季开学时，河南经贸职业学院的学生就会发现，他们的手机卡
不仅可以用来打电话发短信，还可以买饭、借书、签到、购物，郑州首个“校园一
卡通”项目的建设，让河南经贸职业学院成了手机支付这一新产品的尝鲜者。

在手机支付发展的前期，三家运营商不约而同地将目光投到了校园市
场，将手机支付产品以“校园一卡通”的模式进行推广，前景固然诱人，但较
为同质化的业务，可能将陷入新的价格战之中。

晚报记者 祁京 通讯员 任滢 朱琳/文 晚报记者 白韬/图

暑期话费优惠多，晚报教您省钱

现 状 14所高校在建“一卡通”
除了河南经贸职业学院，郑州还有至少13家高校在进行“校园一卡通”的建设，其中移动建6家，电信建7家。
郑州移动一直占据着校园手机市场的绝对优势，因此在推广“校园一卡通”时全面推进，一方面加快手机支付业务的开通速度，一方面同时在6

所高校内开建“一卡通”项目，郑州移动动感地带品牌主管武新介绍说，在“动感地带”原有的品牌和服务优势基础之上，郑州移动叠加了手机支付和
“高校通”等多种服务内容，受到高校师生的欢迎。

郑州联通因为拥有较多的光缆资源，因而在“一卡通”的推广上也有自己的优势，该公司产品创新中心经理赵巍表示，和河南经贸职业学院合作
之后，还将在多家校园内推广“一卡通”服务，目前办理“一卡通”是免费的。

“我们正在推广‘翼机通’业务，把我们的全业务优势用在高校。”郑州电信校园营销中心主任虞海东说，郑州电信将用“翼机通”进入校园市场领域。

前 景 一部手机搞定校园生活
其实，“校园一卡通”就是手机支付的校园版，其用RF-SIM卡作为手机用户身份识别卡，该卡将无线射频（RF）模块集成到SIM卡内，从而可实现

电子支付、身份识别、信息传递等多种功能。
使用“校园一卡通”之后，原有的饭卡、门卡、上机卡甚至学生证等多种在校园内使用的信息应用都被整合到了手机卡上，你的手机不仅可以通

话，还可以进行支付，甚至以后可以实现刷手机购物，同时，学校和班级的通知、成绩、信息等都可以通过短信群发的模式发送到学生手机上。
一旦郑州校园内的“一卡通”推广开来，运营商必将在社会市场进行推广，郑州市民将会使用上“刷手机”购物、坐车等一系列手机支付产品。

运 行 学生面临换卡难题
正是在这样的情况下，运营商纷纷推出了“一卡通”的优惠来吸引学生，郑州移动将在“一卡通”推广上附加更多的存话费送话费等大幅度优惠，

郑州电信则对手机和话费进行优惠的同时，推出班级内网，进一步优惠。在“一卡通”推广的初期，运营商就亮出了“价格战”的利器。
在运营商强力推广“一卡通”的同时，大学生则开始担心会有强行换卡的情况出现，“就算学校不强行让你换，可是你不换卡的话，刷手机的服务

就享受不到，学校的信息也不会发到你手机上。”河南经贸职业学院学生小梁担心，“一卡通”会让他失去选择运营商的主动权。
相关运营商表示，手机的“一卡通”仅是校园“一卡通”服务的一种，目前他们还提供非手机版的“一卡通”，来满足买不起手机和不想更换手机号的学生需

求。 问 题 投入过大产品同质化
不过，虽然三家运营商都在推广自己的“一卡通”业务，但其实目前“一卡通”能提供的服务种类并没有太大的区别，甚至可以说在推广之初就已

经存在同质化的问题。
另一方面，“一卡通”的建设也存在着投入过大的问题，“一卡通”需要重新布线和提供终端，投入在40万~200万元，并且整合进来的饭卡等服务

项目本身不会给运营商提供任何收入。
既然如此，运营商为何如此热衷推广“一卡通”呢？有业内人士表示，现在“一卡通”业务都是一家运营商独家进入一所学校，“这样就造成了一

个状况，比如你的学校是联通的‘一卡通’服务，你就要换成联通的手机号，如果使用的是移动和电信的号就不能使用联通的‘一卡通’服务，运营商
的利润就出在手机话费上”。


