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本周永乐首掀西南“惠”风
本周末，永乐商业大厦店7周年店庆正式

掀起永乐8月“巨惠风暴”的头阵，以全场低至7
折的清凉低价答谢消费者的支持与厚爱。

本次店庆，价格直降将作为最重要的让
利方式，空调、彩电等优势品类将低于市场平
均售价 30%以上，还会让消费者体验购物一
站式服务等国际领先的消费模式，永乐商业
大厦店，将以旗舰风范将所有资源优势，继续
依靠“低价格、专业服务、知名品牌”这三件得
力武器抢占市场，巩固在西区的霸主地位，据
了解，店庆期间，永乐商业大厦店的特价商品
近40%，普惠商品优惠率平均达30%，礼品总
额为200万，直降金额超过500万。价值上百
万元的特价机囊括了彩电、冰洗、数码、手机、
电脑、空调、小家电在内的全线商品，最高降
价幅度突破 60%。很多高端品和新品，如平
板电视、对开门冰箱、滚筒洗衣机、变频空调
等也出现在商业大厦店的特价阵营中，放量
供应，满足消费者需求。

据悉，为给桑拿周降温，永乐亿元备货联
合三星等国内外知名品牌，重点推广节能空
调和节能冰箱。

巨惠风暴 多种优惠随心选
据悉，本周末的永乐“巨惠风暴”得到了

厂家的鼎力支持，海尔等家电知名品牌全线
参与“巨惠风暴”，大规模让利的同时，永乐还
加强了服务的投入力度。永乐电器的售后服
务部负责人介绍，为保证空调旺季销售的安
装工作，永乐与各个空调服务网点签订了“快
捷服务”军令状，并专辟空调送货专线和安装
专线，确保空调24小时安装到位。

日前，永乐电器开通“以旧换新”便民通
道，也就是“送新机同时收旧机”服务。通
常市民要自带旧机到商场接受评估后，才
能“以旧换新”，如今消费者只要先到永乐
各门店买新机，登记旧机情况，永乐送货上
门时将旧机回收，既方便了顾客的运输又
不耽误使用电器。永乐电器的负责人介
绍，除了让消费者享受国家 10%的补贴外，
还可以享受永乐、厂家等三重让利，现场体验
现金补贴，体验一站式服务。

截至昨日，永乐的家电"以旧换新"活动
已成交 4000 单左右。目前每天都有将近千
人在永乐预约了以旧换新业务。永乐告知消
费者：家电以旧换新将于明年年底截止。

购单件满500元送200元
记者了解到，在开业期间，国美电器还准

备了解暑饮料，免费向购物的顾客发放，与此
同时，购单件满一定金额还送液晶电视，套购
的话，赠礼更多；消费者不仅在预存订金的同
时获赠电饭煲，而且在开业活动期间，订金还
可以十倍增值。

消费者还可以同时参加我省刚刚启动的
家电以旧换新服务，只要家里有彩电、冰箱
（冰柜）、洗衣机、电脑、空调这五类旧电器，都
可以享受政府 10%的补贴。也就是说，消费
者李先生，家里有一台旧洗衣机，根据国美收
旧工作人员按照国家收旧标准评估后，可以
卖30元，国美付给李先生30元收走旧电器并
发放以旧换新凭证，李先生持该凭证在国美
陇海中路店开业期间购一台市场价为2000元
的空调，这时候，政府补贴 10%，也就是 200
元，国美在开业期间直降 100元，那么最终李
先生 1700元就可以买走这台空调，直接节省
了300元。

陇海中路店3C产品销售区扩容
随着国美电器卖场向新模式转变，3C产

品的品牌丰富度、销售区域都得到了扩展。

近期，国美电器一直开展的3C学生节暑促活
动，也为广大手机、数码、电脑爱好者提供了
更多优惠。其中，针对数码产品，还开设了单
反相机训练营。据悉，暑假期间，国美电器还
与中关村在线联手举办了“寻找全民游戏超
人”2010国美杯电子竞技明星擂台挑战赛，让
年轻时尚的消费者充分感受到游戏的魅力与
乐趣。届时国美电器在核心门店设立了擂
台，为参赛选手搭建 10台主流配置游戏 PC、
两台 50英寸液晶电视，竞技项目包括实况足
球2010，魔兽Dota 1v1等当下热门游戏。

随着家电以旧换新工作在我省深入开
展，国美电器在此前已经全面接受消费者预
约，各门店预约人数逾2000人。电视机、冰箱
（柜）、洗衣机、空调、电脑五类家电最高均
可享受 30%的补贴，也就相当于在市场价
的基础上直降 30%。彩电、空调这两类消
费者比较关注的电器，以旧换新来国美，
价格最高直降 30%左右。国美积极响应
国家“以旧换新”号召，利用覆盖全省的
服务网络，并派出 2000 人的专业配送队
伍、600 辆的配送车辆，专门负责零售配送和
废旧电器回收工作。

五星可实现货到2小时安装
据了解，进入酷暑以来，五星傍晚以后

的空调销量，占到一天销量的 30%，最高可
达50%。

晚上促销力度大，既聚集人气，也能让顾
客享受到实惠。为延长营业时间，五星全省
各门店的员工们放弃了正常的休息，克服夜
间下班的种种不便，以最饱满的精神状态迎
接消费者。五星表示，延长营业时间意味着
商家的电费，用人成本等也随之提高，但是为
了给消费者带来更多的购物时间，五星依然
坚持继续做出延长营业时间的决定。记者在
五星亚细亚新概念旗舰店了解到，自延长营
业时间后的一周以来，晚间的购物人流比平
时增加了近三成，大部分人是冲着五星电器
优质的服务和低廉的空调价格来的。五星已
为空调配送、安装做好充分准备，千辆配送
车、万名安装员工全力投入战斗，消费者可以
在预约第二天某一时段准时送货的基础上，
再预约另一时间段上门安装，最快可实现货
到 2 小时安装。为快捷地提供空调安装服
务，五星增加了充足的安装人员。目前五星
电器依据客流量将工人调配到主城不同片

区，可实现最短的时间上门安装。
一个电话一站补贴

顾客只要拨打身边五星电器“以旧换新”
预约电话，向五星表明“出售旧机”的意愿，即
可根据提示登记家中旧家电的基本情况和相
关顾客信息，五星电器会在第一时间安排物
流上门回收旧家电，在核对旧机与预约登记
中描述的情况相符后发放“以旧换新凭证”及
旧机款。

顾客持本人身份证和“以旧换新凭证”至
卖场即可选购新机。这里，五星电器再次提
醒消费者，家电“以旧换新”政策并不要求消
费者出售的旧机和购买的新机属同一家电品
类。顾客在出售旧家电以后，凭相关单据再
购买“冰箱”“洗衣机”“空调”“彩电”“电脑”5
类商品中的任意一种都可以享受国家10%的
补贴。另外，在五星电器选购新机的同时，
顾客仍然可以同时参与卖场及厂家的促
销活动。消费者携带销售小票至卖场收
银台付全款，之后凭“购物发票”“本人身
份证”“以旧换新回收凭证”等证件至卖场以
旧换新补贴领取处办理以旧换新手续并直接
领取政府专项补贴款。

四大旗舰首度联手 让利幅度超预期
为推动家电以旧换新工作，河南苏宁也

特别于本周在全省范围内31家连锁店携手工
厂进一步加大了促销力度，继续热推家电以
旧换新三重补贴，在省会郑州更是四大旗舰
携手联动促销。据了解，有苏宁四大旗舰之
称的棉纺路店、南阳路店、郑东新区宝龙店、
花园路中环店本周将年度首次携手联动促
销，届时将采用多种让利方式回馈消费者。

近期，苏宁为响应国家家电以旧换新政
策实施，推动家电以旧换新政策及早取得成
效，不但于第一时间梳理执行流程，扩大宣
传，并且还主动加大促销力度，全面实施三
重补贴的让利方式，即国家补贴 10%，苏宁
电器补贴 10%~20%，苏宁电器合作工厂补
贴 10%~20%。本周苏宁电器四大旗舰携手
促销，旨在进一步加大促销力度，期待在 8
月第一个周末全面引爆家电市场。套购商
品，还有机会享受超值大礼，比如累计满
1960 元可有机会获赠冰箱一台，累计购物
达到 1.96 万元最高可享受 42 英寸液晶电视
或 2P 惠而浦空调柜机。

苏宁空调满1000元送600元
近日连续高温，4日更是出现38.9℃的高

温，打破8月上旬40年的高温纪录，受高温天
气影响，以空调为主的制冷类电器的旺销再
度被提上日程。据了解，为保障降温应急需
求，苏宁电器已紧急联合惠而浦、新科、日立
等十大品牌第一时间启动了一级响应预案，
本周将全面启动让利销售。

据了解，本周末苏宁电器空调在让利方
面非常明显，加上以旧换新三重补贴让利，优
惠力度更加突出，比如新科 1.5P 豪华冷暖挂
机，市场价2099元，以旧换新价仅1889元；美
的大 1P 豪华冷暖挂机，市场价 1149 元，以旧
换新价仅 2024 元；海尔大 1P 豪华冷暖挂机，
市场价 2249 元，以旧换新价仅 2024 元；志高
1.5P豪华冷暖挂机，市场价2390元，以旧换新
价 2151元。除此之外，空调方面还将参与商
场整体让利活动，购空调单品满 1000 送 600
元的活动，内含直降200元，返200元礼金券，
再送 200元礼品，另外和其他品类套购，更有
机会获赠冰箱、42英寸液晶电视、2P惠而浦空
调柜机等大礼。

永乐商业大厦店
开启8月家电市场让利潮

本周起，永乐
以空调、冰箱、电
风扇、饮水机等应
季产品以及彩电、
手机、电脑为让利
狂风的“风眼”，引
爆8月绿城郑州家
电市场的让利促
销狂潮。
晚报记者 樊无敌/文

赵楠/图 国美陇海中路店今天开业

经过两周
的准备，国美
陇 海 中 路 店
已 经 完 成 新
模 式 门 店 改
造，今天盛大
开业。

晚报记者
樊无敌/文
赵楠/图

以旧换新
五星一站补贴优惠多

上周五星开展全面延长
营业时间的活动后，受到了
消费者的一致好评，自本周
起，五星电器将继续延长营
业时间，凡在早10点前至五
星各门店购买指定品牌型号
空调，即可享受即买即送即
装服务；晚18点后来五星购
物的消费者，购空调满 999
元加送精美礼品。
晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图

家电以旧换
新工作自上月底
正式启动以来，受
到了中标企业和
市民的普遍欢迎，
7 月 27 日启动当
天一个小时后就
在苏宁电器兴华
南街店产生了河
南家电以旧换新
回 收/销 售 第 一
单。
晚报记者 樊无敌/文

赵楠/图
苏宁电器卖场销售火爆苏宁电器卖场销售火爆

国美陇海中路店外景国美陇海中路店外景

到永乐的卖场消费者络绎不绝到永乐的卖场消费者络绎不绝

导购人员认真向消费者讲解空调的相关性能导购人员认真向消费者讲解空调的相关性能


