
2010年9月2日 星期四 统筹 张新彬 美编 周小舟 校对 咏梅 版式 金驰

财经观察 A21

大商、香港锦艺、升龙、万达、
宝龙……“大家伙”踏进西区，可以
预见，随之而来的是物流、人流、资
金流，同时也将带动西区的住宅投
资、商铺投资。

这一年来，西区的众多普通商
铺、门面房逐渐成了众多投资者的
青睐对象，甚至一些品牌企业、金
融机构等也放弃租店面的传统，转
身直接买下。

晚报记者 胡审兵 程国平/文
晚报记者 马健/图

踏进西区
中小投资者贴身紧随

西区机会西区机会

我只是时刻关注着我只是时刻关注着
身边方方面面的变化。身边方方面面的变化。

————搜狐搜狐CEOCEO张朝阳张朝阳

西区的商铺、住宅已经开始暗暗涨价。
2010年 9月 1日下午 2点 30分许，中原西路与秦岭路交叉口

西北角的一处楼盘。
这处楼盘面积不大，只有6栋楼，其中一期临着秦岭路的3栋

楼正在销售。记者以购房者的身份进行打探。
“房价多少钱？”记者问。
“单独的这栋高层，前面将来是市政的下沉式广场，前面没有

阻隔。位置非常好，均价每平方米6400元。紧挨着的两栋楼均价
为每平方米5800元。”销售员刘先生说。

“房子是今年6月份才开始往外卖的，这几个月每平方米涨了
三四百元了。”

“这么高呀？中原新城、锦艺集团的房子也才每平方米6000多啊？”
“位置好啊，”刘先生说，“估计到今年年底都能涨到7000元。”
“这里的商铺怎么卖的？”记者问。
“我们这临街商铺，高度达到5米，均价在每平方米3.8万元左

右。”刘先生说。
据记者了解，中原新城的商铺价格目前在每平方米2.5万元左

右，而在去年还在 2万元左右。锦艺华都项目开发的商铺还没有
对外销售，这里的相关负责人称，计划在明年推出，预计每平方米
能达到3万元左右。

而这些楼盘的销售数字，记者在任一个楼盘采访时都能打
听到。

昨日上午，在颍河路上开了一家理发店的
小静再次派出老公阿龙找房。他们想在中原新
城找到一间商铺，再开一家理发店。

“物业说有人出租商铺了会给我们打电话，
但一直没打，所以自己来看看小区门口有没有
贴出租房公告。”阿龙说。

为了在中原新城找到一间100平方米的店
铺，阿龙小两口来这里打探不下10次了。

虽然现在经营的店面开业只有一年多甚至
还没有赚到钱，但小两口显然已经看好了这里
业主入住后的巨大商机。

10年前，只有15岁的商丘小姑娘小静第一
次来到郑州，就在客运西站一家理发店当学徒。

那时的西郊，桐柏路还没有修好，秦岭路没
有打通，分布在路边的居民小区看上去有些破
败。那时的她，对人生并没有规划，只想赶快学会
理发手艺，挣钱补贴家用，可以不再下地种田。

不曾想，10 年后，和西区一块成长的小静
收获了手艺、爱情和事业。

2009年 5月，小静和同样来自开封农村的
老公阿龙决意不再给人打工，他们在颍河路伏
牛路口开出了一家理发店，自己当老板。

起初，他们的理发店只有一间房，三四十平
方米，租金加装修下来五六万元，几乎花光了两
人打工以来的全部积蓄。今年 5月，两人盘下
隔壁一间房，打通成七八十平方米的面积，已经
像模像样，老顾客也越来越多。

虽然挣的钱都砸进了店面，但小两口对未
来充满了希望。

“从我进郑州第一天起，10 年来基本没离
开过西区，这里的变化太大了。”小静说，她感觉
到的最大变化是，路通了，漂亮的小区多了。

有人的地方肯定有生意，只要你手艺好。
这是小静的生意经。

从今年年初起，小静忽然就发现店面隔壁
的中原新城越长越高，那里的一个监理是理发
店的常客，听完监理对中原新城的介绍后，小两
口就决意要在那里再开一家店。

买不起铺面，只能租。所以小静和阿龙一
有空就会去中原新城将要交房的工地转转，期
望着能看到有出租告示贴出来。

“一步一步走，希望我们的小店能开到西区
所有的高档小区。”这是小静的梦想。

这两个月，在花园路和曼哈顿广场均开有服装店的李梅（化
名）可没少往西区跑，她原本想在中原新城定间商铺，可没想到
大连万达也开工了，到底在哪里买商铺，她还没想好。

李梅说，如果资金充裕，当然在两个地方都买最好，只可惜手
中的钱只够在一处首付。

8月初，她听朋友介绍曾来看过中原新城的商铺，售楼小姐的
报价是每平方米2.2万元左右，这吓了李梅一跳。因为一直在东区
打拼的她没有想到西区的商铺这么贵。

当她在西区走走看看有点想下决心出手时，万达来了。万达
的售楼小姐告诉她一二层商铺的价格还没有出来，不过预计比周
边商铺要贵些。

直到昨日，李梅还没有下定决心在哪儿买，但她表示一定会在

西区买下一套，因为“我现在东区的店接待的不少顾客是西区市民”。
“除了买住房的，投资商铺的很多。”昨日，中原新城售楼部一

位工作人员说，还有一些金融机构等单位来这里买商铺。
“前不久有个客户，2008年在这里买了一套住宅，看到西区的

环境不错，商业网点也不多，又投资 200多万元，买了一间 90多平
方米的临街商铺。”该工作人员说。

该工作人员说，出于商业竞争的考虑，有些单位投资者不让公
开他们的名字，以免引来同行竞争。

“有一家知名服装品牌，买了这里的商铺；还有一家餐饮企业，
已经来谈过，准备买下1000多平方米的店面。另外，多家银行也来
洽谈，准备投资商铺，作为营业网点。”据介绍，这些企业来投资商铺，
除了可能自己经营外，也可能对外出租，因为对外出租也能赚钱。

村民罗铁（化名）是罗庄村的村民，万达广场的工地，占用了原
周新庄的全部土地和原罗庄村的一小部分，而罗铁的家原来就恰
好在这小部分土地上，确切地说，就处于现在中原路华山路口东南
角的方位。

如今，在前进路附近租房的罗铁，每天都会习惯性地路过这
里，站在旁边看看施工进展。

罗铁说，他家里原来是老式的房子，楼房有四层半，面积 610
平方米，但是那种大平层的房子，一小间一小间的套型是后来他专
门隔开做的，便于出租。

“我家里有老人、孩子，等于自己家人占用了两层，实际只有两
层半用来对外出租。每个月的租金只有1000多元。如今，虽然租
了 130多平方米的房子，但是在城中村改造、没有搬进新房期间，
我这600多平方米的房子，政府出的租金有4800多元。”罗铁说。

罗铁是地道的罗庄村人，已经记不起多少代人在这里生活了。
“20年前的时候，我还记得这地方没什么商店，买东西还得跑

到伏牛路甚至桐柏路去。”今年30多岁的罗铁说，他们家所处的这
个地方属于郑州市地理位置较高的方位，小的时候，这个地方都是
麦地、菜地、玉米地，西郊没有高楼大厦，他们可以直接看到二七纪
念塔，这里的地势和二七塔的高度不相上下。

如今的高楼林立，其实也就是最近十来年的事情。罗铁说，确
切的时间应该是中原西路在2000年拓宽之后。

“我们村庄给村民的福利非常好，村民每个月发的有工资，以
前是每月 500元，从今年 7月份涨到 800元，男的 65岁、女的 60岁
算退休，退休工资达到900元左右。”

罗铁说，他们村庄沿着中原西路的门面房，现在一年租金只有
四五百万元，将来一年租金收入可望达到 2000多万元，也就意味
着村民们的收入以后会更高。

“而且，将来这里的人气会更旺，租房子的人也会增多，房租也
会更高。”

罗铁对未来的美好前景充满了期盼。

[ 投资 ]

[ 畅想 ] 村民罗铁 好日子可以看得见

理发店的女老板

正在变化的西区正在变化的西区


