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不打对个人能力提高无益的工
何永亮 1986年出生于驻马店市泌阳县的一个农村家庭，

他原本的志向是当一名律师，2005年的高考，他选择了法律专
业，但最终被中原工学院信息商务学院的市场营销电子商务方
向专业录取。“学费每年 9800元，几乎是父母辛辛苦苦种地一
年的收入。”何永亮说，当父母咬着牙为他凑齐了第一年的学费
和部分生活费后，他暗下决心，接下去3年的学费要自己挣。

尽管经济上很困难，但何永亮还是给自己定下了一个“三
不准”的规矩：一不做家教，二不发传单，三不参加学校安排的
勤工俭学。在他看来，这些兼职都没有什么“知识含量”，除了
能挣点儿钱之外，对个人能力素养的提高没有任何帮助，白白
浪费了大好的学习时光。“能增长经验提升能力的活不给钱都
干，不能增长经验提升能力的活给多少钱都不干。”这是何永亮
一直以来坚持的原则。

兼职经历让他爱上曾经被迫选择的专业
做旅行社校园代理，卖字典、收音机、电话卡……何永亮做

过很多兼职，但始终没有找到自己的方向。直到大一暑假，何
永亮进入河南一家网络公司，成为一名网站建设、推广的业务
员，开始通过电话营销、陌生拜访等方式去接触各类企业。

通过这段时间的工作，何永亮开始真正爱上了自己所学的
市场营销电子商务方向专业。从大二开始，何永亮扎进书堆，
开始投入到学习网站开发与管理等网络方面的课程，计划利用
投资少、风险小的互联网创业。“全国有4300万中小企业，只有
50%的企业设有自己的网站，而在这50%的企业当中又有50%
不懂得网络营销，这中间蕴含着多么大的商机啊。”

帮客户盈利换来15万元启动资金
“当时巩义有 5000 多家中小企业，许多企业虽然建了网

站，但设计简单、链接稀少，这背后潜藏着巨大的市场需求。”大
二下学期，何永亮与以前所在网络公司业务经理阿牛合作，来
到巩义市开公司，做网站建设、推广和网络营销培训。

可想要创业，必须有启动资金，钱从哪里来？何永亮想起
了以前的客户韩经理。何永亮为韩经理的企业网站免费做优
化推广，提升了该企业网站的搜索排名，订单一下子增加好多，
一个月后，纯利润净增30万元。看到效益的韩经理，立即拿出
15万元，让何永亮和阿牛在巩义市租了一层楼，配备了教室、
多媒体室等，招聘了业务员、客服人员、技术人员。

QQ工作，昔日学生成为年营业额超
百万的公司老总

2007 年下半年，何永亮开始为一家标牌厂做网络营销。
何永亮花 200 多元买了网站的空间和域名，开始优化企业网
站，在网上开展宣传销售，“我们不用一个业务员，也不花一分
钱”。通过网站优化，何永亮的网站在各大搜索引擎的排名始
终保持在前，在各大门户网站里面也能检索到他的企业信息。

“大部分业务都是在网上谈成的，QQ聊天是我们的另一项主要
工作，与客户聊天，推销产品，比打电话的成本低，效果好。”

标牌厂的业务量开始不断增加，并逐步建立了两个分厂，
接了中国移动、宇通集团等很多大的标牌客户。不少企业主动
找到何永亮，邀请他去做培训，为企业做网络营销推广。

标牌厂订单多了，干不完怎么办？何永亮成为郑州阳光标
牌有限公司的总经理，作为中间人，联系了十几家标牌制作商户
加工标牌，从中赚取销售差价，一年营业额超过100万元。

□晚报记者 张勤

现如今不少中学生，都选择用 MP3
听英语，练习听力。不过，由于和英语教
材配套的多数是磁带，去哪里下载配套的
英语听力教材，成了难事。

九成中学生听英语多选择MP3
从初中到高中，男生杜伟买了 20 多

盘和英语教材配套的磁带，不过几乎没有
拆封过，理由是带着录音机太沉，而且落
伍了。

记者在郑州十九中、十六中对高中生
进行随机采访，有九成学生表示听英语选
择用MP3，从网上下载电子教材的录音。
理由是：MP3携带方便，容量大。

据小杜介绍，学校在下发英语教材
时，配备的都是磁带，他们的听力教材都
是在网上搜索下载的。“不过也有担心，总
怕发音不够标准。”小杜说。

老师建议给英语教材配
“听力电子版”

采访中，不少高中老师对此问题也持
相同观点。不少中学老师建议，出版社在
下发教材时，可以给教师配备与磁带内容
相同的光盘，供学生复制，或在出版社网
站、教育资源库等免费提供下载。

支招：去哪里下载英语听
力教材

对此，郑州十六中的英语老师昝亚娟
给喜欢用MP3的同学支了一招。

昝老师现在的做法是这样的：“我订
了英语类报纸，报纸配送的有光盘，内容
是他们翻录的英语教材听力，和高三的英
语教材是配套的。现在同学们都来我这
里下载英语听力教材。”

“对于低年级学生，比如小学生，我建
议看《空中英语教室》。这是个杂志，他们
的网站上有英语听力可以下载，是免费
的。”

昝亚娟老师是郑州十六中的英语教
师，上个月获得“郑州市首届十大杰出教
师”称号。

从大二时投入200元创业自己赚学费，大三上学期开始做

实体成立公司，到今年上半年公司营业额达300多万元的“何

总”，2009年毕业于中原工学院信息商务学院的农家子弟何永

亮，作为全省大学生自主创业和基层就业先进典型巡回报告团

成员之一，参加了昨日上午在河南农业大学举行的首场报告

会，在接下来的几天，他将和报告团其他成员一起，给全省的大

学生们带去12场巡回报告会，以他们的亲身经历启发和带动更

多的大学生走自主创业和基层就业之路。 晚报记者 张竞昳

作为一个成功的大学生创业者，何永亮给有
创业打算的大学生提了几点建议。

要有自己的职业规划
大一寒假，何永亮给自己算了两笔账：时间账

和金钱账。大学四年共有 3个暑假、4个寒假，加
上各种节假日、课余时间大概有600天，应该充分
利用这些时间锻炼自己。

“没有人像我算得这么清楚。”何永亮给自己
制定了一个职业规划，大一下学期生活完全独立，
大二挣钱，大三买台笔记本电脑，大四有自己的公
司。

在何永亮看来，并不是每个人都适合创业，但
无论是就业还是创业，都要有自己的职业规划。

要利用而不是抵触自己所学
的专业

“很多大学生不喜欢自己所学的专业，从心理
上抵触，实际上是不对的。我原本喜欢的是法律，
通过社会实践，才真正找到了自己的兴趣点。”何
永亮建议大学生，要利用自己所学的专业，要学会
将自身条件和个人的兴趣爱好跟未来发展的方
向、趋势相结合起来，这对未来无论是创业还是就
业，都很有帮助。

资金并不是限制创业的最大
因素

问及创业什么最重要，很多人的回答是
“钱”。在何永亮看来，这种说法是错误的。他认
为，大学生创业应当具备3个条件：经验能力排第
一，人脉资源排第二，第三才是资金。

“个人的经验能力是最重要的，没有经验，刚
有想法就去干容易失败，即使别人给你投钱，你也
会赔。大学生怎么积累经验和提升能力？打工。”
何永亮说，有的大学生创业之前先向家里要钱，没
有经验就首先投入设备、店面，往往最后以赔本结
束。另外，大学生创业最好不要选择开饭店、卖菜
之类的，这些事情普通的初中生高中生都能干，甚
至比你做得还好，最好选择与自己专业相关的项
目创业，发挥特长。

至于资金，何永亮说，完全可以“空手套白
狼”。“我的网络营销不怎么需要成本，免费为客户
服务获得信任和投资，其他的创业项目也一样，譬
如你想开服装店、化妆品店，可以先帮别人推销，
赚取能力认可和第一桶金。”

索尼随身听停产
30多年历史，两亿多台销量，全球

无数“粉丝”……索尼磁带随身听1979
年面世后，受到慢跑爱好者、学生及乐
迷追捧。不过，在数字化浪潮面前，磁
带随身听难逃“退休”命运。

索尼公司25日说，旗下磁带随身
听已经在日本停产。

英语教材配磁带
九成中学生用不到
老师建议增加CD版本
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大二200元开始创业
大三就做到了100万

大学毕业一年就当上老总
一个农家子弟，是如何做到的？


