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[ 开心一刻 ]

[ 邻里 之间 ]

[ 人生 讲义 ]

一把小青菜 □芬子

不会成功的人
□赵树利

人生在世，莫不希望自己建功立业；不一定要功勋
盖世，至少能留下立言、立功、立德的“三不朽”事业。

人人都希望有功于社会乡里，可惜很多人求功
好利，往往适得其反，功败垂成。那么，哪些人不能
成功呢？

无功受禄的人不能成功。没有功劳而想获禄，
这就如同缘木求鱼，没有因怎么会有果呢？我们看
到一些人成功，就该知道，他们都是经过许多的辛苦
才功成名就。人生在世，只要能建立功勋，实至名
归，就是有人辜负你，历史或大众都不会亏待你；反
之，无功受禄的人，如历代的外戚，靠裙带关系，纵然
受封，别人不服气，也无法成功。

急功近利的人不能成功。建功立业是一生的事，
不是一时的。有的人没有耐性，指望一时侥幸，因此
急功近利。其实，急速成长的树木花草价值有限。

居功自傲的人不能成功。有的人本来建立了功
劳，让人尊敬，但是他居功自傲，反而因功获罪。例
如鳌拜，就因居功自傲使得康熙受不了，最后被铲
除。居功自傲的人应该以此为戒。

贪功起衅的人不能成功。有些人为了贪取功
名，制造是非，挑起事端，让别人互相斗争，他好从中
取利。这种人或能侥幸获利，但长此以往，让人认识
了他的诡计，彼此往来谨慎，纵使一时成功，但孤家
寡人一个，没有朋友，人生又有何乐趣呢？

邀功求赏的人不能成功。古今的英雄建立功劳
后都希望获奖。韩信向汉高祖要求封代理齐王，汉
高祖生气不允，后经张良暗示，灵机一动，改口说：

“要封就封正式的，何必要代理呢？”就封他为齐王。
但韩信因此埋下杀身之祸。

前功尽弃的人不能成功。有的人立下许多功
劳，但不能守成，由于另外的条件不具，让之前所有
的功劳付之东流，实为可惜。所谓“飞鸟尽，良弓藏；
狡兔死，走狗烹”，因此能够谨守功劳也是人生重要
的功课。

房子装修的时候，我去新房看进度。上了
楼梯，见一个四五岁模样的小女孩正蹲在门口
翻一堆木屑玩。我说，小朋友，回家去玩吧，小
心将漂亮的裙子搞脏了。可无论我怎么说，她
就是不听，见小孩很任性，我也只好随她去了。

五分钟，不，五分钟不到，门口就传来一声
尖叫——小女孩被藏在木屑里的铁钉扎破了
手……一位打扮入时的少妇心疼地安慰着小
女孩：“宝宝乖，宝宝乖。”看得出，那是孩子的
母亲。我忙向她道歉并问要不要带去医院，少
妇头也不抬，边查看孩子的伤口边说，哪有你
们这样装修的？纯粹是害人嘛！然后一个转
身，将孩子抱进了对门。我一想，坏了，还没搬
进新房就将邻居得罪了。

半年来，我与对门也有过几次“偶遇”，但
彼此竟真的没说过一次话，哪怕是一个招呼。

那天下班，再次碰上对门从楼梯上下来。
我想，这回尴尬又是在所难免了。没想到，对

门竟没有低头“数台阶”，而是直接向我走过
来，并笑着对我说：“芬姐，你母亲来了。”我有
点蒙：她喊我芬姐？她知道我名字？她还知道
我母亲来了？她说得快，走得也快，我竟没能
说上一声“谢谢！”

走进家门，果然，母亲来了，还从乡下给我
带来了几把新上市的小青菜。吃饭的时候，母
亲不停地夸小刘（对门）是个好人，说小刘看她
在门口傻等，就把她让进屋，还给她倒茶，陪她
说话，临走的时候，母亲送了她一把小青菜，她
回敬了母亲一袋旅游时买的茶干……

因为母亲的到来，我与小刘竟轻易地化
解了长达半年的“矛盾”，而且还渐渐成了好
邻居。

事后想想，我终于明白，解决邻里之间的
矛盾，有时候说难也难，说容易，其实也真
的很容易，关键是我们以什么样的心态来
面对了。

很有特色
顾客：咦？这道菜的做法很有特

色嘛！
厨师：是啊，这道菜是用烧热的鹅

卵石烘熟的。
顾客：哦，妙！那万一我把鹅卵石

吃进去怎么办？
厨师：没关系，你可以抽空把它还

回来。

不可原谅
一个家伙对律师说：“我要离婚，

我受不了我老婆晚上 12 点还往舞厅
跑。”

“是吗？那真是不可原谅，她去干
什么？”律师问。

“去把我拎回来！”

意料之外
我爸的 QQ 是工作用的，从来不

加外人，我加他时，以为他不会通过
呢，谁知道他迅速同意，并且发来一条
信息：“嗨，美女。”

“爸……”

课堂对话
甲上课时睡觉被老师发现。
老师：“你为什么上课时睡觉？”
甲：“我没睡觉哇！”
老师：“那你为什么闭上眼睛？”
甲：“我在闭目沉思！”
老师：“那你为什么直点头？”
甲：“您刚才讲得很有道理！”
老师：“那你为什么直流口水？”
甲：“老师您说得津津有味。”

一天，不小心把手机掉在了地上，我捡起
来一看，黑屏了，任凭我怎么摆弄都开不了
机。于是，我拿着去了手机修理店。

店主是个二十出头的小伙子，他把手机打
开后，左瞅瞅，右瞧瞧，用小镊子碰了一下里面
的什么地方，然后他把手机组装好，按了一下
开机键，真的就开机了。我顿时欣喜起来。

小伙子把手机递给我说“好了”。我问他
多少钱，他说30元。怎么这么贵啊？我不敢想
象，就那么用小镊子碰了一下就要30元。我不
禁对他说：“太贵了吧，能不能便宜点？”“不行，
说30元就30元，不砍价。”小伙子一脸不高兴。

我总觉得不值。小伙子说：“我以前只是

个油漆工，但我知道奶油色、天蓝色、银灰色、
苹果绿这些颜色是怎么调的，所以我可以根据
客户要求的颜色进行调配，因此我要求的价钱
比别的油漆工高。我现在修手机，干的是技术
活，虽然用镊子动了一下手机确实值不了几个
钱，充其量也就值一两元钱的手工费，但是知
道手机哪里出问题了确实值20多元的，因为
我有一手啊。你能知道哪里坏了吗？”

经他这么一说，我觉得挺有道理的，不管
他要的钱多不多，自己乖乖掏钱吧，人家就是
靠这一手本事挣钱的。

人在世上活，你得有一手，这难道不是一
个很大的道理吗？

[ 感悟 成功 ]


