
刘冲
工商银行未来支行理财经理、金融理

财师（AFP）

丽人档案：2005年进入工商银行，熟悉
多种金融产品，全力提供综合理财规划服
务，为所服务的客户与企业创造价值。

理财感言：理财需要保持一个良好心
态。理财说到底不过是在保证个人和家庭
正常生活的基础上，对闲置资产进行管理，
进而使资产增值，良好的心态是做好理财的
重要保证。我每一天快乐地工作，并把我的
快乐带到我的团队，把我的理财经送给我的
客户。通过分析和评估客户财务状况及生
活状况，明确客户的理财目标，最终帮助客
户制订出合理的、可操作的理财方案。

翟艺华
工商银行河南省分行营业部理财经

理、金融理财师（AFP）

丽人档案：2008年进入工商银行，2010
年取得金融理财师资格。以关注客户的需
求为核心理念，形成自己独特的理财风格。

理财感言：一个好的理财经理，时时刻刻
地注重研究市场，通过对客户的研究从而达到
了解客户资金运作规律，主动寻找目标客户之
后帮助客户找到适合的理财产品，做好银行与
客户之间的桥梁作用。理财经理也应该不只
关心产品，还需要关心客户的人生目标，关心
他们的风险偏好，利用理财原理为他们做好资
源的整合、规划，从而提供投资、保险、融资、避
税、保险、家庭财务等方面的服务。
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崔莹莹
工商银行河南省分行营业部财富管理

中心理财经理、金融理财师（AFP）

丽人档案：5年的金融从业经历，善于为
客户进行科学合理的投资分析和资产配置，
为客户提供全面、个性化理财规划方案。

理财感言：随着我国金融体制改革的逐渐深
入，金融创新产品层出不穷，作为一名合格的理
财师必须及时掌握与理财业务相关的各种资
讯。要具备为客户提供良好理财服务的专业理
论素养，并不断更新知识储备，适应市场发展需
求。要为客户创造价值，提升专业服务能力。在
充分认识社会、认清形势、了解最新动态的基础
上为顾客提出最适合的理财策划方案，与客户共
同成长，帮助客户实现财务上的自由、自主、自在。

姜巍
工商银行郑东新区支行理财经理、金

融理财师（AFP）

丽人档案：2008年加入工商银行，在实
际工作中，坚持以“客户为导向”，了解并满
足客户的潜在需求，利用专业知识，帮助客
户做出合适投资决策。

理财感言：理财是一门艺术，也是一门
科学，它需要激情和决断力，更需要宽广的
视野、严谨的逻辑和敏锐的思维。每一次
投资成功的关键在于投资前必须有详细周
密的分析，利用专业知识，帮助客户做出合
适投资决策。在帮助客户解决财务问题的
过程中给我带来了很大乐趣，并能从中学
习到许多技巧和方法。
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