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理财在线

期货老兵
开启担保新征程

在海林资金部有一个独特的人，开着
几十万元的车，年纪轻轻在郑州购房不止
一套。开始大家都认为他是富二代，通过
了解才知道这是他自己奋斗得来的。他就
是晁阳。

之前从事期货工作的晁阳，在入职后头
三个月业绩很少，他总是不紧不慢地跟在大
家后面，直到有一次因为脱岗被公司资金事
业部老总杨海虹批评。那一次谈话对于杨
总和晁阳都是一种冲击。晁阳说：“通过前
几年运作期货，感觉风险在一步步增加，来
海林就是奔着它的运作模式。但由于开始
摸不透所以迟迟不敢发力，现在经过准备要
将自己原来期货客户也运作到公司来。”此
后，晁阳业绩直线上升。由于原来从事期
货行业，大家从他那里学习了许多期货知
识，在针对期货行业客户上有了重大突
破。他原来做期货的客户有的调整了投
资结构，既保证了部分资金的固定收益，
也在期货投资中留下了充足的后备队。

目前晁阳已是部门小组负责人，每天的
工作充实而忙碌。他说，到海林最大的收获
是生活规律了，朋友更多了。 倪子

个人助业贷款
做商户的“备用金”
王女士在郑州从事服装批发生意多

年，每年的 3月、9月是王女士需要集中、
大量使用资金订货的时间，2010年 11月
王女士通过建行网点了解到个人助业贷
款的额度授信、循环使用的特点与其资金
使用方式相匹配，遂向建行个贷中心申请
办理了一笔 80万元 2年期循环使用个人
助业贷款。

2011年2月10日，王女士向建行提出
40万元、半年期的用款申请，当天 40万元
贷款资金到账，便捷快速的放款服务使张
女士及时向厂家交付订货资金，并获得了
厂家大幅度的折扣优惠；2011 年 3 月 18
日，王女士因临时经营资金周转需要，再次
支取剩余贷款额度40万元；2011年3月30
日，王女士因销售资金回笼，提出申请将2
月份支用的40万元贷款提前归还，当天办
理了还款手续，帮助王女士节省了9041.12
元的利息支出。

建设银行个人助业贷款一次授信、循
环使用、分次支取、分次归还的特点，充分
满足了服装商户王女士周期性、临时性的
资金需求，解决了客户生产经营过程中融
通资金的后顾之忧。

更多理财产品介绍，请登录建行网站
“巧巧理财”专栏查询，网址：http://www.
ccb.com/ha/

金水

保费面临“断供”危机
2003年，经不住朋友的推介，蔡女士给自己和爱人各买了1份中国人寿康宁终身重疾险，

缴费期限为20年。两人每年合计交2400元，目前已经缴了8年。
“我和老伴儿都退休了，退休金仅够日常生活。儿子和儿媳妇工作不稳定，去年也是刚刚

添了小宝宝，需要花钱的地方比较多。这份保险现在成了一份负担，不知道该如何处理。”蔡
女士说。

退保是最不划算的选择
如果蔡女士要求退保，她能拿到多少钱呢？记者专门联系了中国人寿郑州市分公司相关专家。

“退保不能拿到全部的钱，只能根据缴费年限算出保单的现金价值。也就是说，退保只是退
还保单的现金价值。”据介绍，保单现金价值又称“解约退还金”或“退保价值”，是指带有储蓄性
质的人身保险单所具有的价值，一般和缴费年限相关。通常，缴费时间越长，现金价值越高。

根据蔡女士的保单现金价值分析，缴费满 8年的她，大概只能拿到 4920元左右的现金。
这对急需1万元现金的蔡女士来说，数额实在少得可怜。以她目前的经济情况还要承受这样
的损失，实在不划算。

专家建议蔡女士，退保是解决问题的下下策。因为退保之后，家庭的这部分保障会全部
消失，可能带来的经济风险更严重。而且，蔡女士和爱人都已经快60岁了，假若过几年又想投
保，由于年龄的增长，保费势必会高于之前，投保的成本会更高。

投资这档事，集中火力比较威猛还是散
弹打鸟比较有效？自古以来，两种意见一直
僵持不下。

我们刚做投资时，就一直被教育“不要把
鸡蛋都放在同一个篮子里”，但是巴菲特说
过，“‘不要把所有鸡蛋放在同一个篮子里’的
观点是错误的，投资应该像马克吐温建议
的，把所有鸡蛋放在同一个篮子里，然后小

心地看好它”。
事实上，这两种说法都没错。“不要把鸡

蛋放在一个篮子里”这句话是让大家了解风
险是很难控制或预测的，所以才建议我们不
要将资产过度集中在某一个投资标的。但这
同样会因为管理时间和精力地增加，产生新
的风险，因为你得花很多精力盯着不同的“篮
子”，在篮子差异性大的情况下，如果某些篮
子没看好，同样会遭受损失。

那么，我们到底需要的是多个篮子，还是
结实的篮子？对于一些成熟的投资者来说，
如果自己做投资，要想获得更高收益，投资就

应适当集中化。当然，“把所有鸡蛋放在同一
个篮子里”的前提是你具备看好它的能力与
胆识——要对投资标的有一定的把握，确定
它是一只“结实的篮子”。

集中投资和分散投资的指导原则是什
么？适度分散投资是必要的风险管理手段，
但它是一个次要的技巧性手段，根本的风险
管理在于你对投资对象的价值和被低估程度
能否有较为精确的把握，这一点是风险管理
的核心。当你确认某项投资的价值会越来越
大，而当时的股价又严重低估的时候，就应该
大搞集中，甚至强度集中。 李志军

无论你是老车主等着续保，还是新车主即
将投保，都免不了面临如何选择保险公司、配置
哪些险种、出险怎样理赔的问题。随着开展电话
车险业务的保险公司越来越多，各家公司间的竞
争也愈发激烈。其中，“乐此不疲”地频繁向客户
拨打车险推销电话成了最常见的手段之一。

“我只是想对比一下，看看电话车险比在保
险公司直接购买究竟能优惠多少，没想到，业务

员连续不断的电话‘狂轰乱炸’让我恨不得发
火。”日前，本报第一金融理财QQ群成员“雷
欧”说，上周五上午，他在平安电话车险的官方
网站填写了一些基本信息，当天下午就收到了
该公司业务员的短信和电话。在之后的几天
里，几乎每天都能接到平安车险的推销电话，好
几次都在午休和开会时，让他不胜其烦。

车主刘女士，她去年在国寿财投保了“全

险”。一次意外中，右前门被蹭了一下，当时国
寿财业务员定损为 600元，还当场保证这个价
钱绝对“只多不少”，实际花费却达 800元。找
该业务员理论时，国寿财险的工作人员却表
示，那 200元花在补胶上了，这属于辅料，不在
理赔范围之内。然而，当时却没有向刘女士解
释清楚。如果您有类似的经历，请联系我们。

晚报记者 倪子

前几年手有余钱买了保险，现在收入不足无力支付

保费要“断供”，危机咋度过
专家提供几种思路，看对您是否适用

“现在家里
经济有点困难，
保费快缴不起
了。我想问问，
除了退保还有
哪些办法能减
轻家里的缴费
负担。”上周五，
市民蔡女士拨
打本报理财热
线 67655763，诉
说了她在投保
过程中遇到的
困难。

晚报记者 倪子

有车险烦心事，和晚报聊聊

做投资，分散好还是集中好？

三招教您度过保费“断供”危机
面对蔡女士的疑问，保险专家为蔡

女士提供了几种解决方案，并分析了各
种利弊。

保费的支付一旦遇到危机，不少投
保人都无所适从。其实，有不少积极应
对的措施值得市民借鉴。虽然保险期
间、保险金额可能并不如从前，但保险保
障可以继续。

巧用保单中止与复效 这种方法可
先停止缴纳保费，令保单效力中止，在可
以恢复保单效力的有效期内重新让保单

“复活”一般为两年。这种方法的优点是
能在一定时间内恢复保障，不让保单彻
底失效，能解决一时的经济危机。缺点
是在保单“复活”前，一旦发生事故，保险
公司不负理赔责任。

自动垫付保费 对于分期缴费的保
单，若超过宽限期仍未缴费，保险公司可
将保单的现金价值垫缴应缴保费，以维
持合同效力。这种方法的优点在于若保
单现金价值充足，可免于投保人缴纳保
费，缓解一时危机，而保险合同效力尚
存。缺点是使用了保单现金价值，若在
补上现金价值前发生事故，一旦赔付的
保险金与保单现金价值挂钩，前者就会
减少，保障会受影响。

利用减额缴清 在保险合同具有现
金价值的情况下，按合同当时的现金价
值，在扣除欠缴保费及利息、借款及利息
后的余额，作为一次缴清的全部保费，以
相同的合同条件减少保额，使保单继续
有效。这种方法的优点是保险公司会将
投保人已缴保费分摊到未来缴费期限，
使合同顺利期满。投保人或能领取保险
金，或保单约定的保障继续生效。缺点
在于，由于投保人已缴保费分摊到所有
缴费期限，每一期的缴费额必然比原先
合同规定的少，投保人的保险权益也会
相应减少。
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遭遇“电话骚扰”、理赔不合理、服务态度差……如果您在购买车险或者车险理赔时遇到了这些烦心事，请来
晚报说说。本报将及时跟踪您的投诉，帮您解决问题，扫除您的疑惑。即日起，本报车险投诉热线18603719335、
13838049282全线开通，您也可以编发短信发送到“10690060160301”（每条0.1元），期待您的参与。

开心投资主义专栏三

晁阳晁阳

《《《
海
林
优
秀
员
工
故
事

《《《
海
林
优
秀
员
工
故
事

买保险，要量“财”而行。买保险，要量“财”而行。


