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“中原商业3·15‘消费与民生’督察团”走进华润万家

模特秀牵手一折拍卖会
正弘国际名店低价回馈老顾客

4月3日下午，一场华美的时装模特秀在正弘国际
名店举行，T台两旁坐满了该店特意邀请来的老顾客。
随后，一场以拍卖形式回馈顾客的拍卖会更将现场气
氛推向了高潮。据悉，当天的活动为该店的2011年夏
装发布会暨回馈会员拍卖会，所有参与拍卖的国际品
牌商品一律一折起拍。该店副总经理罗菊琴介绍，共
有20多个品牌的几十种商品参与了当天的拍卖，目的
就是让老顾客可以以最低的价格拿到喜欢的商品，“价
格可以说是全城最低甚至全国最低”。加入大商后，正
弘国际名店历经了长达一年的调整，其去向一时成
疑。罗菊琴表示，目前正弘的品牌调整已基本到位，品
牌实力依然很强。“在市场越来越细分的今天，凭借服
务优势，我们仍有很大的提升空间。” 王一品

“以‘从农田到餐桌’的理念对食品安全进
行控制和管理，从源头开始控制食品安全，在
供应商审核计划、售货自查、商品索证等方面
有关严格的规定。所有进入华润万家超市销
售的食品，特别是高风险鲜食，其生产场地都
必须经过生产场地审查，不仅评估生产场地的
卫生状况，同时还要评估其质量管理体系，以

保证其产品质量的稳定性。”华润万家公关总
监刘岫军告诉记者，华润万家首先建立完善的
商品准入制度，严格按照国家相关规定索取供
应商资料、查验供应商基地，并按照产品类别，
查验品类资料，如CCC证书(强制性产品认证)、
有机证书等，尤其是涉及知识产权的专利商
品、授权冠名商品等，严格查验相关资质证明、

授权书等资料。
记者在深圳华润万家农超对接基地参观

时，基地相关人士说，目前该基地正在着手在农
田内安装摄像头，在超市内安装大屏幕，通过远
程网络连接让市民在超市内可以直接观看到其
购买农产品在农田里的生产情况，做到“眼见为
实”，让市民买的更放心。

农田装摄像头，超市看采购直播
华润万家建立农产品采购基地，着手让农超“零距离”接触

3·15期间，由本报联合主
管部门、行业协会共同举办的

“中原商业3·15‘消费与民生’
督察团走进综超活动”对我市
大型综合超市进行了实地体
验。在活动中，督察团成员最
为关注的还是超市的食品安
全问题。本期，我们就来解读
一下连续三年在全国连锁超
市中排名第一的华润万家在
确保食品安全方面的独到做
法，以期能够给我们的本地综
超企业提供借鉴。

晚报记者 来从严

2009年，华润万家成为商务部、农业部指
定的全国首批 9家“农超对接”试点企业之一，
截至目前已经在全国 13个省建立了 26个采购
基地。

记者获知，华润万家从 2003年起开始试
行生鲜农产品的基地采购业务，通过华润万

家在全国的销售网络，将各种优质的农产品
迅速送入千家万户，为消费者带来价廉物美
的鲜活农产品。目前，华润万家已和郑州市
惠济区旭航种植养殖专业合作社、中牟五丰
蔬果专业合作社、伊赛牛肉等农产品生产基
地及农业合作社进行了广泛合作。郑州华润

万家超市相关负责人表示，与传统流通模式
不同，在农超对接模式中，超市直接参与了农
产品生产过程的监控和管理，从根本上控制
了农产品的品质，省去了供货商中介供货的
环节，能为消费者提供品质优秀、价格低廉的
农产品。

“源头管理”可在超市看农田

到新世界 看张学友演唱会
作为“2011张学友 1/2世纪巡回郑州演

唱会”的指定百货商场合作伙伴，新世界百
货推出在开业期间，顾客来店即有机会领取
张学友演唱会门票的活动。另外，即日起，
网友只要关注新浪官方微博——新世界百
货郑州店，参与《时尚新世界，麻豆你来当》
的活动，就有机会领取张学友演唱会门票，
在谈到本次活动的结合，商场负责人表示，
张学友素有“歌神”之称，具有深厚的演唱功
底，兼具偶像与实力派于一身，就如同我们
做商场，练好自己的内功，得到顾客的认可，
还要担当起引领时尚潮流的责任。

天天卡友日 打造真正的尊崇会员特权
为更好的体现VIP会员特权，新世界百

货特别针对餐饮业态推出天天卡友日活动，
即自开业至8月22日活动期间，每天推出一

款特价餐品，顾客只要持新世界百货VIP卡
进店消费即可享受到该项优惠，目前已经公
布的活动有：贝儿多爸爸泡芙和摩提工房消
费满20元即可赠送价值7元的奶茶一杯，在
川之味仅需1元即可点原价28元牛丸一份，
必胜客推出买一送一活动，绿茵阁原价 82
元下午茶点仅需32元即可享用。

大面积公共休息区 是百货也是公园
新世界百货花费数十万元建造绿色植

被覆盖工程，将绿植、繁花、茂林这些只有在
大自然中才会出现的自然元素移植到新世
界百货的店内，在全楼层设置 200多把公共
休息椅，并且铺设WIFI热点，顾客可以随时
停留下来在楼层的休息区收发邮件，更具特
色的是，新世界百货引进众多公共艺术物品
来点缀休憩场所，将自然景致、人文艺术、现
代科技、时尚品牌完美结合，在这里不但是

一个舒适的购物场所，更是现代都市生活中
一个不可或缺的聚会休闲领域。 白贺

天时、地利、人和，助力总店营销
“新玛特郑州总店占全了天时、地利、人

和，怎么可能不受品牌推崇呢？”威可多西北
区负责人王策表示，“新玛特郑州总店每次
进行品牌深度营销的时机都很好。一楼中
厅绝对是稀缺性的资源，超高挑空的中厅，
这是地利。而人和，不用说，新玛特郑州总
店凭借 2010年多场漂亮的品牌深度营销活
动，积攒了相当的人气。像威可多，牵手新
玛特郑州总店，曾于去年10月创下当月单店
单柜单月销售突破 300万元的‘中原第一’

佳绩不说，更是在新玛特郑州总店创下2010
年1200万元的销售业绩。”

品牌深度合作，营销突破原有模式
业内人士曾评论说：“新玛特郑州总店

的营销方面，总是出人意料，而‘品牌深度营
销’更是新玛特郑州总店 2010年出镜率最
高的一种营销模式。这种方式，有效帮助新
玛特郑州总店锁定了供应商与消费者的忠
诚度。”对此，新玛特总店副总经理董红伟
说：“今年，新玛特郑州总店也会不断为这种

形式注入新的内涵与意义，让这一营销手法
能够不断创造品牌与商场的共赢话题。”

4月，新玛特郑州总店围绕品牌深度营
销做文章，在形式上，也有了新的突破，将原
有的与单个品牌结盟的品牌深度营销延伸
为“精品男装推广月”，用一条主线将多个品
牌的男装推广串了起来。继威可多拉开总
店 2011年品牌深度营销的序幕之后，迪莱、
九牧王等知名男装品牌将接过接力棒，与总
店进行新一轮的品牌深度营销活动。

白贺

本周“读晚报 赢礼品”题目
1.紫荆山百货迎来多少岁生日？
2.哪个品牌开展“非凡剪裁”活动？
读者可编辑“题号+答案”发送

到18937119898（留下姓名）参与答
题（答案见本版）。本周中奖名单

下周五公布。中奖者将获得由正弘国际名店
提供的价值200元的精美礼品一份。

上周获奖名单
上周的有奖读报活动，读者积极参与。但

由于人数限制，因此只能选择发送时间早晚，
选择最先发送短信并且回答正确的四位读者，
送出一份精美的礼品。
张先生 135****8915 何女士 139****0511
程女士 132****8750 黄先生 137****5282

领奖地址：北二七路224号正弘国际名店
5楼服务台，咨询电话66223883。

晚报记者 来从严

见证郑州商业格局变迁历程
大商集团紫荆山百货迎来28岁生日

4月1日，屹立于二七、紫荆山、花园路三大商圈
中心地带的大商集团紫荆山百货，迎来了自己28岁
的生日。当天早上 8点，紫百人齐聚广场举行升旗
仪式，用他们最传统、最习惯、最隆重的方式奏响了
庆生的乐章。那一刻，这个曾经饱受无数风霜、也
赢得许多荣耀的郑州商界“元老”，在洗尽铅华之
后，依然耸立在繁华都市中央昂头高唱。从1983年
到 2011年，从“紫荆山百货大楼”到“紫荆山百货”，
区区两个字之差，却记载着整个郑州商业格局的变
迁历程，也蕴含着一个经历过“郑州商战”的老企业
成功转型的苦辣辛酸，更意味着全面提升之后将迎
来“三十而立”的喜悦。 王一品

打造潮流都市生活新聚点

到新世界百货看张学友演唱会
刷新百货购物理念，打造美丽潮流都市生活，来自香港的新世界百货一经登陆中

原就受到众多关注，造价数十万的绿色植被造景、大面积公共休息区域、独家倡导的天
天卡友日会员特权，无一不是中原市场内百货行业创新亮点，而本次新世界百货推出

“到新世界看张学友演唱会”的活动，更将流行乐坛和时尚风潮的完美结合带入中原。

4月艳阳天
“他们”穿出明星范儿
新玛特郑州总店展开精品男装推广月
4月3日，清明小长假的第一天，新玛特郑州总店携手知名男装

品牌威可多在新玛特郑州总店一楼中厅推出“非凡剪裁”主题活动。
据了解，算上这次，威可多已经是第二次携手新玛特郑州总店举办这
样的品牌深度营销活动了。

》》》一周 情

宽敞、舒适的公共休息区宽敞、舒适的公共休息区

商


