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[[汽车改变生活汽车改变生活 ]]

科鲁兹是近两年把产品力、品牌文化、市场推广结合的最成功的车型。
高端配置，中端价格，良好的性价比是市场对于科鲁兹的共识；从与米勒一决
高下的科鲁兹“澳门追缉令”，到与WTCC冠军同场竞技的“T学院”；从感动
无数年轻人的《11度青春》系列视频短片，到让网友热议的车祸现场临危不
乱的淡定哥……科鲁兹紧紧抓住年轻人“热爱生活、奋斗进取”的精神内涵，
并帮助“年轻人实现梦想”，在这一点上科鲁兹高人一筹。

腾翼 C30 在“正面 100%重叠刚性壁障碰撞试验”、“可变性移动壁障侧面碰撞试
验”和“正面 40%重叠可变形壁障碰撞试验”三个项目中分别获得了 13.19 分、16 分和
15.16 分的成绩。其中，前排安全带提醒装置和 ISOFIX 装置（儿童座椅固定装置）符合
C-NCAP 规定的要求获得 2 分附加分，最终以 46.4 分的总成绩通过 C-NCAP 五星安全
评定。

据河南瑞华汽车销售有限公司的销售负责人介绍，碰撞测试项目包括 3 项：以不
低于 50 公里的时速进行正面 100%重叠性壁障碰撞试验；以不低于 56 公里的时速进
行正面 40%重叠可变形壁障碰撞试验；以不低于 50 公里的时速进行可变形移动壁障
侧面碰撞试验。测试后由专家分别对车辆内的假人头部、颈部、胸部、大腿、小腿、腹
部、盆骨等状况进行计算评分，得出总分并决定其安全星级。

在正面 100%碰撞试验中，腾翼 C30 的 A 柱保持完好，基本没有出现变形，主副驾
驶室车门均可正常打开，安全气囊打开良好，车内假人的坐姿在预警式安全带的保护
下保持正常，并且没有造成胸腔压力过大的情况；碰撞后腾翼 C30 向后退的距离并不
远，前机盖拱起变形，车辆前端整体变形均匀，说明该车型的吸能效果不错。

在正面 40%碰撞试验中，前端左侧因吸收分散了大部分冲击力导致严重变形，
腾翼 C30 表现优秀，A 柱与车门均未发生明显变形，B 柱和 C 柱没有明显变形，四门
可正常开启。前排双安全气囊均正常展开，假人头部等重要部位保持完好。在可
变形移动壁障侧面碰撞试验中，侧前后车门的侵入变形并不是很严重，前、后车门
上的防撞梁清晰可见，B 柱向内变形缩进，上顶梁及车顶多处变形。碰撞测试结果
表现，腾翼 C30 的安全设备在各种碰撞下，均能让驾乘人员的头部、胸部及腿部得到
很好的保护。

据河南瑞华长城汽车销售负责人介绍，腾翼 C30 是长城公司倾注全力推出的一款
全球战略车型，造型优雅、稳重大气。凭借低油耗、大空间、超长保修的高性价比，上
市后即受到了众多消费者追捧，在首发三个月后一举挺进“万辆俱乐部”，并以 10000、
12000、15000、25000 辆的连续销量突破，一举摘得“2010 CCTV 中国年度紧凑型乘用
车”殊荣，领跑自主品牌 A 级家轿。

李汪洋

作为中国顶级豪华车市场
的领导先锋，一直以来，BMW
7 系都受到了众多客户的青
睐，中国也成为 BMW 7 系的
全球第一大市场。为答谢河
南客户对 BMW 7 系的厚爱，
进一步提高客户满意度，宝马
中国与宝马金融联手携在河
南的授权经销商河南中德宝
推出两款极具吸引力的零售
金融方案。

对于推崇金融理财理念的客户，这两款方案提供了绝佳的选择。既满足了客户拥有“领袖
座驾”-BMW 7系的需求，享受到充满顶级豪华和卓越动感的“巅峰之悦”，又能帮助客户合理
分配资金，更好的经营事业与生活。

活动期间（即日起至6月30日），凡购买BMW 7系的客户，可根据自身的理财需求，自主
选择两款金融方案中的任意一款。

方案一：“新3D超低利率”金融方案（低首付、超低利率、低月供、弹性贷款）的首付低至
30%，贷款利率更是低至的 1.99%，贷款期限为 18 个月，弹性贷款比率达到 50%。以购买
BMW 730Li豪华型为例，客户首付305400元，选择18个月分期，以及车价的50%作为尾款期
末支付，即可享有超低月供13049元。而拥有这样超低利率的金融方案将为客户节省利息
共计68998元。

方案二：“新2D低首付、贷款利率如存款利率”金融方案（低首付、低利率、长贷款期）的
首付同样低至30%，贷款期限为24个月和36个月，其对应的贷款利率分别为3.9%和4.5%。
同样以购买 BMW 730Li 豪华型为例，客户只需首付 305400 元，尾款贷款 36 个月，月还款
21198元。这款金融方案将为客户节省利息共计53856元。

上述两款金融方案适用于BMW 7系车型，包括：BMW 730Li 领先型和豪华型、BMW
740Li领先型和豪华型、BMW 750Li和BMW 760Li共6款。同时，还可参与其他优惠。

BMW 7系是BMW品牌的旗舰产品，自诞生之日起，就凭借雍容华贵的优雅气质、精密
尖端的创新技术、昂扬激越的驾驶动感和无以复加的舒适豪华始终引领大型豪华高性能轿
车市场。2010年，BMW 7系以 26553辆的销售成绩在中国顶级豪华轿车市场力拔头筹，这
也是BMW 7系在过去5年中4次领衔这个市场。

坐落在郑州市郑汴路与中州大道交叉口向东200米的河南中德宝宝马4S店，集展示、销
售、售后服务为一体。和所有宝马经销商一样，河南中德宝提供宝马全国统一的标准化维修
和保养服务，执行13项维修和保养服务项目的统一价格，并为客户提供“预约快修通道”，一
般可在2小时之内完成预约客户的服务。 李汪洋

生活方式：当代中国奋斗中的年轻人，他们的奋斗历程不是一马平川，而是充满各种“弯道”的历练。弯道如人生，只有追
逐者才能体会个中乐趣，用自己的自信与坚持对抗每一个“弯道”的挑战。

经典设计：这种生活方式需要的是外形俊朗，内心澎湃，无论从赛道还是到街道，都有着精准的驾控，无论是性能还是安
全，都要在激情追逐中拥有绝对自信的车型。

我的梦想我的车
2年36万辆，新生代中级车再造“年轻人购车计划”

自国内车市2009年迈入“个性时代”后，占据市场份额最大的中级车开始了一场颠覆。
城市新生代成为消费主角，对于他们来说，“汽车不再是包装在生活外面的时装，而是生

长在生活机体上的皮肤；不再是用来实现生活期望的工具，而是生活期望的最生动的表情。”
从而形成了一股新消费浪潮。科鲁兹、英朗等性格峻峭、个性鲜明、时尚生动的车型，受到追
捧而出现热卖。 晚报记者 舒晗

科鲁兹的突破
在个性时代，科鲁兹是一个范例。截至2011年

4月，雪佛兰科鲁兹上市短短2年时间便累积销量近
36万台，成为新生代性能中级车的代名词。凭借在
品质、性能、安全、服务、保值率方面树立的五大优
势，科鲁兹赢得了无数奋斗中的年轻消费者的喜
爱，而搭载1.6升涡轮增压发动机的全新雪佛兰科
鲁兹在最接近量产车性能表现的国际房车赛事
——2011赛季的世界房车锦标赛（WTCC）上更表
现出强大的统治力，在已经结束的两站比赛——巴
西站和比利时站相继问鼎，让广大车迷对雪佛兰科
鲁兹从赛道到街道的驾控更加充满期待。

科鲁兹诞生前曾经过以 177个经典弯道而著
称德国纽伯格林赛道的严酷调教，可谓生于“弯
道”。 加上科鲁兹的“弯道三宝——WTCC赛车级
底盘、Z型瓦特连杆、EPS电子助力转向系统”使得
科鲁兹无论在都市街道还是在 WTCC 赛道上，都
能体现出对弯道的超强掌控力。也许正是这种掌
控引起了无数车迷的强烈共鸣。

腾翼C30
获C-NCAP五星安全评定

让生活“悦”来“悦”美好
河南中德宝启动BMW 7系零售金融方案

经典汽车生活方式代表作经典汽车生活方式代表作

年轻人的梦想
近日，雪科鲁兹为了帮助奋斗中的年轻人实现拥

有汽车的梦想，推出“年轻人购车计划”。
据河南新希望负责人介绍，“科鲁兹年轻人购车计

划”是GMAC全新打造的直接针对年轻消费人群特征
制定的金融产品，具有无户籍限制、无需本地房产证
明、无需担保的低申请门槛，以及25%的超低首付比例
和审批流程快的特点。目前市场上包括丰田卡罗拉、
大众新宝来、福特福克斯和伊兰特悦动在内的汽车厂
家均推出了功能不一的汽车金融产品，随着“科鲁兹年
轻人购车计划”的推出，对于事业刚开始起步的年轻消
费者而言，他们又增加了更具吸引力的选择。

显然，“年轻人购车计划”对年轻消费者，尤其是那
些有一定积蓄、乐于奋斗、追求生活品质、倡导提前消
费的年轻人群有着很强的吸引力。“25%的超低首付吸
引了我的关注，算算细账，我今年的年终奖金加上一点
小积蓄，付个首付没有问题，它就是我的第一款车。”在
展厅中一位年轻车主显得很兴奋，像更多的年轻人一
样，他的有车生活从科鲁兹开始。

1.商业银行购车贷款
优点：利率比较低。缺点：手续繁杂，需要抵押或担保；各种杂费较多，

需支付担保费、验资费、律师费、抵押费、家访费等杂费；审批较慢，时间约一
个月左右。

2.汽车金融公司贷款
优点：低门槛、低首付，还款灵活，手续简便，外地户籍也不会成为阻碍；

放贷速度较快，通常几个小时到几天内就可以办妥。缺点：利率稍高
3.融资租赁公司贷款
优点：首付低，利率低。缺点：总支出高，比起银行的车贷产品，总费用

可能还要多一些。
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2011 年 4 月 8 日，中国汽车技术研究中心公布了腾翼
C30的C-NCAP评价结果。经过C-NCAP安全碰撞测试，
腾翼C30以46.4分的成绩获得C-NCAP五星安全评定，品
质受到权威认证。


