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千人抢房，二七万达再次上演销售传奇
自 2011年 1月 11日，郑州二七万达广场正式奠基以来，因

其所选位置的得天独厚，再加上万达的金字招牌，一直备受郑
州市民关注。5月14日上午10时，在著名主持人庞晓戈的郑重
宣布下，郑州二七万达广场产品推介会暨首期高尚住宅尊享贵
宾卡发放盛典拉开了帷幕。

数千名购房者与二七万达广场的开发者和设计者一起，分享
了第三代城市综合体的领先理念和欧式经典住宅的设计创意。

记者看到，许多市民都是以家庭为单位前来认筹。其中，
首次置业者占了绝大多数。一对在郑州东区工作的年轻夫妇
说：“因为是首次置业，所以非常谨慎，他们在选择万达前，比较
了很多楼盘，最终还是觉得二七万达广场的品牌实力更强，产
品性价比更高！”

5月14日，在郑
州国际会展中心1A
展厅内，数千名购
房者参加了郑州二
七万达广场产品推
介会暨首期高尚住
宅尊享贵宾卡发放
盛典，再现楼市限
购新政下罕见的火
爆场面。与会的省
内 外 专 家 一 致 认
为，通胀压力必然
引发购房者对于安
全 置 业 的 理 性 思
考，二七万达的热
销就是一个有力的
证明。

从奠基到认筹，郑州二七万达广场只用了120多天。这个速度，在河南房地产界注定是一个难以被刷新的奇迹。
早在万达进驻郑州之前，万达在全国许多城市皆刷新了当地项目建设的速度纪录，让各界由刚开始的纷纷质疑迅速转变为

啧啧称奇。在“万达速度”的强力推进下，万达事业一路高歌猛进，实力不断增强，品牌持续提升……
截至2010年底，万达在全国拥有已开业的万达广场数量达33个。2011年，万达计划开业17座万达广场。2012年，万达计划

开业70座万达广场，持有收租物业面积1300万平方米，年租金收入70亿元，规模排名全球行业前列。万达集团旗下的商业地产
公司已持有开业物业面积达566万平方米，在建持有物业面积高达683万平方米，加上已摘牌尚未施工的持有物业面积，拥有的
不动产面积超过1200万平方米，已经成为亚洲最大的不动产运营商之一。

“万达广场就是城市中心”，郑州二七万达广场的正式亮相，征服了众多置业者的同时，也征服了一座城市，人们期待着二七
万达广场的早日竣工开业，让这座城市新中心释放独一无二的魅力和光彩！

VIP热线：0371-86078888 项目地址/销售中心：郑州航海路与大学南路交会处

高调入市，万达升级力作续写城市繁华
在限购、限贷等多重调控政策的冲击下，郑州二七万达广场却选择高调入市。对此，作

为郑州二七万达广场产品推介会特邀嘉宾，河南省商业经济学会常务副会长兼秘书长宋向
清用两个字来形容：自信。

在宋向清看来，郑州二七万达广场重磅推出的全新城市综合体，不仅优化城市形象，更
有利于提高老百姓的居住品质。同时，城市综合体也将助力于郑州二七万达广场完成在郑
州的城市战略布局。

事实上，万达品牌在郑州市民中已是家喻户晓。从2001年主要经营住宅地产领域，到
挺身迈进商业地产领域，再到2006年第三代城市综合体问世，万达的每一次变化都足以改
变中国商业地产的发展方向。万达掌舵人王健林说，从现在起，再称呼万达为开发商就不
准确了，应该叫不动产运营商。其实所有洞察万达用意的人都明白，单纯的开发商，永远不
可能跨出国门，参与国际化的竞争。

2010年，郑州中原万达广场进驻郑州，以出色的销售业绩创造了极佳的市场口碑，开启
郑州经济万达时代的同时，也让所有的郑州人记住了万达。

2011年，万达模式的成功，将在二七万达广场得到更充分的体现。据郑州二七万达广
场项目负责人介绍，郑州二七万达广场是万达集团进军郑州后隆重推出的升级力作，作为
全新的第三代城市综合体，它将以商业为龙头、以休闲居住为基础，成为郑州市业态最齐全
的SHOPPING MALL，全力打造郑州城市新中心。

从郑州二七万达广场62万平方米全新城市综合体的规划中，可以看到大型广场和城市
商业街区以及时尚金街、精装SOHO和商业酒店等不同业态的组合，同时还有八大业态主力
店，以及30多家国际知名战略联盟，其中包括世界500强多家企业，充分展示了万达集团第
三代城市综合体创造中心、制造繁华的专业实力。

郑州二七万达广场作为聚合了数百家前沿时尚品牌的城市新中心，将提供餐饮、休闲、购
物、娱乐一站式不停歇、全龄层服务，让广大市民真正能够体验、感受、享受到城市的无限繁华。

财富汇聚，二七万达广场助力区域升级
“地段、地段，还是地段。”地段论被封为房地产开发的金科

玉律，更是老百姓安全置业的重要参考标准之一。同时，在楼
盘的销售中，通常也是先获得所在区域的购房者的认可，进而
辐射周边乃至全城，而郑州二七万达广场的出现，再次打破了
购房者对物业选址的“区域性”。因为，在万达的词典里，所谓
的地段论不是选址城市中心，而是再造一个城市中心。

从选址上看，万达的精明和魄力无开发商可及。在总结了第
一代万达广场和第二代万达广场的成功败经验后，万达进入了第
三代万达广场的开发。在万达第三代商业模式下，万达广场包罗
万象，无所不能，已经不是空间狭窄的传统商圈所能容纳。因此，
郑州二七万达广场选择了航海路与大学路交会处这块黄金宝地，
又是地铁五号线和六号线的交会处，坐拥真正的城市金十字中
心，周边商业配套成熟。更重要的是，该项目南边是南水北调新
区的工程。按照规划，运河水面宽100米，两侧各有50米的绿化
带，绿化带之外是大型生态休闲区，环境优势独一无二。

“上风上水上二七，宜商宜居宜兴业。”业内人士认为，大手
笔的招商为二七区区域的发展增添了活力，尤其是投资40亿元
的商业综合体项目万达广场建成后，预计新增税利 7000万元，
将一举带动大学路、航海路金十字商圈提档升级。而区域的升
级，也为选择并信任万达的置业者多了一份安全感。

通胀当前，万达成安全置业的首选
此外，推介会还邀请了国内一线经济学家与知名学者现场展

开巅峰对话，为购房者如何在通胀压力下理性置业给出了建议。
“在通胀真正到来之前，买房确实是相对较好的保值、增值

办法。”在推介会上，中国著名财经评论家水皮先生对房地产市
场的现状进行了入木三分的评论。他认为，对于购房者而言，购
房本身是一种长期投资，所以一定要擦亮眼睛，选择真正有实力
有影响力的企业。

“聪明人总是跟着成功人士的脚步走。”河南财经学院著名
教授刘社也指出，郑州二七万达广场开发的全新城市综合体，财
富提升空间大，是购房者的理想选择。

专家的观点让现场的许多购房者产生了共鸣，正在填写购
房意向的李先生说，他是一位律师，经常接触一些商品房买卖的
案例，依照经验，市场形势越严峻，安全置业便显得越发重要，越
要选择品牌开发商的项目，这样的楼盘才有保障，才能避免给自
己带来一些不必要的纠纷。

安全置业，高端产品成首选安全置业，高端产品成首选
郑州二七万达广场首期高尚住宅
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