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渠道下沉成为趋势
多元化是卫浴企业求变法宝

渠道为王的卫浴行业积极抢占西区市场

在公司旗下经营有箭牌卫浴·瓷砖、阿波罗卫浴、安华卫浴等知名品牌的赵佩杰
眼中，部署中原百姓广场建材家居总部基地可谓“天时、地利、人和”。

谓之曰“天时”，赵佩杰认为即是郑州西区越来越广阔的前景。“地利”——优越的
地理位置是让诸多商家对中原百姓广场青睐备至的关键。中原百姓广场建材家居总
部基地位于郑州西南板块，西向有郑少高速，轻取上街、巩义、登封零售市场；南向直
接辐射新郑、新密卫星城市；对内五纵六横，与主干道大学路、南三南四环、嵩山路等
紧密相连，方便郑州市民轻松购物。

说到“人和”，赵佩杰认为是市场的经营理念和市场的领导班子。董事长侯世安
曾经成功运作“万客来”等大型项目，而此次提出的“亲商、重商、养商、富商”政策以及

“党委+商户+市场，营造和谐市场”的理念也让赵佩杰等一众商家放下悬浮已久的心，
“这一方面彰显了以侯世安先生为主的生活广场领导层与商户互惠共赢的信心与决
心，另一方面提出的和谐共管机制，也可以将市场最大限度地社会化、公众化、透明
化，有效保障了商户权益，解决商户后顾之忧。”

“郑州市的建材市场一直以来都过于集中，而郑州的框架越来越大，西区特别是
西南肯定是未来的一个方向。”郑州华耐立家建材有限公司总经理李建峰说，如果能
抢先占据这一个大市场的大量份额，对其旗下经营澳斯曼、摩恩等品牌的进一步提升
将会有很大的帮助。

与商家一起把二三线市场做大做强

“中原百姓广场很注重加大渠道建设，想和商家一起在二、三线市场做大做强。”
中原百姓广场运营总监王新明介绍，现在中原百姓广场渠道部已经全面展开工作，该部
门50多人不仅进驻郑州各区已交付楼盘，还在新郑、新密、巩义、上街和荥阳等多地展开
了工作。中原百姓广场建材家居总部基地将利用媒体资源、异业联盟资源、渠道资源、
团队资源、网络资源、上游资源，带领入驻品牌快速渗透，直达终端，为所属商户直接架
起与消费者沟通的桥梁，而渠道部就是要帮客户把销售渠道延伸到消费最终端。

“无论是百货行业还是家居建材行业，零售市场的区域化不可阻挡。”郑州市工商
局建材分局局长黄祥清认为，“中原百姓广场建材家居总部基地是应运而生的产物，
即便没有中原百姓广场建材家居总部基地，郑州西区和南区也必然会出现另外一个
或几个定位中高端的大型家居建材基地，而中原百姓广场建材家居总部基地把由品
牌代理商自己派员工进驻社区，改为由卖场统一派人到终端去吸引消费者，这一举措
极大地减轻了入驻商户的负担。”

李建峰说，他之所以认可中原百姓广场，除了位置与规模外，还因为这里的经营
思路是以消费者为导向，以商户发展为中心，上与厂家对接，中与房地产企业、家装企
业广结联盟，快速为厂家建立、维护、提升二、三级市场体系。而渠道下沉、网络为先
的做法则是避免低水平恶性竞争，终端为王、渠道制胜，带领商家积极拓展中原二、三
级市场，打造快速分销体系，让商家获取更大的利润空间。 新文


