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家电厂商蓄势六月家电厂商蓄势六月第一战第一战
端午节再掀风暴，空调、冰箱、端午节再掀风暴，空调、冰箱、3C3C依然唱主角依然唱主角

端午节小长假明天就将开
始，今年端午节前后正是全国高
考备考时期，同时又是传统的空
调销售旺季，预计电视、空调、冰
箱等传统家电和手机等 3C 产品
的消费需求会全面爆发。

晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图

目前，端午促销已经全面布局。其实早在之前，各卖场均
已向厂家布局假期产品，特别是空调等时令产品。家电商情
主编张国甫分析说：“随着气温的逐步上升，加上国家补贴政
策的调整，不少卖场4月和5月上旬就已经安排好了今夏的空
调销售，目前的重点只是如何引导消费者前来购买。”

今天，永乐就拉开了端午节促销活动的帷幕，全省36家门
店将联合800多个家电品牌共同掀起一场“全民巨惠”活动。

临近端午节，河南国美将联合全球知名厂商举办“国美端
午特惠黄金周”，八大品类家电低价热卖。河南国美电器总经
理张峰表示：“为了给消费者提供全新的购物体验，目前我们
的市场部、客服部、售后部以及物流部，从售前、售中、售后等
环节对门店的形态和布局、商品的摆设、产品的引进、送货安
装、售后回访等方面进行改善。”

端午节期间，多场主题团购活动将在苏宁开展。河南苏
宁电器总经理钱成建指出，在 6月 3日晚上，在苏宁共有 3场
主题团购活动。分别是美的在苏宁宝龙城市广场店、棉纺路
店、郑汴路店开设美的团购专场；大学路店和二七广场店的海
尔专场，以及在苏宁南阳路店、花园路中环店、兴华南街店的
媒体让利专场。

“从今日开始，五星在全省启动了‘5天 4夜’端午黄金周
活动。五星承诺，在约定的时间内没有到达，每超 10分钟赔
10元，最高赔付300元。有远程配送需求的消费者，五星将免
费送货上门，售后服务热线将100%跟踪回访。”河南五星总经
理战卉介绍说。大商电器河南分公司朱长杰说：“大商电器借
此次端午促销活动，拉开夏季家电节的序幕，不但全品类家电
商品价格全线普降、继续惠让，并在最低成交价基础上另有
5%的赠品活动。”

“五一出门旅游，端午来买家电。”市民王良介绍了自己的
“购物经”。自从国家把“端午节”作为法定节假日以来，为期三
天的小长假就成为了人们出行购物的重要假日。

在卖场看到，空调仍是家电销售的重头戏，由于气温越来
越高，空调选购和安装已经进入旺季，而6月1日取消的空调节
能补贴也带动了一拨消费高潮。

销售人员李琴说，一般来讲，每台定速挂机在节能补贴取
消前后差价通常在 200元左右，每台定速柜机最多能相差 600

元，这个数字对于精打细算过日子的老百姓来说还是很有诱惑
力的。再加上卖场的促销活动以及以旧换新政策，这个时候如
果买空调最多能省下 800元左右。消费者柳岸昨日在二七广
场的一家卖场选购了一台总价 7650元的空调，说：“我们家买
空调省了650块钱吧，还是挺划算的,现在就等着上门安装了。”

据卖场导购介绍，目前不少卖场的端午节活动已经提前拉
响，端午节期间的优惠幅度和现在一样。但绝大部分消费者还
是相信端午节期间会有更多的实惠。

“会员卡两倍积分”“平板电视满千返百”“最高现金直降
3000元”……随着端午节的到来，在郑州各大电器卖场，端午节
特价促销的价格签几乎贴在了每一台展示的电器上，“低价‘购
’痛快”“销量冠军 特价199”等宣传海报。

“在端午节好不容易有时间，打算逛逛电器卖场买一台空
调，没想到却并不顺利。”在郑州高新区一家外企工作的张慧
平时工作繁忙，她说，“普通消费者对空调市场的行情也不了
解，价格战之下的商品到底有多实惠我们并不清楚。但最大
的问题是在端午节消费的人太多了，我看到那边卖豆浆机的

场面简直像卖豆浆一样。而我看中的空调，要么没货，要么有
货但是要等上一个多星期才能上门安装，我都在犹豫要不要
买了。”

业内人士分析，随着我国近年来“小长假”增多，各个商家
的促销手段也日益丰富，越来越多的消费者会特别选择假日里
购买电器产品，以图价格划算。但是正由于节假日市场销售旺
盛，部分热销款式的电器往往会出现断货现象，而需要上门安
装的产品，安装等待时间也会比平日长，因此建议消费者做好
准备，不要因为低价而盲目消费，急需的商品尽量提前预订。

【卖场态度】
假日效应凸显，年中成家电需求爆发点

【专家提醒】不要因为低价盲目消费


