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【亲情牌】
父亲节家电消费主打“亲情牌”

近几年，有关体现亲情、感情浓厚的节日成为商家力挖的促销好时机，“亲情”成了商家
不可放过的“促销王牌”之一。特别是在五六月间，母亲节、儿童节、父亲节三节相连，都是
家庭味浓的节日，卖场一个月的促销活动大都走“亲情”路线，形成“亲情促销月”。

今年“父亲节”，家电、IT市场提前了约一周，与男士生活有关的各类商品已显示出热销
活力，成为“父亲节”市场新的利润增长点。“这两天，来为父亲挑选、购买礼物的顾客就比平
日多了不少，一些男士用品销量猛增三成以上”。在永乐花园路店一位销售人员介绍说，

“给父亲选礼物，一定要实用。往年也许只是送补品，今年如果想换个花样的话，那不妨到
家电卖场看看，养生保健的足浴盆，简便好用的剃须刀，送来阵阵凉风的变频空调，很多实
用保养的家电产品是送给父亲不错的选择，并且价格不是很贵，使用起来也很方便。”

【新三样】
精品电器成父亲节“新三样”
走访时发现，不少卖场的剃须刀专柜前

有很多年轻消费者正在为自己的父亲选购礼
物。以苏宁为首的家电零售行业不仅在促销
形式上丰富多样，在节日礼品准备上也下了
一番工夫。

“随着时尚爸爸越来越多，父亲节‘老三
样’礼品已不能满足现今人们的消费需求，以
精品电器为主的礼品更多地走进了时尚家庭
中。剃须刀、手机、数码产品，成为新时代父
亲节的‘新三样’。”河南永乐电器总经理丁宁
介绍说，父亲节前夕，剃须刀的销量相当于平
日销量的数倍。此外，老年手机也成为父亲
节的热门礼物。

6月 14日，在苏宁郑汴路店看到，营业员
向年轻消费者推销老年手机。“父母现在都在
老家，今天我准备送父亲这款手机，适合老年
人用，也可以随时跟父母保持联系。”这位消
费者说。

【实用性】
实用礼品走俏父亲节

走访中，记者还发现，现在年轻人给
父亲选礼物越来越注重实用性。足浴
盆、剃须刀、按摩器、新款手机、数码产品
等这些实用商品都成为父亲节消费品的
大热门。

在五星、大商电器等卖场采访时了解
到，时下正是炎热的夏季，为父亲选购空
调的消费者多了起来。美的空调销售人
员小温告诉记者，现在越来越多的人开
始注重睡眠质量，因此，这段时间给老人
选空调的特别多，都是想趁这个节日表
孝心的。

在一家手机通信卖场记者发现，适合
老年人使用的大屏幕带收音机功能的手机
成为关注焦点。此类手机直降 100～300
元。“这种手机一直是老年人青睐的型号。
去年父亲节的时候，就有许多儿女为他们
的父亲购买。”工作人员介绍。

享乐老爸享乐老爸 贴心家电呵护备至贴心家电呵护备至
剃须刀、手机、数码产品成父亲节礼品“新三样”剃须刀、手机、数码产品成父亲节礼品“新三样”

6月19日是父亲节。相对情人节、母亲节等其他西方节日，商家对父亲节的促销
力度向来比较低调，但随着“80后”、“90后”对父亲节的逐步关注，今年商家的促销活
动新意颇多。在走访永乐、国美、苏宁等各大家电、IT卖场发现，各大卖场纷纷打出

“亲情牌”，推出各种促销活动，让父子情、父女情在这个火热的季节尽情释放。
晚报记者 樊无敌


