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●BOSE 5.1影音娱乐系统——劳逸结合 动静相宜

全球顶级音响品牌Bose专为凯迪拉克SLS赛威量身定制了一款个人环绕
音响系统——Bose 5.1PersonalSurround5.1声道环绕影音视听，最高输出功率
可达375W，并带有Audio Pilot噪音补偿技术，配备了多达15个的高保真环绕
扬声器，甚至在前排座椅的头枕旁都设置了一个音箱单元，这在同级别豪华
商务车中绝无仅有，就连一些超豪华车型也未必有此配置，可见凯迪拉克充
分考虑了当下中国豪华车消费者的需求。坐在赛威的后排独立总裁座椅上，
轻轻开启BOSE音箱按键，或聆听天籁之音，或沉醉文艺大片，优雅从容之余
带给车主顶尖的视听盛宴。拥有如此优质完美的5.1环绕音场的剧场式娱乐
享受，再搭配凯迪拉克先进的静音工程创造出的宁静座舱环境，真正达到媲
美剧场的视听享受，在紧张工作之余身心得到良好的放松。

凯迪拉克SLS赛威在细节设计上颇费心思，体现出凯迪拉克对于造车工
艺的精益求精。从这些细节之中不难看出凯迪拉克对商务人士用车需求的
重视，我们也有理由相信凯迪拉克SLS赛威将在豪华商务车市场不断突破，成
为豪华商务轿车市场的最优选择。 晚报记者 谢宽

伴随着 2011 款东风标致 408 升级车型上
市，“东风标致408-幸福家庭乐享日”全国大型
家庭秀活动河南站已进程过半。

初赛已于 2011年 6月 19日前在全省各东
风标致4S店进行欢乐选拔，活动本着幸福家庭
欢度周末、购车乐享品质生活的理念，倾情邀

请多家媒体和408车主家庭共同参与。活动期
间各个家庭分别展现家庭才艺秀、放飞幸福等
趣味游戏，并试驾 2011款 408亲身体验卓越品
质、参与抽奖等活动环节。

各区域选拔出的幸福家庭将于 6月 25~26
日到郑州马拉湾景区免费体验夏日清凉，参加
河南赛区总决赛，赢取苹果 ipad2等时尚数码产
品，更有机会代表河南到北京参与央视的节目
录制，角逐最终赢家，东风标致邀您和家人畅游
北京。全程由中央电视台《车风尚》节目组拍摄
录制，与全国车友一同分享您的幸福家庭故事。

“乐享日”活动旨在让每个家庭都零距离
体验 408的“空间”、“安全”等优秀品质。通过
游戏环节，东风标致希望动员起所有家庭成
员积极参与，齐心协力通过重重关卡，角逐最

终的胜利。在力争上游的同时，更希望各个家
庭在活动中进一步增强家人的感情和默契，充
分体会到只有全家人团结一心，共同进退，才
能朝着幸福携手前行。

举办“东风标致408——幸福家庭乐享日”
活动充分体现出东风标致对广大车主及潜在
客户的人文关怀，分享新款 408承载的幸福同
享理念。当您身在一个幸福的家庭，快乐有人
与您共享，痛苦有人为您分担，郁闷有人听您
抒发，身心有人给您温暖，这正是幸福家庭乐
享日活动所希望传递给大家心灵上的启迪。

关于“幸福家庭乐享日”更多详情，请咨询
东风标致当地授权经销商或官方网站：www.
peugeot.com.cn。

谢宽

河南旭龙荣
获“别克高端车销
售”专属4S店

近日从河南旭龙别克传来喜讯，河南旭
龙别克被上海通用授予河南区域“别克高端
车销售”专属 4S店殊荣，河南旭龙汽车销售
服务有限公司成立于 2003年 1月，是上海通
用别克在河南地区较早授权的4S经销商，公
司第一展厅位于郑州市东明路和商城路交叉
口，第二展厅位于中博汽车城内，经过7年多
的发展，业务涉及整车销售、维修服务、二手
车置换、车辆分期付款、车辆保险及登记挂牌
等领域。 屈彦飞

广汽丰田骏驰金水路店
举行五周年庆

6月24日，“广汽丰田骏驰金水路店五周
年庆典暨逸致上市仪式”即将在广汽丰田骏
驰金水路店华美绽放。据了解，当晚广汽丰
田骏驰金水路店不仅有免费冷餐和精彩节
目，而且还专门推出了一系列“给力”广大新
老客户的活动。店庆期间针对相关车型，广
汽丰田骏驰金水路店对进店客户一律直送万
元购车大礼。 屈彦飞

裕华紫光马自达6睿翼
万元给力升级

近日，一汽马自达投入数亿元，于6月中
旬起，为睿翼全系车型进行升级，加装智能行
车娱乐平台，价值万元。行业专家预测，此次
一汽马自达对睿翼的万元大手笔升级促销，
必然挑起日系中高级车新一轮的价格战。据
从经销商介绍，本轮一汽马自达旨在借助睿
翼资源供应充足、万元升级的高性价比优势，
在雅阁、凯美瑞资源翻身之前，抢占市场有利
先机。 屈彦飞

幸福家庭秀 赢家上央视
东风标致408“幸福家庭乐享日”河南站决赛战火即将燃起

A3导航版提升了车主生活品质
在一辆银白色的A3导航版跟前，数名消费

者将一位销售顾问团团围住，不停地询问相关情
况。一位手持A3宣传资料的顾客说：“最近家里
想买一辆10万元以内的轿车，对于伊兰特、A3都
比较看好。而现在A3不仅多了导航版，并且还
有9000元的大礼赠送，比较起来感觉A3的性价
比明显提高。不管是DVD导航还是3000元油卡
都很实惠，尤其适合像我这样的新手。这不刚才
还和老婆商量，就选A3了，过会儿就交定金。”

对于消费者如此高涨的购车热情，河南中润
奇瑞店的杨总说：“自从店里推出A3导航版，我们
店A3的销售量增长了一倍多。导航版依托A3精
良的品质，效果之好出乎意料，现在导航版A3已

经是我们店销量最好的车型。”据了解，奇瑞A3导
航版车型是在1.6MT进取型基础上加装DVD导
航的增配车型，有三厢和两厢两种选择。

而在问及具体热销的原因时，杨总认为主
要是三方面原因促成。其一，奇瑞A3多年来安
全和高品质的形象已经得到消费者认可，拥有
了一定的市场号召力。其二，是奇瑞A3这次开
展的导航版促销活动，使得A3的性价比又得到
了进一步提升。其三，奇瑞A3导航版的推出很
好地契合了这部分消费者的需求，进一步提升
了车主的生活品质。

顺应市场需求 9000元大礼延续
为了满足消费者对奇瑞A3导航版的强烈

需求，未来一段时间，有关A3导航版车型促销

的优惠政策还将延续。凡在活动期间购买奇
瑞 A3 导航版车型的消费者，即可享受 9000 元
三重大礼优惠，包含 3000元节能补贴+3000元
油卡+3000元礼包。

而这样的促销力度，再配上奇瑞A3所拥有
的科技安全、科技动力、科技驾控、科技品位四
大领先优势，可谓如虎添翼。据了解，伴随着
奇瑞A3导航版的区域热销，目前全国多家经销
店都推出此款车型，感兴趣的朋友可到店内详
细了解有关优惠促销的具体情况。

河南中润奇瑞店
电话：0371-67259996 67275555
地址：郑州市北环路与文化路交叉口西

100米路南（中原汽车交易中心对面）

河南中润奇瑞A3导航版持续热销
据了解，自奇瑞推出A3导航版以来，近几个月市场反响热烈。时至周末，在河南中润奇瑞店店内看

到，利用休息日前来看车的顾客络绎不绝，而A3更是大家关注的焦点。

自去年12月凯迪拉克推出重磅
豪华商务轿车SLS赛威2.0T SIDI以
来，凯迪拉克赛威今年1~5月销量同
比增幅达46%，成为国内总体车市产
销“双降”局面下的一道亮丽风景
线。据业内专家分析，中国汽车市场
逐渐回归理性，而且中国豪华商务车
市场消费者个性化趋势日益显现。
凯迪拉克SLS赛威在提升其动力、环
保等性能的同时还提供了更为个性
化的豪华尊崇的商务配置。所谓态
度决定一切，细节决定成败，凯迪拉
克SLS赛威正是由于顺应了中国
消费者需求，在愈演愈烈的竞争
中，赢得更多消费者的青睐。

●安吉星OnStar系统
——24小时全天候私人管家

安吉星（OnStar）作为世界上领
先的车载信息通信服务系统，人性
化服务犹如一位 24 小时全天候的
私人管家，无论处于何地都随时监
控车辆情况，为车主提供“碰撞自动
求助”、“紧急救援”、“安全保障”、

“导航”、“车况检测”和“全音控免提
电话”等六大类服务，功能十分健
全，而且一键操作极为便利。一旦
发生车辆碰撞，安吉星在第一时间
锁定位置，主动联系驾驶者，必要时
并紧急联系救援机构。

车内照明系统是整车设计
中最易被忽视的细节，但凯迪拉
克却用心打造。凯迪拉克认为
车内光线不仅关系到驾乘的舒
适度，更体现出一款行政级商务
车的用心程度和豪华档次。对
于 SLS 赛威的主人来说，车上常

常是阅读和处理公务的重要场所，被称为移动办公室，阅读照明的使
用率远高于普通豪华轿车。因此，凯迪拉克SLS赛威为车主制定了全
方位的车内照明策略，设计了曼妙贴心的车内阅读系统，拥有“照明”、

“阅读”和“氛围”三种细分功能，在所有座位顶上都设置了独立的“阅
读光源”，投射到阅读材料上的光照度和光照范围都恰到好处，不仅不
会觉得刺眼或者暗淡，更不会干扰身旁的人，方便贴心之余充分照顾
到阅读者的视觉需要和旁人的感受，相比豪华商务飞机的头等舱有过
之而无不及。

●多主题车内照明解决方案
——豪车化身移动商务舱

车短信


