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从国美电器一系列动作上看，这两年，国
美集团已经全面步入有效网络的扩张阶段。
从河南国美获悉，去年 12 月份是河南国美新
店集中开业的一个重要阶段，也是国美电器
在中原地区提速发展的关键时期，新一轮开
业大潮即将席卷全省，河南国美推出“鼎立
中原，60 天 40 店国美无处不沸腾”的发展思
路，从布局郑州市区，到被称为“一级半”的
郊区店，如上街店，巩义店都将紧锣密鼓筹
备开业。

2010 年下半年至今，国美电器全面进入
提速发展阶段。随着二级地区的市场优势日
益突出，国美电器已开始抢先实施在二级市场
的门店网络布局，以确保国美电器的先入优

势。以河南国美为例，目前二级地市总门店数
量已超过一级市场，河南国美除了在一级市场
以及“一级半”市场再度扩张外，二级地市的周
口、新乡、驻马店等地区也率先再开新店。

据了解，为了更好地为二级市场消费者提
供高品质的家电产品，国美专为二级市场抛出
采购大单，并开展一系列促销活动。张峰指
出，在以旧换新活动中，参加国家以旧换新的
品类，以“国家补贴+厂家让利+国美加赠”的方
式给予消费者最大限度的优惠。在家电下乡
活动中，除政府对家电下乡产品的补贴外，厂
家、国美各拿出部分资源对家电下乡商品提供
额外补贴，使广大二、三级地区的消费者充分
享受到政府的政策和商家的特惠。

2007年开第一家店，河南国美周口破局
现在，到国美购家电成了周口人的首选

十年进取，国美引发河南家电渠道聚变

2001年，国美电器强势进入中原市场，为无数消费者带来了无比新鲜的
购物感受，琳琅的商品、整齐的陈列、贴心的价位和服务，让国美很快赢得了
卓越的口碑，无数次引领中原大地的家电升级风潮，这一切作为周口市民的
章鑫有着深切的感受，他说：“至今我清晰记得，2007年9月15日，国美在的周
口五一广场店开业，当时国美2100平方米的现代化店为我们周口市民带来
了全新的家电购物体验。” 晚报记者 樊无敌

“2008年 4月 22日，我们在周口中州路开了
第二家店，现在我们在周口的两家店销售业绩良
好，深受周口市民的喜欢。”河南国美电器总经理
张峰指出，“作为中国家电连锁业的创始者和领
军者，国美电器自 2001年进入河南以来，把家电
的价格平均拉低了30%，国美电器凭借其庞大的
连锁销售网络在河南形成了家电‘价格盆地’，在
河南，不仅郑州，包括周口、新密这样的市县级城
市，买家电到国美也成了消费者的最理想选择。”

“国美电器每进入一个城市，都标志着该地
家电消费新时代的来临。”家电商情主编张国甫
分析说，“国美管理者经常强调的一句话：‘有令
人满意的价格，一切都是空谈。’与国美电器坚持

‘薄利多销’的经营理念是分不开的，国美进驻河

南10年，引发了河南家电渠道聚变。”
采访中了解到，这些年家电连锁卖场纷纷布

局县市市场，国美在稳固郑州市市场的同时，将
寻找有潜力的二级市场并全面迅速地开发，快速
高效地完成全省战略布局作为了重点。豫东区
域以周口、商丘等地为重点，而国美之所以攻无
不克，就是靠的低价策略。

谈到低价策略和厂商合作的问题，张峰指
出：“国美能够推行低价策略的原因，主要是国美
将推行一站式沟通机制、信息共享、逐步实行月
清机制等措施，逐步实行月清机制，对商家与供
货商双方来说，不仅阶段性销售目标、促销目的、
库存等问题更加明了，还增加了双方合作的透明
度，降低了双方的市场运作成本和风险。”

结盟家电厂商 联合抑价让利消费者 加速二级市场扩张 重点关注周口等“一级半”市场

本报讯 汽车贴膜技能大赛、汽车改装魅力秀、汽车美容大赛、汽车音响改装大赛等，再加上香车美
女，汽车发烧友可以一饱眼福了。昨日上午，为期一周的中国国际汽车后市场博览会暨第八届中国汽
车用品（郑州）交易会正式在郑州国际会展中心拉开帷幕。

本届展会将分上、下半场。上半场为6月26日至28日，展示汽车电子、改装、美容、养护、太阳膜等；
下半场为6月30日至7月2日，展示汽车坐垫、精品等。展会总规模达14万平方米，3500多家参展商，
6800个展位，预计专业观众达17万人次。这也是全国汽车用品行业规模最大的品牌展会，是全国汽车
用品新品发布、品牌展示、信息交流、产业整合的重要平台。

据悉，展会期间，还将举行中国汽车后市场战略与营销创新高峰论坛等多个行业专题会议。
本届展会有来自东南亚、欧洲、非洲等80多个国家和地区的众多采购商、商业协会和企业代表参会，

外商团体和代表还将在展会上进行大规模的采购和广泛的业务交流。 晚报记者 徐刚领/文 马健/图

在“马拉湾冰爽之夏”第三季活动中，除了马拉湾的门票和
全年《郑州晚报》，到郑州晚报大厦购票还可获赠《点亮智慧灯》
一书活动也备受青睐，许多市民早早地赶到晚报大楼305室排队
等候。

由于每天只有前10名才可获赠此书，经常是售票开始没几

分钟书就发完了，这令稍稍来晚的市民大呼遗憾。
今日，为了让更多读者可以如愿获得此书，晚报作出了一个

重要的决定，将最后40本《点亮智慧灯》一次性赠送给市民。今
天凡是到郑州晚报大厦购票的市民，只要你排在前40名，就可免
费获得此书。还犹豫什么，赶紧来晚报“抢书”吧！
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全扫描
全扫描

花220元，立刻拥有价值404元超值大礼包 “马拉湾冰爽之夏”第三季活动火热进行中

今日最后40本《点亮智慧灯》赠送购票者
□晚报记者 李丽君 见习记者 徐国徽

实习生 赵柳影 谭莹 徐海平

“你们明天还来吗？”一位穿着长裙的女生刚从超市出来，就
被“220元购买两张马拉湾门票，获赠一年《郑州晚报》”的大礼包
活动吸引，本想打电话约几个朋友陪自己一起去玩，却不料听说
的人都要她代买几套，现金一下子就不够了。

刚刚在超市用过餐的李先生，闲逛之余也购买了两套超值礼
包，“一套省了 184，两套省了 368 块钱，花钱无外乎买实用和享
受，这个活动性价比超高。”

两日来，新增设的东区售票现场可谓门庭若市，许多去超市
购物的市民都被晚报优惠的大礼包吸引，更有市民早在售票工作
人员到达前就已赶到商场排队。为了避免大家长时间等待，晚报
在此提醒市民，一定注意查看我们的售票时间。

【活动参与】
1.网上购票：登录 http://shop35307933.taobao.com，

或登录淘宝网站，搜索店铺“郑州晚报小铺子”就可以找
到我们。

2.西区现场：陇海西路与文化宫路交叉口晚报大厦
305室；时间：工作日上午8点30分至11点30分，周末上
午9点30分开始。

3.东区现场：世纪联华经三路店二楼南收银台出口
处；时间：工作日上午10点至下午3点，周末上午9点30分开始。

【活动提醒】
1.咨询热线67659999、18637102679。
2.本活动为郑州晚报社与马拉湾的独家合作，数量有

限，售完为止。
3.请提前准备好具体投递地址，送报范围为郑州市四

环之内，起订时间为2011年9月1日～2012年1月1日。

【一个惊喜】前40名购票者均可获得《点亮智慧灯》一书

来围观
“喷气式”汽车音响

中国国际汽车后市场博览会开幕，为期一周中国国际汽车后市场博览会开幕，为期一周

这个改装后的音响让汽车看上去像火箭的尾部这个改装后的音响让汽车看上去像火箭的尾部


