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服务本土 创新手段夯实基础
“委托交易、信息传输、温湿控制、供配电等各项运转指标

完全正常。”2010年10月8日9点25分，随着证券交易委托和成
交回报数据在中原证券中心机房监控大屏上不断闪现，标志着
新的中心机房-北环数据中心机房正式投入运行。

随着20多家证券公司“扎堆儿”入驻郑东新区，在多数人看
来，郑东新区已成为“硝烟味”最浓的金融战场之一。但是，石
保上却不这么认为。

“我觉得，河南证券行业的竞争并不会集中在郑东新区，因
为券商间的竞争不全在营业部，而主要是公司总部的竞争。就
河南而言，绝大多数证券公司都是外来公司设的营业部，只有
我们中原证券是本土机构。那么，积极服务本土企业和当地投
资者，提高公司的‘软硬实力’，毫无疑问成为中原证券的发展
第一要务。其中，不断创新手段、夯实基础则是出发点。”

近年来，中原证券各项业务蓬勃发展，交易品种不断增多，
证券交易业务加速扩大；后台服务器、网络设备、通信线路也随
着业务需求持续增加，与之配套的ups、精密空调等基础设施也
相应增加。石保上坦言，公司数据中心机房旧址已无法满足单
层面积、楼层承重、供配电及温湿度控制等诸多方面的要求，对
公司业务发展形成掣肘，对公司100多万客户安全快捷交易构
成潜在威胁。

因此，去年年初，公司作出完成中心机房新建和搬迁的重
大决定。新建成投入使用的中心机房，网速更快，服务更流畅，
充分保证了投资者开展证券交易和各业务时的正常运行。

除了积极改善硬件设施外，石保上对证券公司的“软实力”
也是相当重视。比如，干净整洁的营业大厅、制作精良的员工工
装、设备先进的交易电脑、热情周到的服务理念，每一位走进中
原证券的投资者，都能感受到中原证券不断优化的贴心服务。

“今天各营业部做得怎么样，存在哪些亮点和不足之处，第
二天早上一上班，我必须在第一时间知道。”早在2008年，中原
证券成立了办公自动化实施领导小组，也就是说，中原证券领

先一步，成功实现了无纸化网上办公，并制定
“铁律”——文件批转不隔夜！

“每天早上我都能看到各营业部的表现情
况，一是进一步把握了公司的整体脉动，二是对
公司的日常考核起到了时时把关的作用。”别小
看这一改变，在石保上以身作则的带领下，如今
的中原证券大幅提高了公司运转效率，并逐渐
在公司上下形成了雷厉风行、快速行动的工作
作风。

中原证券 稳健发展打造“百年老店”

“相融共生，汇聚中原”。这
不单单是中原证券喊出的企业
经营理念，更是河南老百姓对中
原证券依赖之情的深层体现。
也正因为此，中原证券自在中原
沃土扎根、发展、成长、壮大以
来，不断提醒自己，时刻要用最
好的服务、最新的技术回报客
户、回报社会。

作为根植河南本土的综合类
券商，中原证券始终坚持规范发
展、稳健经营的指导思想，已经形
成了经纪业务、投资银行、证券投
资、固定收益、资产管理等在内的
系统化发展格局。经历了蜕变的
风雨历程，经历了股市的跌宕起
伏，如今，中原证券已成长为河南
资本市场上的参天大树，在中原
腹地金融史上留下了厚重的篇
章。至此，中原证券在“立足本
土，打造一流券商”的发展目标
上，迈出了坚实一步。
晚报记者 倪子 孙晓菲/文 慎重/图

不断超越 勇攀高峰势不止
回望中原证券的成长之路，让人无不感慨其坚韧拼搏的精神。

尽管近年来资本市场表现欠佳，中原证券却在逆市之中，频用傲人成
绩向世人完美“亮剑”。

近四年来，中原证券实现利润总额37亿元，上缴税收15亿元，整
体效益水平在全省 28家省管企业中名列前茅。2009年公司被评为

“河南省改革开放 30年卓越贡献国有企业”。2010年省政府专门发
文《关于表彰中原证券股份有限公司的通报》。令人欣慰的成就折射
出强劲的力量。

“中原证券取得的发展成就，是公司历届领导班子和全体员工共
同努力的结果。”中原证券董事长石保上如是说。

2010年，众多金融机构依旧面对的是复杂多变的经济形势。在
此背景下，中原证券认真落实省委、省政府和省国资委的决策部署，
审时度势，把握形式政策变化，及时调整工作思路，在资本市场行情
下挫、证券行业竞争日趋激烈的不利情况下，积极应对、扎实工作，加
快传统业务转型升级，推动创新业务平稳起步，全面提升经营管理水
平，提高综合竞争力。经过全体员工一年来的努力拼搏，中原证券圆
满完成了省政府下达的责任目标。

2010年，中原证券被评为A类券商，跻身全国券商第一方阵。在
全国的知名度和影响力大幅提升，为公司各项业务的拓展打下了良
好基础。

“跻身A类的成绩来之不易，因为公司在资本实力、业务规模等
方面与其他A类券商还存在一定差距，能评为A类，主要得益于公司
对评级工作的持续重视和各方面的大力支持。我们争取在3~5年内
稳居全国券商前 30位，业务和资产指标同步倍增，服务能力大幅提
升。用10年时间，努力成为全国一流的证券服务商。”在竞争激烈的
市场中，石保上表示，中原证券愿意用实际行动不断创新、不断超越，
在发展的路上勇攀高峰。

躬行实践 助力中原经济区建设
而今，建设中原经济区的呼声已响彻中原、传遍全

国。作为致力于发展成为一家资本充足、业务完备、信
誉良好的现代一流证券服务企业，在省委、省政府的正
确领导下，中原证券以帮助企业和地方政府上市融资
为主的投资银行业务发展迅速。仅去年一年，中原证
券便用实际行动，支持了中原经济区建设。

为许昌远东传动轴服务的 IPO 项目，2010 年 5 月
18日在深交所挂牌，募集资金 12.5亿元；为新野纺织
服务的再融资项目，2010 年 5 月 4 日募集资金 4.94 亿
元；为北京维纶华业服务的三板项目，2010年6月8日
在深交所三板市场正式挂牌；瑞贝卡增发项目，2010
年 9月 1日通过发审委审核；在 2009年主承销发行了
河南投资集团企业债 15亿元，宇通客车企业债 5亿元
和瑞贝卡公司债3亿元……

“在去年成功完成 9单企业上市和再融资等投行
项目的基础上，目前正在承做的、今明两年有望完成的
投行项目共有 16单，这些项目完成后，预计可帮助我
省企业和地方政府筹集资金200亿元以上。”据石保上
介绍，在这正在承做的 16单投行项目中，有首发上市
（IPO）项目，有上市公司增发、配股和重大资产重组项
目，还有企业债和公司债项目。

今年 6月 21日，由中原证券负责主承销的一家高
科技企业又成功通过证监会发审会，这是中原证券承
做的首单创业板上市项目。至此，资本市场上所有的
投资银行项目，包括主板企业首发上市（IPO）、增发、配
股项目，创业板首发上市项目，借壳上市项目，并购和
资产重组项目，三板市场项目，以及公司债、企业债和
城投债项目等，中原证券已经全部覆盖。而且这些项
目以我省企业为主，涉及北京、上海、江苏、青岛及周边
省区，中原证券已经具备了资本市场发展的完整经验，
投行业务实现了重大突破。

中原证券的投资银行业务之所以能在近两三年取
得较大发展，在石保上看来，与省政府、国资委、证监
局、股东单位、广大企业和有关部门的大力支持密不可
分。此外，公司扎实有力的投行团队，成为连战连捷的
关键。据他介绍，中原证券以机制吸引人、以项目培养
人、以团队凝聚人，通过内部培养、公开招聘等形式，努
力扩大保荐代表人等投行团队队伍。目前，公司投行
团队从2007年的20多人，目前已超过80人，高端人才
保荐代表人和准保荐代表人已有20名。

“总的看，投行业务的重大突破，产生了不少的积
极效果，比如说，我们为企业募集了大量资金，有力推
进了我省企业重组上市；有力带动了其他各项相关业
务的开展，使得中原证券发展形成了联动效应等。应
该说，这对支持中原经济区建设而言，起到了积极作
用。”石保上坦言，公司投行业务的大力发展，已成为中
原证券第二大收入来源，并提前催生了直接投资业务，
使得公司直投业务有望在今年启动。

大道有形 稳健经营百年老店
“中原证券的长期发展目标是，争取 10 年

内成为全国一流的证券服务商，跻身全国 107
家券商前10~15位；中期目标是用3~5年时间稳
居全国券商第一方阵。当然，最终的目标还是
希望将中原证券打造成具有中原本土特色的

‘百年老店’。”
企业究竟是做大还是做强？也就是说，发

展速度（规模）与盈利能力之间该如何平衡？石
保上认为，企业要想做大，并不简单的是员工数
量的增加、营业部的扩建，重要的是能为当地的
资本市场做出更多贡献，助力河南经济的快速
发展。那种大而不强的“伪实力”，中原证券坚
决不要，他们追求的是稳健发展，踏踏实实走好
每一步。

“现在全省上下都在为构建中原经济区努
力，河南的工农业等方面发展很快，但河南的资
本市场还远远落后于沿海地区。”在石保上眼
中，中原证券要把主要精力放到河南资本市场
的发展上，多推荐河南的企业上市，多帮助河南
的企业在资本市场“找钱”融资，发挥好中原崛
起的战略工具作用。

石保上说，助推河南资本市场发展，是中原
证券的使命，也是发展的必然选择，中原证券要
以新的成绩为河南资本市场发展作出更大贡
献。“今年，我们制订了最新的发展计划。在接
下来的发展中，中原证券将倾力打造经纪业务，
5年内营业网点达到100家（省内70家，省外30
家），市场份额达到1%，大力发展以企业上市保
荐和并购重组财务顾问为核心的投行业务，5
年内权益类证券融资和债券的主承销达到河南
份额的1/3。”

证券市场是一个高度、充分竞争的市场，券
商要在激烈的市场竞争中不断进取，必须经得
起市场考验。如今的中原证券，正昂首站立在
竞争潮头，向一流券商企业大军中稳健前行。


