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■直击美颂雅庭欧标工程之四《石膏板吊顶篇》

1993年成立于深圳，成为中国最早的家装
企业。2009年与世界500强排名110位的法国
圣戈班集团合资，成为中国第一家世界500强
旗下装饰企业。2011年，上市工作又在紧锣密
鼓的进行中，所独家研发的欧标工程系统是中
装协唯一“低碳节能环保项目”。深圳美颂雅庭
装饰到底“强”在哪里？

从今天起，本报将带着您一步步解析。本
系列为您解析美颂雅庭装饰装修现场所用的基
础材料。连载6期，收集6期报纸的业主可获赠
价值1000元的全面体检卡。

让健康的人
住上美颂雅庭“欧标”的家
最近几天阴雨连绵，今天总算出了太阳，笔

者又来到美颂雅庭装修工地宏光蓝水岸小区。
笔者看到，目前工地已经进入泥工敷设阶段。大
厅、洗手间都有工人闪动的身影。美颂雅庭现场
所用的水泥大沙全部是袋装，水泥大沙的搅拌采
用了名为双头搅拌机的新设备，搅拌全部在机器
中进行，所以现场看起来很整洁。记者看过很多
装修公司的工地，在进行泥工敷设的时候现场几
乎无处下脚，看来在工地形象建设和新工具使
用方面，美颂雅庭走在了前头。

在洗手间，笔者看到工人贴砖的基层是粉
红色的纸面石膏板，工人介绍说：因为业主对洗
手间隔音、保暖的要求比较高，所以设计师在设
计洗手间的时候在基层上加贴了一层圣戈班迭
戈防水纸面石膏板。洗手间的贴砖没有采用水
泥大沙。而是在石膏板上先涂了一层界面剂保
护，然后再用黏结剂把砖贴在纸面石膏板上。
这种工艺就是薄贴法。对材料及工人的技术要
求很高。正在这时，业主王先生带着几个朋友
推门进来，看着王先生向朋友们很专业地介绍
着防水石膏板和薄贴法的好处，笔者想到一句
广告词：头发会说话，而且声音很大。看来，工
地也会说话，而且声音很大。
美颂雅庭贵宾专线：红专路店：65350888
郑汴路店：63636633 绿城百合店：68755777

在安装地板的时候，您是否担心锯末横
飞，沾染了您光洁的墙面、华美的灯饰？估计
谁都不愿意让刚刚装修好的新家，像一颗蒙上
灰尘的珍珠，黯然失色。值得欣慰的是，这样
的问题，在升达地板已经不是问题。

早在2004年，升达公司客户服务部在业内
率先提出了无尘安装服务概念，并成立“地板

安装新技术推广项目组”，负责对无尘安装设
备进行设计、试制、试用和全面推广。经过4年
多时间的探索、推广和不断改进，地板无尘安
装设备已臻至成熟，并获得国家专利。截至
2011年，升达无尘安装服务已在数十万个客户
家中实践，其无尘安装的专业、环保、人性等特
点获得了客户和地板安装人员的高度认可。

谈行业冲击：家装行业挺朝阳
楼市限购、加息、房价松动……种种关于房

地产行业的调控政策，让很多购房人推迟了置业
计划。今年开春以来，不少家装公司负责人抱怨
说，他们的业务量较前几年同期出现下滑。

王显则比较乐观。“家居行业只是房地产行
业的一部分，不能简单地说家装业的兴衰与房地
产行业密切相关。虽然近来国家不断出台调控
楼市的政策，但是同时也有很多有利的政策，例
如，大力推广保障性住房等满足市民住房需求的
政策。”在王显看来，任何一个行业都要回归市场
规律，要明确需求在哪儿，努力把量做起来。

“现在的房子大多是70年产权，在这么长的
时间内，业主的装修需求至少有好几次。我觉得
家装行业挺朝阳的。”王显如是说。

谈装修经验：切记别贪小便宜
“要想在装修时不被骗，业主们一定要擦亮

自己的双眼，切忌贪图小便宜。”有的家装公司打
出什么“三折、四折搞装修，做装修送橱柜”等宣
传噱头，王显说，这种营销手段太“嫩”。

他说：“家装公司应该给客户提供正常的报
价，而不是满是水分的虚假价格。此外，像送优
惠什么的，也是猫儿腻太多，有的家装公司说是
送橱柜，但是长度只送一米。在我看来，这还不
如不送呢。”

王显建议业主，首先要选择一家有信誉的
公司；其次，一定要自己做好功课，比如，把所有
能想到的项目都列一个清单。这样，可以避免
家装公司出现“隐性消费”，业主才能明明白白
搞装修。

金牌橱柜注重贴心服务
在充分洞察消费者的基础上，金牌橱柜运用各种新材料，兼顾安全

性、人性化与使用性，打造出高品质的橱柜产品，让忙碌的人们回到家
中，有一个舒适的厨房空间，不再把厨房生活当做一个劳累。相信每一
位下厨做饭的人都有这样的一种感受，餐后厨房的打扫是一件最烦心
的事，厨房能否保持干净、是否易于清洁，不仅决定使用者的操作强度，
更是影响使用者的心情，这些往往将很多潜在大厨、美食家拒之厨房门
外。金牌橱柜充分体会消费者的需求，和国际知名公司深入合作，无论
是烤漆、实木，还是贴面材质，不仅提供时尚亮丽的色彩、细腻的质感，
更做到表面耐油腻、防潮不吸水，清洁打扫，轻松搞定。 李晶

顶级工装设计师论剑华丽灯饰
6月28日，华丽灯饰生活广场马斯登专卖店举行了

启动仪式。马斯登专卖店的正式开业，标志着华丽在深
耕零售、家装的同时，大举进军工装领域。当天，建筑工
程硕士、高级环境艺术设计师、深圳思哲设计有限公司总设计师罗思敏，华
丰灯饰界总经理龚兴华，马斯登营销总监蒋海波，华丽灯饰董事长连志刚，
企一照明，CIID15河南专委会，各大装饰设计公司老总及主要负责人以及
来自河南各地市的工装设计师共计数百人见证了这一时刻。罗思敏的主
题演讲“城市文化复兴”，带来全新设计思维和对于设计行业的深层拷问，
可以说，罗思敏丰富的经验和作品震撼了与会者。 师红涛

升达地板
无尘安装让您更省心

做装修送橱柜
这种营销手段太嫩

一身纯棉休闲装，一双简单人
字拖，一口纯正京腔，眼前这位头发
短短、身体有些发福的人不是别人，
正是颇有传奇色彩的北京龙发建筑
装饰工程有限公司董事长王显。这
次来郑州，他依然带来了北京人特
有的招牌“侃爷式聊天”，风趣幽
默。谈起家装行业当前的发展和面
临的困惑，这位家装界大腕儿一下
子打开了话匣子。 晚报记者 倪子

升达地板河南分公司相关负责人说，实施
地板“无尘安装”是环保理念的真实体现，有效
解决了地板安装中的“二次污染”问题，顺应了
当今“环保”的社会大潮流。“流动、分散”的安装
作业是地板行业固有的特性。由于地板安装
施工的管理和控制存在极大的难度，目前整个
地板行业均处在不断完善的阶段。升达地板

无尘安装服务的有效推广为地板行业创新服
务模式、提高安装服务质量提供了良好的示范
作用。

升达新一代地板“无尘安装设备”采用了
升达公司自主开发的“专利技术”，以及特制
的安装废弃物环保处理袋，有效地减少施工
尘染，保护客户的家居环境，提高了客户满意

度。同时，改善了安装施工条件，保护
了施工人员的健康和安全，提高安装
效率，真正做到让客户省心。

“为迎接升达股票上市三周年庆
典，升达地板 6月 18日~7月 18日上市
3 周年促销活动盛大开幕。这是升达
地板回馈广大新老客户的一次盛宴。”
该负责人介绍说，在这次活动中，升达
推出了 12cm 厚的“祥和春天”，原价
171元每平方米，现价只要89元每平方
米。各专卖店产品全部厂价直供，买
地板送地板，还可享受全款3%的优惠，
此次促销的力度再一次体现了本次活
动的核心，就是怎么为客户多省钱。

无尘安装设备获得国家专利

努力为客户省时、省力、省钱
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