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开业主打“低价”平均让利三成
据了解，绿城郑州本次三店齐开，永乐仍将以超低特价家电为主打，吸引消费者购

买。届时所有品类家电将以低价登场、上万台超低特价机全力推出，做到真正的价格直
降、真正的促销数量，规模堪称空前。永乐除了大唱“低价”主题歌外，还推出了“百万豪
礼赠顾客”的活动。

河南永乐电器采销总监刘露介绍说，针对绿城新开的三家门店永乐加大了促销资源
的力度，对空调、彩电、冰箱、洗衣机手机、数码、电脑等电器加大折扣政策的投入，为消费
者创造更低的价格平台。空调平均让利30%，彩电、厨卫、小家电等电器也以30%~40%的
让利面向消费者，手机、数码、电脑最高让利20%，这足以见证永乐通过10店开业掀起下
半年第一场大手笔促销的决心。

随着永乐电器的快速发展，永乐越来越重视对各个门店的精耕细作，据
永乐有关负责人介绍，今年永乐将战略重心转向了形象建设，提升单店经营
质量，改善卖场环境，今日永乐电器将在全省同开10家门店，其中省会绿城
3家，通过新开10家门店来全面提升永乐的形象，打造永乐金字招牌门店。
届时，全新的卖场将以更加现代化的配套设施、更加人性化的服务、更加规
范化的经营呈现给广大消费者，营造更加舒适的购物环境。适逢下半年开
篇之际，永乐将挑战价格极限，以实惠回馈河南的消费者。
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永乐负责人告诉记者，为了体现三店同开的气势，
永乐特地打造了开业七颗星闪耀绿城。

一颗星，劲爆的价格。永乐与国内外著名品牌之
间均建立了长期的战略合作关系，各品牌的优惠政策
也相应倾斜，从而保证了永乐电器所有电器产品的价
格优势。重装开业后的永乐陇海路店、凤凰店和融元店，诚邀市民共同体验低价风暴。

二颗星，贴心的服务。永乐电器的服务为行业树立了一个典范，推出的“贴心管家”、“诚久
保障”、“快速送货安装”服务囊括售前、售中、售后服务的全系列家电服务品牌。

三颗星，优质的质量。永乐电器与各家电品牌供应商保持密切合作，有着严格独立的进货
渠道，保证每一款进入卖场的家电产品都是经过千锤百炼、精挑细选才呈献在消费者面前的，保
证消费者买得舒心，用得放心。

四颗星，舒适的环境。新开的永乐陇海路店、凤凰店、融元店的卖场布置以人为本，时尚、通
畅、简约，整体色调风格统一明快，空间充分利用，无死角，尽量减小人们的购物疲劳感。

五颗星，充足的备货。在商品方面，众厂家都下大力度推出了性价比最好的新款“高端低
价”机型，以保证永乐充足的货源。同时，各厂家各品牌还在原有基础上增加了品种齐全、经济
实用的赠品。开业期间，永乐准备了5000万元的商品大集采。所有新机、特价机、定制机保证货
源充足供应。

六颗星，潮流的新品。数百家国内外顶尖电器品牌倾力助阵，并以精美绝伦的专柜、顶尖的
新品精品和优厚的促销活动，为消费者打造商业中心的精品电器商城。

七颗星，诱人的活动。永乐本次三店同开，震撼绿城，7月1日~3日惠卖3天，数千万资金让
利回报广大消费者。来就送精美礼品，其中彩电满7710元送19英寸液晶电视，32英寸液晶以旧
换新跌破1700元，空调满1000元返200元现金券，1.5P冷暖挂机节能高效以旧换新跌破1790元，
冰箱、洗衣机满1000元返150元现金券，开业买电脑送音箱、耳机、摄像头等大礼包，佳能A1200
数码相机800元就可买到手。
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绿城三店齐开 打造高端时尚卖场
在永乐电器“十店同开”的计划中，绿城有三家，分别是东南区的凤凰店、西南区的陇

海店和东北区的融元店，要将这三家店全部升级为高端时尚家电卖场。升级后，这三家店
将成为永乐电器构建西南、东南、东北核心商圈的扛鼎力作，依次巩固永乐电器在该区域
的领导者地位。

升级后的永乐陇海路店、凤凰店和融元店主要特色在于增加了终端展示营销、开放型
名店展示营销的经营模式，融品牌形象与商业文化于一体，为了给消费者带去最新、最时
尚的家电体验，永乐电器为三家新开的门店引进大批市场热销或者消费者期盼的产品，其
中包括200余款2011年最新的机型，涉及彩电、厨卫、影音、冰洗、数码、手机、电脑等十多
个品类。这三家店重装开业后必将引领家电时尚新风潮。
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