
据阳光人寿河南分公司相关负责人介绍，
“富贵满堂财富增值计划”面向出生满 30天～
55周岁的人群，充分考虑了现行经济条件下客
户偏好稳健，注重多元的理财诉求，为客户提供

“生存保险金”、“满期保险金”、“身故保险金”，
以及“附加财富账户年金保险（万能型）”所带来
的万能结算利率收益等多项保险责任和保险收
益，具有短年交费的特点，满足客户因需理财，
恒稳收益的需求。

该计划具有“三返还、三权益”的特色。首

先，“三返还”包括“年年返还、倍增返还、保费返
还”。据悉，自投保开始，60周岁前被保险人每
个保单年度都可获得基本保险金额20%的生存
金；60岁至80岁生存金翻倍，每个保单年度可以
获得基本保险金额40%的生存金；满期或身故均
返还累计所交保费。由于基本保险金额在投保
时就已约定，所以此三项返还收益不受市场投资
环境及保险公司经营结果的影响，非常稳定。

其次，“三权益”包括“延期权益、万能权益、
富贵权益”。该产品在客户80周岁满期时可以

自动续保至 100周岁，续保期的身故保险金和
满期保险金均增加 20%，即返还累计所交保费
的 120%；其专属附加财富账户年金保险（万能
型），可以将红利和生存金进入万能账户复利生
息，可随时领取，不收取初始费用、保障成本和
保单管理费；可附加富贵权益两全保险（分红
型），一年交费即享有主险同等权益。

此外，客户还可通过保单贷款功能，获得流
动资金，缓解燃眉之急，也可以通过选择附加一
年期短期险，增加保障功能，全方位防范风险。
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阳光人寿保险 富贵满堂增值计划上市
这是该公司首款同时具有“分红险”和“万能险”功能的保险产品

近日，阳光人寿保险
敏锐出击，适时推出该公
司首款同时具有“分红险”
和“万能险”功能的保险产
品——“富贵满堂财富增
值计划”。该计划由“富贵
满堂两全保险（分红型）”、

“附加富贵权益两全保险
（分红型）”和“附加财富账
户年金保险（万能型）”构
成，不仅能使客户分享到
公司的经营成果，还可以
享受到市场化的万能结算
利率所带来的复利收益，
有效保证客户财富的增
值。 晚报记者 倪子

通讯员 董家利

该负责人以市民李先生为例，讲解了“富
贵满堂财富增值计划”的实际收益和保障。

李先生是一位企业总经理，上有老、下有
小，企业经营受宏观调控政策影响较大。为了
家庭未来的财富稳健以及自己的财富可以有
效传承，李先生为刚出生的儿子投保了“富贵
满堂财富增值计划”。

李先生为不满1岁儿子投保了富贵满堂两

全保险B款（分红型），年交保费4万元，交费期
5年，同时附加富贵权益两全保险（分红型），交
费20万，保费总额40万元。在保险期间内，孩
子可每年获得 7496元生存保险金，60周岁后，
每年可获得 14992 元生存保险金，直至 80 周
岁。若生存保险金不领取将在万能账户中累
积生息，假设分红利率和结算利率均处于中档
水平，当被保险人 30岁时，万能账户有 86.7万

元，可作为创业金；60 岁时，万能账户有 420.5
万元，可作为养老金，80岁时万能账户价值已
达 1089.2万元，如果使用延期选择权至 100周
岁，保单价值2653万元。

CPICPI

随着人们所掌握财富的与日俱增，究竟该如何打理好手中的财富？如何能让家中的财富不
断升值？已经成为最为关注的话题，人们对理财的需求也提升到了一个新的高度。

上半年中，您的理财生活是生存还是毁灭，财富是增值还是缩水呢？日前，本报采访了四
位投资者，请他们讲讲这半年来，各自在股票、基金、银行理财产品、贵金属等市场的“酸甜苦
辣”。希望通过这四位投资者的亲身经历，为更多的读者找到最适合自己的理财方案。

同时，为帮助广大的投资者寻找到适合自己的投资策略和理财产品，我们还特意采访了三
位不同行业的资深理财专家，请他们指点下半年的理财趋势，并为投资者作出跑赢CPI的理财
布局进行支招。 晚报记者 来从严
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