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淡季冲刺 促销扎堆实惠多
近日，本报连续刊发了河南国美 10

周年庆典系列报道，让广大消费者了解到
了国美在河南10年的开拓进取。

“河南国美经过10年的发展，通过低
价策略赢得了市场领导者的地位，也给绿
城消费者带来了越来越多的实惠。”河南
国美总经理张峰介绍说，“国美这次10年
大庆，从 7月 8日启动，延续到 7月 31日，
全省40家门店都将联合让利。”

家电卖场“年中庆”风潮愈演愈烈，在 7月 6
日下午，河南永乐电器召开了每年一度的 7·17
年中庆典暨新闻发布会。“因为坚持，我们这一活
动已经成为一个郑州市民心中期待的节日，连续
三年来，每到 7月 17日，广大消费者就会和永乐
共同互动这一‘节日’。”河南永乐采销总监刘露
如是表示。

同时，五星、大商电器分别在 6月中下旬就
开始了年中庆活动；自从在 6月下旬启动“年中
庆”活动中尝到甜头后，苏宁更是掀起了年中庆
第二波让利活动，促销力度再次加大，在本周苏
宁在全国共投入8亿元促销资源。
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“有节过节、无节造节”。端午节过后，要等到9、10月
份才有重要节日可以期待，于是心急的商家们出人意料
地打出了“年中庆”促销活动，打算在这六七月份的“淡
季”冲刺一把业绩。“夏天是家电卖场的淡季，没有可炒的
大节日，再加上天气热，不少人能不出门尽量不出门。”
家电专家刘步尘分析说，“在商业淡季商家无节可炒，为
了拉动销售，商家会以各种名义促销，‘年中庆’是个很好
的噱头。” 晚报记者 樊无敌

潮品主打 开启3C时尚盛宴
随着电子产品更新速度越来越快，以

学生、年轻白领为代表的3C消费群体对产
品差异化、个性化的购物需求愈加明显，使
得他们在产品的选择需求更加多样化。苏
宁凭借品牌优势，携全球知名供应商的品
牌，新品均第一时间全球同步首发，让广大
学生可以充分体验选购适合自己的产品。

针对学生暑期生活的购物需求，在10
周年司庆期间，河南国美依然延续往年举
办“暑促”活动的习惯，从7月8日至31日，
国美将针对手机、数码、电脑推出多种优惠
形式，既有年度低价，也有司庆特惠。

每个学期结束，同学们都有大量的旧
课本闲置，为了让旧书籍发挥价值，八方数
码推出了旧课本处理平台，用旧书籍折换
购买数码产品，而八方数码将回收的旧课
本整理后全部捐献给希望工程。
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