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郑 州
街 头 一 公
交 车 上 的
新 浪 微 博
广告，微博
正 在 走 进
越 来 越 多
人的生活。

据了解，目前在新浪微博上排名
靠前 100 名的草根账号，除了一些明
星外，大部分都掌握在微博营销公司
的手中。

“酒红冰蓝”的粉丝数有300多万，
据专业人士估算，她的微博账号市场
价值在千万以上，掌握这个账户的人
是肖俊丽，目前在她的公司主要做网
络营销，旗下养了一堆账号，分别包括
街拍、美容、汽车、星座、英语等账号。
在其公司刚刚成立，就有广告客户找
上门来，通过“私信”要求进入广告宣
传，例如在“街拍”下发布服装广告或
者淘宝店铺广告。而她也曾经出售了
一个有20万粉丝的“英语”账号给一个
教育公司，之后有人告诉她，不到50万
的价格出售这个账号极为亏本。

对于“酒红冰蓝”来说，微博创业
并非一开始就有的目标，起初她只是
一个孩子的母亲，热爱网络，一度迷上
了微博，在自己的第一个账号拥有日
益多的粉丝之后，她看到了商机，并创
业公司养下更多的账号。

微博上的草根创业，已经有了
成功者，不只是“酒红冰蓝”还有“冷
笑话精选”，这个市场对于创业者是
平等的，几乎等于零的创业成本，需
要的是灵敏的商业嗅觉和过人的判
断力。

10年前，我们还在逛商场，哪里懂得网络除了可以聊天，还可以买东西？2003年5月10日淘宝网开张，现在每天
营业额都过亿元。

5年前，买东西淘便宜，我们只是看着报纸广告等着商场打折，或者只好自己到店里磨破嘴皮子期待降下5元
钱，谁料到去年开始团购风生水起，从组团数百人现场团购，到专业机构领团砍价，买东西上团购成了一些都市人的
新习惯。

这个世界发展太快，很多人这样说，不经意间自己就在感叹，原来微博上140字可以绊倒一个官员，捧红一个百
姓，昭雪一件冤案，而这140字的含金量目前还未真正浮出水面。

有人预言，微博是热火朝天的创业领域,机会和诱惑正在一起疯长。那么在这里谁能淘到金子,谁又能真正笑到
未来？ 晚报记者 辛晓青/文 马健/图

谣言、僵尸粉
可能毁了微博

微博用户“章鱼小丸子”说：
“微博的兴起，是因为我们的孤
独。”

TwiTTer的创始人埃文威廉
姆斯说，微博牢牢抓住了现代人
孤独的内心。他认为，当日益发
达的社会分工把人的工作和生活
挤入某个狭小的角落时，人们再
也无法回归乡土社会的交往模
式。在当前这种社会环境和节奏
下，人们发现交往需要预约，交往
的成本高昂，微博的出现，让交往
互动可以跨越时空。

在这样的情况下，微博的发
展带来了商机，但是也带来了一
系列的问题，有营销专家指出了
微博当前的三个问题，这些问题
的答案，都恍惚地飘在未来的岁
月里。

刷粉丝，刷来成千上万的僵
尸粉，但是微博的本质是认同，没
有认同、都是僵尸粉丝，最终效果
何在？

目前微博多作为企业、组织
或者个人的品牌和公关的工具，
营销还处于混沌期。

微博如果成了谣言和广告的
天下，照这样发展下去，BBS的今
天就是微博的明天，微博会越来
越无趣。

几年前，网络是淘宝的天下
去年，网络是团购的天下

今年，网络是140个字微博的天下
20万粉丝的微博账号卖50万还有点亏本

不过，郑州还没有专业的网络营销公司做微博推广不过，郑州还没有专业的网络营销公司做微博推广
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广告投放，在微博阵地真的已经成为客户的一个
重要选择？

记者采访了两个饭店和一个商场的营销管理人员，
其中一个湘菜饭店表示，他们越来越看重网络上的营
销。“我们3个月前和一个团购网做了一次合作，没想到
那么火，总共卖了300多单，最多的时候我们每天都必须
让团购客户预约才提供服务。”就是一次这样的团购活
动，让他们越来越看重网络营销，饭店的老板娘又开始
在论坛里的美食版块发帖：“很多人跟帖。虽然有人说
我们是广告帖，但是这种广告效应还真是有的。”对于记
者提出的微博营销，这个老板娘表示自己已经知道了，
但是还没研究过，当听说郑州有专门的微博发布美食消

息，粉丝都是爱吃的郑州年轻人时，这位老板娘格外感
兴趣，直接问需要多少钱介绍一次。

据河南省商业专科学校的营销专家介绍，目前微
博账号的养护越来越专业，这些公司化持有的账号正
在进行细分化养育，“比如做美食的就专门做美食，粉
丝也集中，不像一些草根微博，虽然有很多粉丝，却未
必兴趣点都在美食。专业化的微博，必须有精彩的微
博内容来培育。只有这样才能形成质量，而只有形成
了质量之好，广告的发布才有效果”。

很多人认为，微博创业，是一个不需要漫长投入的
“有钱途”的选择，网络是一个通过技术的努力，实现精
准营销的平台。

郑州美食微博还没盈利
中午在单位，谁知道吃啥？晚上

要和朋友聚会，去哪吃？这个问题经
常成为当下不在家做饭年轻人头痛
的问题，然而在新浪微博上，郑州一
个 MM 值守的微博正在指引着大家
去找吃饭的地儿。昨日中午饭点儿
之前，她发出了“#正点午餐#【郑州自
创品牌的老火锅】看吃货们的推荐中
火锅最多，看来全中国都爱吃火锅。
***属于郑州品牌火锅，价格在火锅店
中算是比较便宜的，味道和用料也都
很不错。目前郑州有 4 家分店，分别
在……”

从今年 2 月 24 日 17 点 35 分发出
第一条微博开始，这个名为“微探店”
的微博每天准时在饭点儿前给大家
介绍饭点，从米皮炒凉粉，到湘菜豫
菜杭帮菜，配上图片和简单的说明，
勾引了许许多多正在焦虑吃啥的网
友的味蕾。

微探店的官方认证为“新浪河南
美食频道《微探店》官方微博”，随着在
郑州本地微博用户中的传播，截至 7
月 5 日中午，粉丝数达到 7655 人。他
们目前基本还没开始盈利，但是依靠
这个微博，对一些饭店的宣传，来换取
粉丝们的免费聚会场地，进行美食品
尝，正在逐渐形成一个很有前景的美
食发布媒体。

微博页面上面有一个广告栏，这个栏的受众是所有

的新浪微博用户，据说注册量已经达到1亿人，每次登录

之后首先看到这个广告栏。与此同时，新浪微博开发的

第三方应用目前有800多款，这里也是盈利的入口。

微博第三方应用，就是指的由第三方开发及维护

的小程序，比如是一个小游戏，或者是一个博客登录

点，一个读书软件。在新浪微博上，正常发布照片只能

一次发一张，但是为什么有的人就能发出组合的图片

甚至进行了处理？这里面就是第三方应用软件，用户

只要点击这个软件加载之后，就可以方便使用了。

对于微博平台来说，微博的第三方应用是他们一

次机会。据记者了解，目前国内的微博平台的第三方

应用还处于初级阶段，Facebook上有 20万应用,Twitter
有 15万，苹果AppStore有 30万,谷歌Android商店里有

18万,而新浪的平台上目前还只有800多个。

通过微博进入这些第三方，这里面的利益分成只
有他们交易双方清楚，但是作为用户，只要便捷，管他
挣不挣钱呢！

广告公司老总赵先生一直在平面媒体折腾，这几天
他遇到了一个新的命题：“一个客户要全面地宣传，不光
要报纸和电视，还提出要微博上投放，说实在的，我们还
真没联系过微博的发布，不太知道行情和客户群。”

赵先生的客户是一个大型网络商城，这次他们希
望在郑州开拓市场，他们给赵总的问题是，“有没有本
土比较火的爱美姑娘粉丝比较多的微博”。这可难住
了赵先生，他说咨询了好几个营销公司，但是在郑州还

没找到专业的网络营销公司，一些外地的公司倒是做
得很成熟，不过他们对郑州的投放微博不熟悉。“他们
给我几个账号让我参考，而且那些在郑州的客户不集
中。”赵先生说，在这次焦头烂额的合作中，他最终劝说
客户舍弃掉微博投放，“不知道在这里我能挣多少钱，
而且我还没有发布阵地，这几天我一直在研究，是不是
我们公司也可以在郑州发展几个微博账户，但是刷粉
丝似乎也不太容易。”

有的微博账号价值
千万以上

郑州还没专业网络营销公司

微博是实现精准营销的平台

微博第三方应用也是盈利入口


