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养成储蓄习惯，适当购买寿险
“小茹和男朋友都很年轻，仍处于创业初

期阶段，这类人薪水不是很高，开销却不低。
特别是小茹正准备步入婚姻殿堂，随着房贷
等生活正常的接踵而至，学习家庭风险管理
及投资，显得尤为重要。”中国人寿郑州市分
公司教育培训部讲师郭旗建议，就目前而言，
小茹应该养成良好的储蓄习惯，一方面尽快
积累财富，为投资做准备，另一方面争取有足
够存款为未来结婚和建立家庭作打算。

对于投保计划，郭旗认为，小茹需要重点
考虑购买定期寿险、意外险和长期重大疾病
保险。例如，购买保费低廉、保障较高的定期

寿险和意外险，保额控制在 30 万元比较为
宜。同时，购买重大疾病保险，保额至少在
10万元以上。每个月的保费支出，不超过年
收入的15%左右就行。

“定期寿险保费低，保障高，是规避风
险的最好武器，同时也是最基本的保障
险。它与两全保险、终身寿险等险种比起
来，有着不可忽视的优势。”郭旗介绍说，与
两全保险相比，定期寿险的优点是在保险
金额相等的条件下，其保费要低得多，并且
是每年缴一次，无需强迫长期缴费。因为
小茹他们目前手头资金有限，选择定期寿

险是比较合适的。
此外，小茹的男朋友需要经常和客户谈

业务，外出的机会比较多，风险相对较高，购
买意外险也是非常有必要的。

“意外险费用较低，但是作用却非常大，
对于经济实力不牢固的年轻家庭来说，意外
险是最不能省却的保险。”郭旗说，对于裸婚
一族，规避风险是家庭理财的基石，家庭理财
的第一个层次就是构筑一道保障家庭财务安
全的“防火墙”。在此过程中，配备好合适的
保险将为家庭及时规避风险，构建出更加稳
固的家庭财富大厦。

不买保险的“裸婚族”，伤不起

小茹是青春偶像剧的忠实粉丝。最近
正在热播的《裸婚时代》深受她的喜爱。

“我没车，没钱，没房，没钻戒，但我有一
颗陪你到老的心。”这段精彩的裸婚宣言成
为小茹追捧的热点。小茹说，自己也是 80
后，今后也有可能加入“裸婚一族”。她特别

想知道，裸婚一族该如何合理规划自己的生
活。

“我和男朋友今年都是 25岁，他在一家
医药公司做业务员，每个月差不多有 3000
元，我在一家私企当文秘，月薪 2000元。我
俩都没有任何社会福利保障，也没有买过商

业保险。明年我们有结婚的打算，今年想先
首付买一套小户型。”

近日，小茹给晚报“小倪帮办”打来电
话，希望保险规划师为他们制定一个可承受
的保险规划，为今后的‘裸婚生活’加点儿保
障。

对于众多的
商户来说，周期
性、短时间、临时
性的资金周转需
求较大，针对此

类客户，建设银行为其量身打造个人助业贷
款，该贷款循环使用、随借随还的功能充分满
足了广大商户业主的经营周转融资需求。

李先生在郑州经营家具批发零售生意，
进货时资金需求量较大，但占用时间较短。
2011年初李先生在我行获得两年期个人助业

贷款额度 180 万元，由于暂时不需要资金所
以没有支用。

2011 年 3 月底，李先生自浙江订购一批
高档家具，总价130万元，其账面资金现有30
万元，订货资金缺口 100万元。4月 7日上午
李先生向我行提出支取100万元，期限6个月
的资金使用申请，当天下午 100 万元贷款即
由建行发放。由于订货早，李先生以较低的
进货价格提前占领郑州市场，在五一假期销
售一空，取得丰厚的利润。6月10日，李先生
提前归还贷款 100 万元，并按实际使用天数

支付了 19646 元的利息。个人助业贷款“随
借随还”的功能，不仅解决李先生购货资金不
足的难题，而且为其节省了 18379 元的利息
支出。

建行个人助业贷款以其“额度授信、随借
随还”的产品功能，为广大私营业主解决经营
的资金周转困难。

更多理财产品介绍，请登录建行网站“巧
巧理财”专栏查询，网址：http://www.ccb.
com/ha/

金水

助业贷款 解决融资难题

古老的西方，一位美丽的公主被巫婆下
了咒语而被困在一个城堡里。100 年过去
了，一位王子经历重重险阻来到这古老的城
堡里，将她吻醒。

睡美人的结局是这样尽善尽美，成为经
久不衰的童话。那么，从投资上来看，睡美
人的故事说明了什么呢？

在笔者看来，王子之所以抱得美人归，
首先源自眼光，其次敢于克服恐惧，最后在
于他“选时”很成功。

前两点好理解，但关于“选时”的说法似
乎有点牵强。其实道理很简单，如果没有巫

婆的诅咒，公主不会沉睡百年，也不会让王子
有机会去获得芳心。这跟投资市场很相像，
如果没有非理性的下跌，我们也很难有机会
以较低成本去拿到青睐已久的股票或基金。

价值投资者总会用一句很通俗的话，来
说明自己买入股票的动因和时机：在“美女沉
睡”时吻她。

许多投资者都把系统性崩盘看成是灭
顶之灾，避之不及，但彼得·林奇是这样理
解：“每当股市大跌，我对未来忧虑之时，就
会回忆过去历史上发生过的40次大跌，来安
抚自己那颗有些恐惧的心，我告诉自己，大

跌其实是好事，让我们又有一次好机会，以
很低的价格买入那些很优秀的公司股票。”

迅速辨认出那些拥有宝贵资源或颇具成
长潜力却不幸被市场低估的目标公司，抓住
市场一时的无效给予的低成本买入机会，并
长期持有她，待到市场的有效性治愈“生病的
美女”时，你就是那个幸运的王子。 李志军

在“美女沉睡”时吻她
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“小倪帮办”
67655029

为了更好地服务市民，“小倪帮办”互动交流平台为您开通。不管是您在投资理财中，或者办理
保险的过程中遇到什么烦心事儿，都可以拨打本报咨询热线0371-67655029畅聊；或者发送电子邮件
至zzwbjr@163.com，我们将尽快给您回复。您的一个电话、一个建议、一个表扬都将是对我们工作最
大的鼓励，欢迎您的参与。 栏目主持 倪子

阳光私募魅力难挡
与公募及传统私募相比，阳光私募基金在

许多方面都展现出其难以阻挡的魅力。无论
是普通公募无法与之比肩的管理团队，还是追
求绝对收益为目标的更高效的运作模式，阳光
私募都更胜一筹。除此之外，无最低仓位限制
及广泛的投资范围使得阳光私募在操作策略
上更显灵活。种种优势之下，阳光证券私募的
投资业绩整体超过了公募基金。据不完全统
计，2010 年 69%的阳光证券私募实现了正收
益，而 228只标准股票型基金中只有 63.14%的
基金取得了正收益。

赢在投资理念
作为重庆信托-新典之元信托计划投资顾问

的北京新典之元投资管理有限公司自2005年成立
以来始终坚持着深入企业调研、挖掘企业内在价值
的投资理念和投资方法，严格管理、规范运作，在发
展过程中资产质量一直保持着良好的状态。

公司董事长、基金经理人张伟认为，严格以
定量为主的风险控制体系，使公司取得长期、稳
定、优良业绩的基础。成立于2010年9月、基金
经理为张伟的中信信托-稳健分层型证券投资
集合资金信托计划1023期，截至目前基金的净
值增长率已经远远高于同期上证指数。 孙晓菲

阳光私募：高端理财新选择
自2004年2月20日赵丹阳发起设

立赤子之心（中国）集合资金信托开始，
我国阳光证券私募从无到有，获得了超
常规喷井式的发展。阳光私募基金是
借助信托公司发行的，经过监管机构备
案，资金实现第三方银行托管，有定期
业绩报告的投资于股票市场的基金，阳
光私募基金与一般私募证券基金的区
别主要在于规范化，透明化，借助信托
公司平台发行能保证私募认购者的资
金安全。

重庆信托-新典之元信托计划
2011年7月，重庆信托-新典之元证券

投资集合资金信托计划正式推出，这是一
款面向高端客户直接投资的阳光私募信托
产品，期限为三年，起点为100万元，每个月
开放一次。该产品由北京新典之元投资管
理有限公司担任投资顾问，受托人为重庆
国际信托有限公司，华夏银行重庆分行为
信托计划的托管银行，证券经纪人为光大
证券有限公司。

阳光私募产品认购咨询电话：
0371-66762776
15333863823
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中国平安蝉联世界500强
7月7日，美国《财富》杂志公布了2011

世界 500 强排行榜，中国平安再次荣登榜
单，名列第 327位，并在入选的大陆非国有
企业中继续位居第一。回顾 2010年，作为
拥有保险、银行、投资三大支柱业务的综合
金融集团，该公司实现净利润人民币
179.38亿元人民币，总收入达 1958.14亿元
人民币。 刘盼盼

泰康人寿发布家庭寿险报告
7 月 7 日，北京大学经济学院“泰康人

寿报告厅”正式启用，中国家庭寿险需求调
查研讨及成果发布会议在此举行。发布会
上公布，中国家庭抵御风险的意识和能力
均较低，御险资金主要来源于存款和亲友
借款，社会保险高覆盖、低保障，商业寿险
主要是锦上添花，还没有成为中国家庭抵
御风险的主要手段，当前商业寿险的实际
客户群体以中高收入家庭为主。 王若谷

华泰人寿首推新型分红险
7月 12日，华泰人寿推出全新分红型

保险产品——“吉富 99”两全保险（分红
型）。该产品不但为投保人提供了高额的
身故保险金，而且有高额的满期保险金。
该产品面向 30 天～60 周岁的投保人投
保，提供了 5 年、10 年两种缴费方式和 10
年、20 年的保险期限供投保人选择。此
外，“吉富 99”特别推出“满期保险金选择
权”，客户在“吉富 99”保险合同约定满期
时，可选择一款期限灵活，无初始费用的万
能产品。 倪子

伦敦奥运会主题纪念币亮相
2012年伦敦奥运会纪念币的销售工作

于2011年6月20日正式启动。中国金币总公
司获得在中国大陆及港澳台地区的销售授权，
首批引进的2012年伦敦奥运会纪念币共有3个
系列5种产品组合。它们分别是：“欢庆英国”系
列6枚银币套装、“欢庆英国”系列18枚银币套
装、“更快”系列3枚金币套装、体育项目29枚铜
镍合金普通纪念币套装以及由“欢庆英国”系列
中“英国记忆”主题6枚银币和“更快”系列2枚
金币组成的产品套装，即日起，中国银行部分
网点将陆续进行发售。 倪子

中国信保助力豫企发展
近日，中国出口信用保险公司河南分公

司向宇通集团赔付了34391344.68美元。据
了解，河南信保于2007年至2009年承保了
宇通集团出口古巴的中长期出口卖方贷款
保险，累计承保金额约1.61亿美元。由于古
巴经济恶化，宇通集团古巴项目总赔款金额
9900万美元。按合同约定分五次赔付到位，
河南信保向宇通集团支付第一期赔款金额
14274969.59 美元于 3 月底已顺利到账，本
次兑现34391344.68美元，本次剩余部分将
依照保单约定和欠款于 11月份、明年和后
年分期拨付宇通集团。这是有史以来河南
出口企业在走出去、拓展海外市场过程中获
得金额最大的一笔赔款。 钱锐

不妨考虑购买定期寿险、意外险和重疾险
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