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[[车活动车活动 ]]

实际上，在此次团购的团员中，不少人早
已经盯上了荣威，只因种种原因未能提车，碰
巧看到本报老K砍价团活动才报名参加。

“其实郑州市内各大荣威 4S 店我都转过
了，价钱也都清楚，但最后再次来到这里，一方
面想看看砍价团到底能砍下多大的优惠，其次
就是看看这里的服务。”团员陈先生定下了一
台荣威550，他说，“买一台高性价比的车，是每

个用户购车最理想结果，但是往往 4S 店的细
节服务不能忽略，如果服务跟不上，以后生气
的事会更多。”

在本次荣威团购会上，河南旭致荣威 4S
店受上次活动的启发，可谓把细节工夫做到
家，活动现场饮料、糕点、水果，一应俱全。河
南旭致荣威4S店相关负责人表示：“目前正是
汽车销售的淡季，商家非常重视这样的活动，

不仅给读者提供了解我们的机会，而且带了意
向客户，最终的结果不管怎样，但是我们的细
节服务会做到实处。”

参加完本次活动的团员赵先生评价：“这
家 4S 店的服务很细致，对于客户的要求也是
尽量满足，此次过来团购我早到了半个小时，
我就想试驾一下荣威 350，结果他们痛快答应
了，对于他们的服务表示满意。”

老K一出手，便知有没有
上周砍价团12位团员“砍”下荣威550、350

上周末，“秋老虎”没有挡住本报老K砍价团20多位团员的热情，团
员们来到了位于中博汽车广场的河南旭致荣威4S店。在一个小时的时间
里，团员们与销售顾问过起招来。最终，拿下荣威550、荣威350 共12台
车。目前“老K砍价团”活动正在进行中，本周目标为东风标致，下期目标
为广汽本田、东风本田。 晚报记者 谢宽

下期目标：东风本田CRV、思域，广汽
本田雅阁、锋范、理念

发团时间：8月27日
专线：13663865750

广本理念“限时专场”特价活动
也将于27日举行，想买车的朋友千万
别错过。

越砍越精彩，为了满足更多读者需求，
我们老K砍价团将加快砍价进程，将更多
的车型推上砍价前台。本周末我们将目标
所指东风标致 207，下期目标 8 月 27 日广
本理念。

按照惯例，我们先来了解一下广本理
念车型。

理念（EVERUS）作为广汽本田旗下首
款自主品牌轿车，其品牌产品将享有与广汽
本田现有产品相同的技术、品质和服务。
理念S1虽定位于一款经济型家轿，但在这
些细节上做得还算不错。它的1.5AT豪华
版采用了真皮座椅，使乘坐舒适性有了提
高。尽管前排座椅没有高低调节，但利用4
方向的调节功能，找到一个舒适的坐姿并
不困难，而且比较难得的是，座椅的软硬度
恰到好处，后排座椅比前排座椅设置得稍
软，很体贴地照顾到了后座上的乘客。

报名热线：0370-67655767

上周末，老K砍价团一行20多人来到河南
旭致荣威 4S 店，20 多位销售顾问整齐地排成
一排在门口等候。看到我们的到来，旭致荣威
的员工就热情地迎了出来，签到处每位团员得
到一份精美礼品。

“荣威 550 感觉价格还有点高”、“荣威
350 还能再便宜不”……面对“来势汹汹”的
砍价，令现场销售人员有点难以招架了，不
得不向总经理紧急汇报，经过商量，推出

“单聊”服务，即只要有顾客对价格有不满，
可以和领导面对面单独谈，优惠多少凭本
事说话。

在近一个小时的时间里，荣威 550、荣威
350 订车 12 台。一些“单聊”过的团员表示满
意。其中一位王先生定下了一台荣威 550，他
说：“砍价就是这样砍的，销售顾问他们的权
限都有限，不可能从他们手里拿到心理的价
格，就应该直接找领导谈，能不能便宜就看自

己的本事，这样的活动才有点意思。”
“没想到晚报老 K 砍价团团员的能力这

么强，一上来砍价目标都是我们的最低底
线。”据河南旭致荣威 4S 店相关负责人介绍：

“他们很懂荣威的车，砍价时从头到尾说得头
头是道，有些方面我都不好回答，不过最终的
结果大家都是满意的。或许有些车的价格非
常低，但是看到消费者对荣威的厚爱，得到了
实惠，也是件好事。”

细节服务决定成败

本期目标：东风标致207、408
发团时间：8月20日
专线：13662865750

老老KK砍价团砍价团
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