
在通胀压力持续增加、金融市场持续收紧、房产贷款额度减少、商品房库存量
逐步攀升等诸多因素影响下，郑州房地产市场在经历过“观望期”之后，“高品质”
渐成众多房企应对窘境的“绝招”。

“未来企业竞争的核心将是产品品质的竞争，并且突出地表现在产品细节方
面。”业内人士分析称，不仅在全线产品上做到精细，更要在管理和满足不同客户高
品质需求的人性化方面做到精细，提高房子的综合性价比，这是打赢市场的根本。

河南鑫苑置业副总经理姚莉认为，在持续加码的政策环境下，尤其是限购令对
郑州楼市产生了不容忽视的影响，为了有效争取客户，尽快回笼资金，部分开发商
加大了楼盘促销力度。姚莉表示，现阶段，市场可能要走过一个从“量滞价平”到

“价惠量涨”的抛物线。高端品牌楼盘所呈现的“安全、舒适、和谐、自然、低碳”的生
活方式和领跑中原市场的升值前景，会对主流精英群体有着“青春常驻”的吸引力。

作为本届住交会重头活动之一，“2011郑州楼市
丽人”大赛将于9月3日在第二十一届郑州住交会现
场——省人民会堂拉开帷幕。凡是在郑州生活、工
作和学习的女性，年龄 18～35周岁，身高 160厘米
以上，具有良好的形象、气质和较强的语言表达能
力，有志从事房地产营销行业者，都可免费报名参
加。房地产从业者可优先报名。

作为中国经济支柱产业之一，房地产行业具有
广阔的发展前景。郑州市目前注册房企达千余家，
更有多家全国知名上市房企落户郑州，房地产从业
人员数以万计。据《2011年中国薪酬白皮书》显示，
2011 年房地产行业薪酬预算增长率最高，达到

14.1%。广阔的行业前景与职场发展空间使房地产
行业成为就业热门选择。而在2011年房产新政频
出的背景下，能否吸引并留住优秀人才也决定着房
地产企业能否突围市场。

为房产界选拔房地产行业优秀人才、源源不断
地输送新鲜血液，成为当务之急。在此背景下，由
郑州市住宅与房地产业协会发起，郑州晚报与360
房产网共同主办的“2011郑州楼市丽人”大赛活
动，将为各房产企业面向社会选拔优秀人才搭建平
台，为行业健康、快速发展积极探路。

本次活动的目的，旨在通过真人秀才艺技能
竞赛，为房地产界网罗社会优秀人才，充分树立郑

州房地产行业的社会责任感与社会新形象。
有意者可在住交会现场报名，也可通过网络报

名：登录360房产网（http://www.360fc.cn）“楼市丽
人”活动页面直接报名；同时可以致电67889530、
67881017进行报名。

据悉，“2011郑州楼市丽人”大赛首场初赛时间
为 9月 3日上午 9点 30分，每场初赛从报名人员中
筛选符合要求的 50名选手，再从中筛选 10名选手
进入复赛。评选过程中，企业对于比较青睐的选
手，可以赛后单独交流面试。确定录取的选手，可
自行决定是否参加接下来的比赛。

晚报记者 梁冰

中央特区五期·青春圣地
项目坐落 郑东新区商鼎路

与七里河路交会处
楼盘概览 路劲中央特区位

于郑东新客站旁、七里河畔，居省
政府政务区核心，毗邻地铁 1 号
线金水东路、黄河东路及金水东
路、农业东路站点，与在建的郑州
市图书馆新馆及七里河城市广场
隔河相望，周边市政单位林立，自
然景观优美，人文底蕴浓郁。加
之青春圣地童年记忆式的园林规
划、合理的户型设计和过硬的产
品质量，不论居住还是投资，中央
特区已逐步显现出其大盘的规划
优势及高品质特性。

自上周发布“第二十一届郑州住交会将于9月2日”举行的消息以后，得到了郑州主流开发商的极大响
应与拥护，广大开发商表示，上半年的销售业绩不尽如人意，面对严峻的市场形势，必须寻找一个有效的出
口，达到一个合理的目标。眼下这个节点很关键，郑州住交会提供给了他们一个好机会、好平台。

据本届住交会组委会负责人透露，目前，已有包括鑫苑、升龙、绿地、路劲、美景、通利、德润等在内的20
多家主流一线房企确定参展，招商工作已接近尾声。 晚报记者 梁冰

在张海涛看来，郑
州住交会为开发商和
购房者提供了一个很
好的沟通与交易平台，
既让好的房地产项目
得到了展示，也让购房
者获得了便利与受益。

但是，他认为，住交
会的规模可以再大一
些，可在省人民会堂、紫
荆山公园等多个地点同时举行。

谈及下半年楼市走势的预测，张海涛表
示，下半年，郑州房地产市场会好一些。因为，
经过几轮调控，房地产政策应该已经“见底”，
购房者与市场博弈了大半年，郑州房价并无明
显下降，人为压制需求不是长久之事，因此，楼
市很有可能会在今年第四季度有所反弹。

张海涛感谢郑州晚报组织本次活动，他
们会在住交会期间推出有关优惠活动，回馈
市民。

楼市梦想秀 等你来
“2011郑州楼市丽人”大赛点“靓”住交会

下半年，房企会根据产品
适当调整价格

——升龙集团营销客服部总监 张宇

张宇表示，作为郑
州以及中原历时最长、
举办次数最多的郑州住
交会，为郑州房地产的
发展做出了巨大贡献。
然而，其中有一些问题，
也不容忽视。如现场嘈
杂混乱，缺乏统一管理，
可聘请保安或引导人
员，维护现场秩序，疏导
人流，保持相对有序且整洁的会场环境。

张宇分析，受上半年销售业绩的影响，下
半年，开发商会根据不同的产品类型做出各自
相应的价格调整。

考虑到企业资金运作的良性循环，中小型开
发商受产品线单一（集中为住宅），资金实力较
弱，住宅市场限购等影响，在价格上会有一定松
动，以求降价走量，保证企业正常的现金流。

而大型房企因产品线丰富（涵盖住宅、商
业、写字楼等），资金实力雄厚，同时考虑到价格
下降对前期成交客户会造成不好的影响，因此
在价格上的变化应该不大，虽然保证了利润，但
其销售量在一定程度上不会明显放大。

郑州住交会的规模可以更大
——香港路劲地产集团郑州分公司

副总经理 张海涛
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第二十一届郑州住交会
9月2日 省人民会堂

助市惠民“10万房款 我买单”引爆楼市热度

住交会变身住交会变身特特惠房展惠房展 得期待得期待
鑫苑、升龙、绿地、路劲、美景、通利、德润等20多家一线房企

携特惠楼盘齐参展

住交会重磅住交会重磅

显然，只有融合了地段、人文、景观、生态等多种因素的房子才是未来的发展
趋势，才会受到消费者的青睐。品质房的大行其道，标志着置业者置业理念已经
从“居者有其屋”发展到了“居者优其屋”，也意味着产品综合品质过关才是企业取
胜的关键。因此，具有8年展会历史、20届展会经验的郑州住交会，依旧遵循“准
入制原则”，将市场上美誉度高、品牌力强的民生楼盘、品质楼盘悉数囊括，为消费
者提供最优质的房地产展示平台。帮助开发商打开销售的增长线，也让消费者在
优质的平台上得到最大的实惠。据本届住交会组委会负责人透露，目前，住交会
招商工作已接近尾声，确定参展的房企有鑫苑、升龙、绿地、路劲、美景、通利、德润
等20多家主流一线开发商，他们大多将在展会上推出特惠房。

此外，为了将楼市优惠的信誉提高到一个前所未有的程度，让一般意义上的
楼市促销优惠上升到一个新的高度，让其可信度与信誉度上升到一个更高的层
次，本届住交会组委会特推出“10万房款 我买单”活动，刨除花样百出的虚假优
惠，将真正的实惠送给购房者，助推楼市销售。

高品质楼盘领跑郑州楼市

房企携特惠房参展住交会

升龙国际中心
项目坐落 二七区大学路与淮河

路交会处
楼盘概览 升龙国际中心位于淮

河路以南，政通路以北，是升龙集团
继成功开发曼哈顿广场后，在郑州市
中心开发的第二个大型城市综合体
项目。该项目总占地面积约380亩，
规划建筑面积约120万平方米，涵盖
商业、写字楼、酒店、公寓、高档住宅
等多种物业形态。升龙国际中心本
身拥有40万平方米的升龙商业广场
作为商业配套，定位于“新都市时尚
消费体验中心”。目前，实力雄厚的
上海大润发超市、奥斯卡电影院线等
众多大型知名商家已经抢先入驻。
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