
经三路店、陇海中路店同期开业

双店同开 盛惠全城
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国美经三路店和陇海中路店在 8 月 19 日
～21 日，推出员工内购价，即日起，预交 10 元
抵 100 元用，届时，55 英寸智能 3D 电视 8990
元，47 英寸智能 3D 电视 4590 元，42 英寸智能
3D电视 2990元；还有各种大礼赠送，如购物满
5819 元送小洗衣机，套购满 7919 元送 19 英寸
液晶电视，套购满 15819 元送 32 英寸液晶电
视，而且，购买彩电、空调、冰箱等电器，都将有
大礼赠送。

购彩电单品满 1800 元送电饭煲，单品满

5800元送小洗衣机，套购满7800元送19英寸液
晶电视；购空调买就送电饭煲，买柜机送微波
炉，套购一柜+一挂送洗衣机，套购一柜+二挂送
19英寸液晶电视；购冰洗产品单品满1899元送
电饭煲，单品满 2899 元送微波炉，套购满 7899
元送液晶电视一台。

除了传统品类有比较大的价格直降和赠礼
外，买数码产品也有丰富的礼品，储存卡、三脚
架等，这个周末来国美经三路店和陇海中路店，
你将有意想不到的惊喜收获。

近期，国美二七新
活馆预约报名活动正
如火如荼，同时，从今
天起到周日，国美经三
路店和陇海中路店将
通过开业的力度，给绿
城市民提供一个周末
购物的良机。
晚报记者 樊无敌/文

赵楠/图

成长路 艰辛中取得成功

1975年，师伟峰出生在周口项城市一个
乡村里，整个青少年时代他最深刻的记忆就
是：为交学费和吃饭而发愁。

初中毕业的他以优异的成绩考进了县
重点中学。学校对他特别照顾，高中三年他
只交了100元的学费，就是在这样艰苦的日
子里，师伟峰懂得了感恩。

1994 年，师伟峰走进郑州大学机械工
程系，在学校，他一边读书，一边勤工俭
学。由于学习过三个月的机电维修，他的
第一份兼职就是修理旧家电，当年他开始
接触通信行业，从最初接触大哥大、程控
电话交换机、BP 机等设备，他通过自学一
步步成为技术过硬的通信人才。

2000年，他开始站柜台，开始从技术型
向管理型人才转变，并一步一步成长为拥
有自己公司的老板。

“我原来的企业现在每年盈利千万元
以上，之所以今年 7 月 1 日又选择进驻乐
语，就是想不断超越自己。”师伟峰说。

河南乐语通讯（原新亚手机连锁）成立
于 2001年，一度是河南最大、最全、最具活
力的专业手机零售连锁企业，但后来由于
内部流程和系统管理出现了一点问题，使
得企业发展步伐一度缓慢。

师伟峰说，他对成功的定义是不断地改变自己、
不断超越自己。

这些年，他也是这样实践的。师伟峰——河
南乐语通讯总经理，一个执著践行自己梦想的前

行者，他的成功源自于懂得
时间的魅力，“机会不是抓来
的，而是等来的”。勤能补
拙，诚信经营，谋定而动——
这就是他深谙的做人和商业
之道。

晚报记者 樊无敌 文/图

事业心 明年底要把店面开到200家

师伟峰上任后给员工出的第一道题目就是：乐
语是卖什么的？很多员工的回答是：卖手机、卖配件。

对于这样的回答他很不满意，他说：对乐语
通讯而言，卖的并非眼花缭乱的各款手机，其实
是以具备高性价比手机为载体的服务靠提供有
价值的服务创造源源不断的利润。

知道要靠服务赢得市场后，就要统一思想。
上任后，他做的第一件事就是和所有部门管理人
员开会统一思想，3天的会议主要议题就是统一
服务思想、营销思想。他还采用涨工资的办法去
激励员工，“要给员工一个在单位内部公平，比同
行业第一名高的薪酬待遇，让员工不想跳槽。”师
伟峰说，“第三就是把部门合并，部门围绕店长
转，其他小部门围绕三大部门转，自己则把更多
的精力用在企业的战略规划上。”

一系列措施取得了良好效果，今年 7月销
售额比 6 月上升 20%,8 月销售额再上涨 20%，
10 月销售额计划上涨 50%。师伟峰说：“河南
乐语现有店面 79 家，今年下半年将再扩充 30
家店面，明年年底总店数力争达到200家。”

地处经三路、农业路交会处的国美电器经
三路店，在此次周末开业促销期间，不仅新品、
特价品、主流畅销品货源充足，而且大部分商品
都准备了大幅度让利活动，平板电视、手机、电
脑、冰箱、洗衣机、小家电等众多品类让利幅度
平均达30%以上，最高降幅达50%；同时其他促
销活动也相当丰富，直降、赠礼、抽奖、会员专项

活动以及其他超值买赠活动。
而陇海中路店作为郑州西区和南区的新模式

电器卖场，该店对卖场内外环境、商品结构、卖场
布局、服务等方面不仅成为电器卖场的样板，本周
末在国美电器的规模优势的支持下，陇海中路店
凭借低价策略、诚久保障等优势，保证让前来的消
费者在这里享受到名品低价的超优惠待遇。

两店促销各有特点

两店同开，使得消费者可以在不同的地方享受特惠两店同开，使得消费者可以在不同的地方享受特惠
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