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华商协会没有在内地收费
8月19日，世界杰出华商协会在北京召开新闻说明会，被称为“郭美美二

代”的“中非希望工程”管理者“富二代”卢星宇和父亲卢俊卿一同露面，回应
公众关于“中非希望工程”项目的相关问题和质疑。

卢星宇在说明会上表示，自己在“中非希望工程”中负责动员捐款、对外联络、
活动组织等具体工作的执行，所以组委会让其担任执行主席，应该是实至名归。

卢俊卿在回答记者提问时表示，女儿卢星宇作为“中非希望工程”项目
的执行主席兼秘书长，在项目中仅负责动员捐款，资金管理由中国青少年发
展基金会(简称青基会)负责。而世界杰出华商协会作为非营利组织，成立6
年来从未在内地收取过任何形式费用。所涉商业活动均由相关授权的会员
企业运作，并且独立承担经济责任。自己以企业家身份担任协会主席也是
源于国际惯例。

如何开展业务？
电话销售人员约八九百人

前日上午，在世界杰出华商协会位于海淀
区苏州街的办公地址，其接待人员称，世界杰
出华商协会，是经香港特区政府批准成立的全
球性国际组织，中国内地授权服务机构为天九
儒商集团。

据这位爆料人称，世界杰出华商协会运作的
主要手段就是电话营销。他们有个庞大的销售
团队，约有八九百人。每月电话费就过百万。

电话销售人员即协会秘书，他们通过吸收国
内企业家入会成为会员赚钱。其谈成一个入会
会员销售人员有2%至3%的提成。

如何进行营利？
华商协会有七大获利方式

这位知情人士说，世界杰出华商协会有吸纳
会员、举办会议等七大收入方式。该协会以开展
评选和会议为名收费，“评选收费几万元不等，且
是给钱就能给你一个想要的奖项称号。通过一
系列活动，比如世界杰出华商大会、财富领袖论
坛、华商资本论坛等以评选和投资为幌子，大肆
吸引企业参加。每个会议的收入高达数百万至
数千万元不等”。

上述人士还透露，该协会连举办一场联谊乒
乓球赛，都打着政要参加旗号。一次参加费要数
十万元。

如何发展会员？
重奖招募电话营销人员
知情人士透露，该协会内部管理、员工培训

十分严格，“基本是给员工洗脑”。电话销售都愿
意招刚来北京的外地求职者，他们非常敬业，每
天打无数个电话。

他透露，这些电话销售人员基本上面对乡镇
企业家、小老板。为说服他们，销售人员都要强
调入会好处，如可以和国家领导人合影，或通过
世界杰出华商协会牵线搭桥，为企业招商引资。

协会很了解新入职者心理，所以会打破惯
例，提拔一些年轻营销精英，给他们很高职位，如
销售总监。

而协会对于电话营销的员工回报颇丰。据
天九儒商集团在招聘页面承诺，公司营销人员最
高可获得28%的业绩提成，管理者的管理津贴可
达到团队收益的 4%，甚至所有员工都可凭累计
业绩获得住房、汽车大奖等。

会员有何收益？
夫人子女可加入俱乐部

当然，协会宣传的诸多会员权利和礼遇才是
吸引会员的最主要因素。

记者获得了一份《杰出华商理事会成员邀请
函》。这份 4 月 28 日的资料显示，入理事会成员
需缴纳的费用，按级别从 1 年期 4900 元到终身
188万元不等。当然，权利也不尽相同。

以较高级别的理事长单位权利为例，加入理
事长单位后，企业将获得荣誉、基础商务、金融、
营销、咨询、权益保护等服务。

令会员颇感“贴心”的是，世界杰出华商协会
还对理事长单位的子女和夫人进行服务。如，第
一负责人子女(20～35岁)可免费加入全球华商未
来领袖俱乐部，第一负责人的夫人可免费加入儒
商夫人俱乐部。

■ 会场
“给非洲捐过钱这企业

家坏不到哪儿”
作为项目执行主席，用 15 亿在非洲

建设 1000 所希望小学，让卢星宇这个生
于1987年的富二代红极网络。而就在前
日，该协会主办的“第七届杰出华商大会
财富领袖论坛”在北京会议中心低调召
开。

当日上午，北京会议中心会议楼，安
保人员重重把守，进出人员均需佩戴大
会证件。会议大厅容纳 1000 多位嘉宾。
会议由知名主持人吴小莉主持。

据一位参会嘉宾讲，会场嘉宾大部
分是“世界杰出华商协会”理事会员。均
交过年费或此次会务费用。

会上，主席卢俊卿博士还发表了题
为“有关投资”的主题报告。

会上，卢俊卿还现场劝募嘉宾支持
“中非希望工程”，他称，这会让华商很有
面子，“给非洲捐过钱，挂个友好大使的
头衔，别人会觉得这个企业家坏不到哪
儿去”。

■ 追问
协会在港注册1万元搞定?

卢俊卿在香港注册了世界杰出华商
协会有限公司，同时亦注册了世界杰出
华商协会。不过，记者未能从香港有关
部门查询到这个协会。

注册一家以协会为名的香港公司需
要什么条件？

记者向一家代理公司咨询。该公司
一位刘姓小姐称，注册资本1万元即可办
理香港公司。只需提供公司中英文名
称，经营范围，董事、股东身份证复印
件。所有手续8个工作日办理完毕，代理
费4988元。

她表示：“很多客户都是有协会之名
的，在内地租个办公室挂牌就行。”她承
诺，这样的协会公司，可以在内地凭“协
会”之名经营，“税收、年审都在香港，不
会查到的”。

北京会务公司有上万家，一般要借
某个协会之名举办会议，收取会务费，然
后和协会分成。近几年有的公司干脆摆
脱协会，于是就在香港注册个协会公司，
再授权国内企业召开会议，这样的公司
实际上就是皮包公司。

■ 讲述
“协会忽悠成分太高”
18 日下午，一位王姓房地产商找到

记者，讲述了自己和朋友们与世界杰出
华商协会之间的“故事”：

2008 年左右，我第一次听说世界杰
出华商协会，并不认识这个协会的人，但
他们的营销人员不断给我打电话推销入
会。

去年，我两位曾入会的朋友都退出
了。他们告诉我，参加协会举办的活动，
只能在下面见到政要，没机会互动，也无
法获得招商引资、推荐项目，缴纳这么高
的会费太不值了。

我感觉，不少中小企业都入了这个
协会，不明真相的以为有什么了不起。
听朋友说，河南一个开牙医门诊的私营
业主来京参加协会活动，以为交了这么
高的参会费，肯定包食宿，没想到竟是吃
住自理。那个老板交了食宿费后，连回
家的钱都没了，最后跑到别的商会求助，
才讨得回家路费。

所谓的世界杰出华商协会，通过拉
企业家入会获利，而大多数企业家从中
得不到什么。忽悠成分太高，我希望更
多的企业家看到真相后，不要入会了。

据《新京报》

世界杰出华商协会挣钱门道曝光

八九百销售人员天天打电话
专门忽悠小老板入会
河南一个开牙医门诊的老板
交了大笔费用到北京参加协会活动
没想到不管吃住，最后借钱回的家

前日，有多位知情人士
向记者爆料，一位曾在天九
儒商集团工作过的知情人
士称，世界杰出华商协会有
吸纳会员、举办会议等七大
收入方式。记者进行多方
采访，进一步揭秘世界杰出
华商协会及其授权单位的
运作方式。
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