
招商银行：iPhone手机银行
为用户提供了很多理财工具，包括

存贷款利率、基金净值、贷款计算器等。
iPhone版手机银行还可提供包括营业网
点查询(含网点地图)、利用手机寻找实
体银行。

中信银行：公司手机银行
这是市场上首个公司手机银行产

品，可以提供7×24小时不间断的公司金
融服务，其中包括交易明细查询、对外支

付、代发工资和财务报销等丰富的服务
功能。

工商银行：移动网上银行
不仅能够办理账户查询、转账汇款

等服务，还在国内同业中率先提供缴费、
信用卡还款、分期付款以及基金、黄金等
投资理财功能，还可以进行股票交易。

广发银行：实现无卡取款
推出“手机银行预约取款功能”，手机

银行客户利用手机进行“取款预约”，设置4
位数字的预约码，输入预约取款金额，即可
预约成功并实现无卡取款。

交通银行：iPad版手机银行
可通过苹果公司的在

线 商 店 (APP Store) 直 接 下
载 并 使 用 ipad 版 手 机 银
行 。 可 以 使 用 交 通 银 行
基本的查询、转账等金融
服务。

各具特色的手机银行延伸阅读
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平安电话车险
减价不减质

这些年，平安的电话车险格外引人注
目。平安电话车险给出报价不仅要比其他
渠道给出的报价便宜了许多，而且平安电
话车险还推出一系列增值服务。大部分中
国人还是习惯用钱买放心，到底便宜有没
有好货？电话车险可以买吗？

不少车主心里产生了疑惑：“如此便宜
的车险，到底有没有足够的理赔和服务保
障？”

通过走访发现，电销购买车险的客户
一致对平安电话车险反映良好。为了进一
步了解平安电话车险，笔者又来到平安电
销营业厅作详细调查。

据平安工作人员介绍，电话车险与传
统车险只是销售渠道不同。从产品和理赔
角度而言，电话车险本质上与传统车险没
有区别。不过电话车险销售渠道有所不
同：电话车险采取保险公司向车主直销的
方式，由于省略了中间环节，成本减少，所
以价格会比传统车险便宜15%。多数感到
车险降价的车主，主要是因为之前都是投
保代理渠道，转投电话车险之后，自然会感
到价格便宜。因此，价格便宜并不会影响
服务和理赔。

另外，平安电话车险最大的优势就是
服务。平安电话车险，在减价的同时，已经
陆续推出了多项新增服务来提升电话车险
的“低价格、好服务”竞争优势。今年陆续
推出酒后代驾服务，“酒后开车不用怕，平
安为您来代驾”成为这项服务的口头语；代
步车服务让客户在爱车受损修理期间依然
有免费的车辆驾驶，一站式理赔服务为客
户节约大量时间，让客户足不出户便能享
受平安的理赔服务，非事故道路救援服务
一路为客户“排忧解难”……这些都是体现
平安电话车险优势的增值服务项目。

倪子

为了庆祝辛亥革命胜利 100周年，由
中国金币总公司发行的“辛亥百年—复兴
之路金银纪念章”首次公开发行。

此系列金银纪念章共11个品种，其中
金章 3个品种，包括 1公斤金章、5盎司金
章、3克金章；银章6个品种，包括10公斤银
章、5公斤银章、1公斤银章、30克银章、150
克银章套装、20克银章套装；铜章2个品种，
包括220毫米大铜章和80毫米铜章；形制
分为圆形、长方形。其中10公斤银章、220
毫米大铜章创造了中国金币贵金属衍生品
发行史上重量最大、规格最大、工艺最复杂
等多项第一。

辛亥百年—复兴之路纪念章共同正面
图案为纪念辛亥百年的标志性图案并刊年
号、材质重量等要素；纪念章背面图案分别
展现了辛亥革命以来中华民族的伟大复兴
史和近现代中国人民为争取民族独立、人
民解放、国家富强不懈的奋斗历程。

黄金从 2000 年的 90 元越过 2011 年
300元大关，更从今年4月份的每克304元
飙升至 8月份的 385元，白银则是从 10年
前的每克2元涨至目前的9元。该款金银
纪念章值得收藏。 来从严

（凡带此报纸进河南钱币各店的客
户，可按汇率免费兑换“辛亥十币十钞”纪
念册。每店每日限量5套）

“辛亥百年—复兴之路”
金银纪念章首发

截至 2010年底，我国使用手机上网人数
已达3.03亿，年增长率超过30%，预计到2013
年用户规模则可能达到4.97亿户。业内人士
认为，移动支付已经成为一个新的经济增长
点，市场规模将进一步扩大。

不过，展望手机金融业务未来的发展，不
少金融机构表示，尽管安全至上的服务品质、
便捷的服务方式，使得手机银行产品推出以
来很受市民青睐，如何突破同质化的瓶颈，在
这块广阔的蓝海保持行业优势，将决定今后
是否能够获得用户认可的关键。

某股份制银行电子银行部负责人表

示，目前手机银行涉及的增值服务主要以
交费为主，通过手机银行缴纳基础性公共
事业费，“与国有大型商业银行相比，我们
的交费功能占据优势，但是增值服务相对
较少，这要求我们看到自身交费的优势，
要提高其他的服务功能。”

该人士称，下一阶段将加强与第三方支
付机构的合作，搭建综合营销平台，拓展增
值服务种类，打造金融助手，实现线上线下
的联动，使客户在手机端利用各个平台办理
各项业务，办理各项支付和增值业务，最大
限度地满足金融客户的需求。

阿基米德说，“给我一
个 支 点 ，我 可 以 撬 起 地
球。”假如现在问你，给你
一 部 手 机 ，能 拿 它 做 什
么？打电话？发短信？玩
游戏？织微博？其实这些
早已经out了。如今，能一
机在手轻松玩转金融服务
的方为“潮人”。

业内人士评价，相对
传统的网点服务和日渐成
熟的网上服务，手机金融
属于更加领先的服务平
台，代表了金融服务的发
展方向。目前，省会多家
银行都推出了手机金融服
务，一部小手机，引发了银
行间的大PK。

晚报记者 倪子

工行、中行、农行、建行、交行、
光大、浦发、招行……细心的市民会
发现，省会各家银行推出的手机银
行缤纷多彩。

当通信运营商提供的 3G 业务
日新月异时，金融机构围绕手机客
户端的竞争也如火如荼地上演着。
作为一种最新的金融理财工具，移
动金融可以在任何时间、任何地点
为客户提供服务，便利程度首屈一
指，因此，在短时间内，移动金融已
拥有众多的用户群，并被形象地誉
为把银行“装进口袋”。

移动金融是金融机构借助移动
通信技术提供有关金融服务的总称。
目前移动金融主要形式包括：手机钱
包，手机银行。手机钱包是通信运营
商同银行联手将客户的手机号码与银
行卡进行绑定，通过手机办理相关银
行业务；手机银行则利用移动通信网
络及终端办理相关银行业务。

据多家银行负责人介绍，只要
你拥有一部能上网的手机，便可畅
享银行提供的“7×24”小时全天候服
务，无需跑银行排队交纳水电煤气
费、信用卡还款、还房贷，实现投资
管理，足不出户，“掌上金融”帮你轻
松搞定。

“自从中信银行推出了在 iPhone 上使用
的手机客户端，我就很少再使用网银办业务
了。因为手机更方便啊！”从网银到手机银行
客户端，市民王先生使用习惯的转变只是一
个银行服务不断进步的缩影。“方便、快捷”，
这是大多数手机金融拥护者对它的评价。

不仅仅是王先生，刘女士的经历也从一
个侧面证明了移动金融的无孔不入。

前天，刘女士像往常一样来到小区的便
利店购物，发现店里多了一台便民缴费的自
助刷卡终端机。只见她按照提示刷了下信用
卡，输入准备还款的金额和接收提示短信的
手机号码，再刷借记卡并输入密码，短短几分

钟，交易结束，手机成功收到还款信息。
“这是拉卡拉自助刷卡终端，可以为市民

办理各项缴费业务，减轻市民在银行营业厅
排队缴费的压力。”在中信银行陇海路支行，
也有一台这样的机器。据该行人士介绍，每
天使用这台终端机刷卡办理信用卡还款、公
共事业缴费、手机充值、转账等业务的人很
多。而且不少小区、便利店等也有这种拉卡
拉便利刷卡终端。

据了解，7月份我市拉卡拉便利支付点数
量达到 1784 个，交易笔数突破 29.4 万笔，交
易金额达到7.3亿元。

银行业扎堆“移动金融”
移动支付使用挺划算

“大蓝海”前景值得期待

现
状 使

用

一机在手，除了通信功能外，还有金融服务功能一机在手，除了通信功能外，还有金融服务功能
理财投资、无卡取款理财投资、无卡取款、转账缴费……都可通过手机来完成、转账缴费……都可通过手机来完成

亲亲 手机银行您尝鲜了吗手机银行您尝鲜了吗
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