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只有当城市的
发展趋势与房企的
开发模式一致吻合
时，才能对城市化
进程起到强力的推
动作用。根植上街
20年的亚星集团深
谙此道，一路稳步
前行、渐为壮大，其
所秉承的“大盘开
发带动区域城市发
展”的开发理念提
升了上街以及郑州
的人居水平，且成
为两地经济、文化
快速发展的见证者
和推动者。

晚报记者 王亚平

一个城市的进步与楼市发展密切相关，作为“区域改造
的开拓者”和“城市发展的推动器”，品牌房企在区域发展中
所起到的作用，已经开始超越我们的想象，特别是那些大腕
级企业站在运营城市的视野高度进行的精耕细作，更是影响
和挑战着城市化进程的速度和目标。

亚星集团起步上街，立足郑州，辐射中原，在长达20年的
发展历程中，始终秉承“大盘开发带动区域城市发展”的发展
理念，致力于成为推动上街发展的中流砥柱，向世人展示了
一个个具有行业里程碑意义的高端社区。

当上街商品房市场还没有概念之时，亚星就开始踏上
房地产开发的征程，首度开发上街第一个花园式商品房小
区——亚星花园，拉开了上街商品房开发的帷幕。

当整体市场还处于只是纯粹的做到把楼盖好的阶段时，

亚星已经着手打造智能化小区，如早先开发的上街最早智能
化社区——康乐小区，到后来开发的不仅注重智能化服务，
同时注重景观设计、物业服务等全方位领先的高品质住宅项
目——世纪嘉园，即使现在来看，其与时下流行的高尚住宅
小区相比，也毫不逊色。目前已开发完成的上街亚星·盛世
广场——3.5万平方米综合商业街区，运营中引入肯德基、苏
宁电器、思达超市等国内一线品牌，巨资自建音乐喷泉广场，
已成为上街新的文化、商业、娱乐核心。目前随着江南小镇
项目的开发，上街区东南侧正在成为区域人居新的核心。

2003年进驻郑州市场的盛世家园项目，开创了西南板块
首个高尚居住社区典范，掀起了郑州西南人居发展的大潮，
国家级领导相继前来考察，国家一级物业、国家级物业示范
管理小区等荣誉称号陆续而来。

A
大腕级企业站在运营城市的视野高度进行的精耕细作，影响和挑战着城市化进程的速度和目标

在郑州都市区规划建设的框架下，城市化进程加速推
进，城市基础设施建设、公共服务建设、产业进一步整合，都
给房地产业带来了新的机遇。亚星集团的老根据地——上
街区规划为宜居职教城，这给郑州、荥阳、上街“郑西黄金走
廊”插上了腾飞的翅膀，为其快速发展加足了马力。

亚星集团另一个重心郑州市西南片区，规划为二七新
城。“目前亚星集团计划在二七新城北侧启动超大体量旗舰
级宜居社区——亚星盛世，项目规划活力、健康、生态三大组
团，定义涵养世界级生活方式。”高国安介绍说。

面对这样的历史性机遇，亚星集团也对企业运营提出了
更高的要求，“下一步我们以地产开发产业链相关环节的完
善为整体思路，进一步进行自我完善、创新和外部品牌、形象
的塑造，全面提升集团公司的核心竞争力。”高国安坦言。

目前亚星集团正在进一步巩固和提升内部员工的行业水
准，致力于企管中心、财资中心、开发部、产品研发中心等团队
的打造和完善。力争在三年内实现产品的自我研发，并通过
用现代企业管理理念、管理方法和手段，建立起完善的制度和
流程，用规范化的运作提升公司整体实力和行业竞争力。

针对客户，进一步完善客户管理服务体系，打造企业的
美誉度和品牌的忠诚度，从而实现真正以客户为导向的高品
质产品，如下一步将重点考虑养老宜居地产，从护理、医疗、
康复、健康管理、文体活动、餐饮服务到日常起居呵护，增加
设施设备和精心打造专业管理团队，也希望对养老高端地产
关注的社会各界人士对亚星集团项目持续关注。

相信通过这一系列整合，提升亚星内部实力的同时，更
能够为人们打造精品项目，推动郑州都市区建设的步伐。

把握都市区建设机遇 开拓新天地C “下一步我们以地产开发产业链相关环节的完善为整体思路，进一步进行自我完善、创新和外部
品牌、形象的塑造，全面提升集团公司的核心竞争力”

近几年，在城市化进程快速发展的同时，房地产开发商
的身影也是颇为活跃。对此，有业内人士贴切地称之为政
企“双人舞”，因为若没有政府对城市各功能布局的合理规
划以及市政配套设施的有力完善，房企就没有好的平台来一
展身手。

而正是由于那些实力房企对资金运营、管理的高效和不
断引入国际先进商品房开发理念，老百姓才有了闲适、雅致
的人居环境，城市形象和功能得以更好地提升和完善。

作为上街发展起来的“老字号”企业，亚星集团董事长高
国安对于培育和滋养的这一片热土深怀感恩，“我们企业做
得再大，也不会离开上街。因为我们在发展企业自身的同
时，也在追求上街城市化进程的发展和企业所体现出来的价
值和影响力。企业发展了，就必须回馈上街，这也是我们亚
星公司在上街城市进程中的使命。”

本着这样的理念，几年前，在很多人眼里，一个位于上街
的很不起眼的荒沟——左照沟，亚星集团却肩负起了城市改

革的责任，不遗余力地全力规划建设，打造成为 A 级景区，
2009年正式交付市民使用，现名为“左照公园”。每天都能看
到在公园中散步游玩的市民，悠然轻松。

在公益、文化等方面，亚星从来都是争做区域领先者，比
如在上街区投资了近2000万元开发“亚星盛世广场”，属公益
事业，供上街区人民休闲娱乐使用；投资800余万元在上街和
郑州建设总长度达1000米的历史文化墙，目前均为两地青少
年历史文化教育基地。

到目前为止，亚星集团已经积累了丰富的大盘运作经
验，共开发项目20余个，累计开发300万平方米以上，是河南
省本土规模最大、实力最强的地产开发企业之一。

从一定意义上讲，回顾亚星的发展历程，尤其是每一个
大型项目的建设入住，都与上街区城市发展的关键阶段相互
映衬，在高国安看来，上街区政府给了亚星发展的机遇与方
向性的指导，才有了亚星今天的稳步成长，也只有城市建设
整体发展提升了，企业才能有更广阔的平台。
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发展提升了，企业才能有更广阔的平台
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唯有创新突破，才能实现梦想
随着绿地、万达、恒大等一批国内顶级房地产商的进驻，河南地产市场竞争也进入白热化阶段。面对业内大鳄的压力，高国安

认为，本土企业必须在项目开发上有所突破,做出自己的特色并以客户为导向，方能立于不败之地。首先要创新思想,包括项目的
理念创新与企业人的创新与学习能力；其次要差异化运作,有特色才有市场。据透露，亚星集团下一步会考虑高端老年宜居项目，
如打造老年公寓、老年会所等区域内较有特色的产品；最后，还要建设自己的企业文化与企业品牌，一个有品牌意识、有文化内涵
的企业,才是有持续发展力与生命力的企业。目前亚星集团经过多年的发展历程，已经形成集团化运作的体系，地产开发、物业管
理、施工承包均实现国际一级资质，通过企业内部竞争力提升，完成客户体系的建立，从而达到品牌、产品的全面升级，不断在竞争
激烈的市场上推出具有亚星特色的产品。
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亚星集团起步上街，立足郑州，辐射中原亚星集团起步上街，立足郑州，辐射中原

高国安：做真正有生命力的企业
以创新不断，来把握都市区建设的历史性机遇


