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在这三天的加盟展会中，除了厂家、
分销商、品牌商家急切寻找合作，最大的
受益者毫无疑问是普通老百姓了。据介
绍，为了答谢中原百姓的盛情款待，每位
参展厂商均推出了大会特供产品，且价格
在出厂价的基础上再降30%。

市民韩先生正准备装修房子，是本次
活动的受益者之一。“对中原百姓广场举
办的这个活动关注很长时间了，据说这次
产品在出厂价基础上可以再降30%，我一
定要抓住这次机会，把该买的家具建材等
产品都敲定了。”据郑晓东介绍，中原百姓
广场专门的中信中原百姓广场联名卡、中
原百姓广场储值卡，持卡人可以在原优惠
的基础上，再省5%，十分划算。

在宝加利陶瓷店内，熙熙攘攘的人群
挤满了店面，宝加利陶瓷郑州营销中心总
经理郑智元也是忙得不亦乐乎。“真没想
到人会这么多，这次，我们推出了全场特
价、厂家董事长签售等活动，还有‘买一送

一’、‘新品买送’等优惠。”郑智元说，借助
中原百姓广场这次万商加盟大会的契机，
宝加利陶瓷厂家专门邀请了国外知名专
家，为豫北、豫西等各地市分销商组织了
商务讲座，向大家传授如何营销、如何赚
钱的经验。

“为配合市场，我们推出了裸板价最
低三八折的强化地板，以及全包价 79 元/
㎡的特价产品，从目前的销售情况来看，万
商加盟大会的效果挺不错的。”鹦鹉地板河
南省总代理李勤说道。

此外，克兰斯整体吊柜等家居建材经
销商们，也都纷纷拿出了优惠活动。“我们
相信，首届建材家具加盟大会的举办，将
会为中原建材家具业的整体提升与发展，
注入新鲜的血液和动力，更会为中原地区
广大建材家居消费者提供一个时尚、优
美、舒适、方便的理想购物好场所。我们
希望，下一届盛会能更上一层楼。”郑晓东
如是说道。

“中原首届建材家具万商加盟大会”上周闭幕

“不是招商，是为厂家做分销”
中原百姓广场为厂商立足不遗余力

经过精心筹备，8月26日~28日，中原百姓广场举办的“中原首届建材家具万商
加盟大会”顺利闭幕。本次活动创下了中原家居行业诸多之最，更成为中原百姓广
场发展历程中，一次里程碑式的突破。

3天内，12大业种、1285个品牌、1869款2012年新品、858名厂家董事长亲临现
场、10025名分销商现场加盟。业内人士表示，中原百姓广场为厂家品牌在中原地区
的传播和发展壮大奠定了基础，更为厂商和代理商之间，创造了公平合理、双向选择
的机会与平台。可以说，为今后中原建材家居行业的整体发展与理念提升，留下了
浓重的一笔。 晚报记者 倪子/文 慎重/图

8月27日上午10时，位于嵩山南路与
南三环交叉口的中原百姓广场建材家居
总部，中原首届建材家具万商加盟大会圆
满收官。

“帮厂家找代理，帮商家找品牌。”谈
及活动初衷，中原百姓广场董事长侯世安
说，他们要真正做到帮助国内国际厂商拓
展河南市场，为建材家具厂家、经销商、渠
道商、工程商对接，提供服务和咨询平台，
实现上、中、下游三方资源对接，为国内新
品牌和需要在河南地市县布局的一线厂
家提供快速建立销售网络的新途径。

当天，省内外诸多业内人士莅临现
场。中国建筑装饰装修协会秘书长高世
彦说，中原百姓广场市场意识新、运营模

式新，为厂家品牌在中原地区的品牌传播
和发展壮大奠定了基础。河南省装饰装
修协会管理办公室主任李小立也表示，这
对河南本土的中原建材家具品牌企业能
够走出中原，面向全国，甚至走向国际化，
提供了宽阔上升的舞台。

据悉，此次加盟大会共吸引了12大业
种、1285个品牌、1869款2012年新品、858
名厂家董事长亲临现场、10025 名分销
商现场加盟。每位参展厂商均推出了大
会特供产品，且价格在出厂价的基础上再
降 30%。除已入驻的建材家具商家积极
参展外，来自广州佛山知名建陶参展厂商
达32家，成都门业、衣柜、橱柜知名厂商参
展达65家，河南本土参展厂商达127家。

本次活动筹备伊始，中原百姓广场建
材家居总部基地就喊出了别出心裁的口
号。“我们不是招商，我们是为厂家做分销
的，协助参展企业拓展河南、中原二、三线
城市。”活动筹备期间，中原百姓广场董事
长侯世安、总经理郑晓东等公司高管多次
奔赴广东、西川等家居建材行业成熟地，
传播他们的理念，希望更多的厂商和品牌
入驻河南。

侯世安说，中原首届建材家具万商加
盟大会以产业领域市场策略的转变为契
机，以协助大中原经济区二、三级市场分
销商与上游厂家完美对接为己任，对上游
厂家，帮助其在低成本的基础上，快速建
立郑州、河南乃至中部六省的营销网络。
对下游分销商第一时间发布全新资讯，并

根据其需求提供一对一的服务，真正搭建
成服务中部六省的信息平台、商流平台、
物流平台。

据介绍，此次万商加盟大会即为践行
中原百姓广场——建材家居总部基地的
企业文化，根据拉网式排查、统计结果汇
编成的近 400页的万商手册。“总代理+旗
舰店+物流仓储+统一运营+统一渠道拓
展+特约经销商”的模式将是中原百姓广
场建立市场的主流营销思路。

李小立说，中原百姓广场不仅为厂商
立足中原市场并找到优质合适的代理商
作出了贡献，还为厂家品牌在中原地区的
传播和发展壮大奠定基础，更为厂商和代
理商之间，创造了公平合理、双向选择的
机会与平台。

为厂商谋求中原大发展

厂家直销回馈中原百姓

金
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此次大会不仅为商家合作提供平台，厂商直销更为中原百姓装修提供便利。


