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二层少女装品牌暂时搬到三层，意味着北
京华联的少女、淑女装将全部集中在三层上。
对此，单洁表示：“为了明年店庆时能够呈现给
广大消费者一个更阳光、更时尚的商场，今年
我们必须升级。既然客观环境如此，索性本次
店庆就把少女装和淑女装结合起来，让整个女
装区成一体，为不同客群提供更广阔的选购空
间。以前40岁的顾客可能直奔三层，根本没机
会欣赏到一些年轻化、个性化的流行服饰。也
许这次她们能有新的发现，让自己更靓丽些。”

据介绍，此番北京华联特别推出卡友店庆
回娘家、卡友生日同日庆、卡友购物喜上喜、联
盟银行刷卡来店礼等多重独享活动。另外，店
庆期间凡当日现金累计消费满300元即可参加

“开心梦想好运抽”，奖品分别为60辆雷诺单骑
车、60 部 ipod touch。9 月 26 日还有 5 名特别
奖，可获 iPod 2一部。

“这一次，商场所有品牌都有特惠活动！”
单洁说，“9年啦，是消费者的支持才有了我们
的今天。我们过生日，就是要感谢他们！”

9月16日~25日，和往年近一个月的庆生活
动相比，今年北京华联的店庆只有短短 10天。
为什么？单洁说：“目前商场正在全面升级改装，
多少会受到客观环境的影响，所以我们今年只
拼服务、拼价格、拼商品质量，不拼时间。”

据单洁介绍，往年店庆虽然时间较长，但都
是每逢周末才会有较大力度的促销活动，今年每
天的力度都会比以往大得多，而且着重加大了满
额赠的礼品数量和质量，并加大积分力度。比如

在9月16日~18日的卡友特惠活动中，普通会员
卡可享3倍积分，金卡、水晶卡可享5倍积分。

提及本次店庆的营销主题，单洁表示：
“还是换券和返券，这是我们的强项嘛！”本
周末（16 日~18 日），北京华联将开启店庆第
一波——秋款抢鲜。50元、65元现金换100元
礼券；名表现金消费满 3000 元返 300 元礼券；
珠宝镶嵌类四八折；化妆品现金消费满 200元
减30元，外加独家买赠活动。

9月，开学季，一项以年轻、流行、时尚著称
的北京华联，这次店庆还专门为大学生换季添
新衣做足了准备。

目前，北京华联整个二层都在封闭改造，综
观整个郑州百货行业，敢让该店销售业绩占比
非常高的楼层整层动工的，屈指可数。北京华
联不仅大胆为之，而且并没有影响新品上柜。

“二层原有的重磅品牌一个都没少，暂时
挪至三层。目前各品牌的店面都比较小，这反
而让他们只能展示最新款。”单洁笑道，“根据
往年店庆的经验，在郑州上大学的年轻人会到
店疯狂采购，所以我们提前就与供货商沟通
好，必须确保流行品牌的货源充足。同时，为
了支持店庆，全场新品80%以上都参加活动。”

特色一：换券仍是主题，礼品却是空前的

特色二：锁定年轻客群，新款80%参加活动

特色三：少女淑女结合，满足更多消费者

9月10日~22日，专柜畅享折上折
在新玛特郑州总店三楼，曼妮芬旗下三个品牌

专柜的新品全部有特惠活动。满380元九折，满680
元八折，满1380元七折。折后可再享满额礼，满580
元送内衣收纳盒，满980元送枕芯或夏凉被，满1880
元送欧珀莱化妆品一份。与此同时，专柜还接收代
金券，更有进店抽奖活动，等于享受了折上折。

9月10日~17日，VIP嘉年华
曼妮芬 VIP 嘉年华在商场七楼举行，全场满

1000元减 400元，满 2000元减 900元，满 3000元减
1500元。每买满300元新品者，可获60元曼妮芬新
品代金券一张，此券在一楼中厅精品区、三楼专柜
区使用。买满600元送两张，以此类推。

9月14日~22日，超低价单品等着您
在商场外广场，畅销款可享打包价：文胸100元

3件、200元 7件；底裤 100元 5条；暖衣 150元 3件。
买满300元，同样可获60元曼妮芬新品代金券一张。

9月17日晚~22日，专门开设精品柜
商场一楼中厅还开设了精品柜，满380元九折，

满680元八折，满1380元七折……与三层的品牌专
柜活动共享。
9月17日下午，超模秀+美丽讲堂+义乳免费送

9月17日，曼妮芬2011秋冬内衣新品发布会现
场，将有外籍模特内衣秀，更有新丝路模特大赛冠
军亲临。届时，“美丽乳房新生计划”公益活动也会
同时展开，为乳房切除的女性可到商场一楼总服务
台报名预约。

当天下午，曼妮芬还将特派专员到新玛特郑州
总店八楼的一兆韦德健身房瑜伽厅开“美丽讲堂”，
为广大消费者讲解乳房保健的相关知识。

文胸100元3件，底裤100元5条，新品内衣满1000元减400元

新玛特郑州总店创“九月奇迹”
从中秋小假期至今，大商新玛特郑州

总店携手曼妮芬举行的深度营销活动就
没停过。接下来的一周，大型特卖、义乳
活动、现场走秀、魅力讲堂等系列活动全
面展开，新玛特郑州总店将分楼层、分主
题拿出四个区域为本次营销护航，全力冲
刺“金九银十”。据了解，小长假期间，曼
妮芬的销售额环比增长了1619%。

晚报记者 王一品

百年德化
第六届校园歌手大赛

即将开幕
9 月，随着高校新生入校，

“百年德化第六届校园歌手大
赛”将拉开序幕。

校园歌手大赛是由郑州绿
都商业管理有限公司（原郑州百
年德化商业管理有限公司）、河
南电视台公共频道、河南人民广
播电台音乐广播、商都网倾注五
年心血，联袂打造的河南高校第
一娱乐品牌活动。

五年来，2万余名学生参加
比赛，赛事覆盖郑州市 40 多所
高校，这为百年德化商业步行街
带来不少人气。

“玩转音乐 改变自己”，本
届校园歌手大赛为期2个多月，
将设立四大赛区。过程中，将联
谊 K 歌迷、嘻哈帮等娱乐会所，
为比赛增添更多轻松、愉悦的氛
围。 王一品
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抢卖特点：店庆、换券
人气指数：★★★★★

2011年9月，BHG时尚百
货（北京华联）在郑州最核心
的二七商圈迎来了 9 周岁生
日。每年下半年，郑州各大百
货商场都会扎堆店庆，北京华
联将怎样打响这第一炮？

“九，对中国人而言意义
非凡。所以今年的店庆，一
定要与众不同。9月16日~25
日，短短10天时间，我们将推
出最大力度的营销活动，而
且这次准备的礼品量是空前
的。”近日，据 BHG（北京）百
货有限公司郑州店营业部经
理单洁介绍，北京华联今年
的店庆有三大特色。

晚报记者 王一品

抢卖特点：深度营销 人气指数：★★★★

抢卖特点：锁定年轻人
人气指数：★★★★

“所有品牌都有特惠活动”
BHG北京华联打响店庆头一炮
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实惠抢先看
60 元 当 作

100 元 花 ，外 出
服、内衣、鞋类均

参加活动。大型儿童游
乐场的次卡、年卡，正在
优惠办理中。

（郑州最大的一站式
母婴用品卖场“爱心宝宝”）

买 300 元
返300元礼券。

（正道中环百货）

NIKE 换
季特卖会，低
至三折。

（丹尼斯花园店）
运动服饰全场三折起。
（郑州华联商厦）

女装

运动

百丽国际全
场折后满 300 元
减50元。

（郑州华联商厦）

鞋类

昨天，曼妮芬促销活动现场排起长队。昨天，曼妮芬促销活动现场排起长队。


