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郑州首届砍价大会·让利 B03

老总现场签售
老总签售无疑是本次活动亮点之一。活

动当天各经销商 4S 店负责人会在各自展位
前安排办公桌，读者可先行砍价，也可跟各店
的负责人进行交流，价格一旦敲定，负责人则
现场签售。据主办方负责人介绍，之所以本
次活动邀请到老总现场签售，首先表现出的
是郑州车商的诚意，拉近了汽车经销商与消
费者之间的距离；其次，让消费者得到的优惠
也能真正的落地。

特价车型独有让利
经过本报工作人员的努力，力求达到购

车实惠效果，从市内各大经销商处，争取到10
台以上的特价车型，这些车型基本是市场上
热销的主流车型，其优惠价格已经逼近汽车
出厂价的底线。

不过，因为本次活动报名人数众多，而特
价车数量有限，因此特价车型根据先订先得
的原则进行销售，售完为止，希望消费者不要
错失良机。

商家推出特价车型 晚报50万礼金现场补贴

全城最低价 只此一天

“特别购车券”
使用方法

本报《第一汽车》B02、
B03版推出的“特别购车券”
并不是所有车型都能够使
用，读者可根据提前公布的
品牌和车型进行挑选。

另外，两张 1000 元“特
别购车券”的使用会有所不
同，一张是购车优惠券，一张
则是装饰优惠礼包券。

“ 优 惠 券 怎
么 用 ，是 去 领
吗？”“优惠幅度

有多少？”……“砍价大会”
的消息一经发布便得到了
读者们的热烈响应，大家纷
纷表示希望能够以全城最
低价购得爱车。由于规模
扩大，郑州首届砍价大会将
移师郑东新区农业东路与
天泽路交叉口的宝龙城市
广场举行。虽然场地更换，
但是老总签售、特惠车型以
及特别购车券的使用并不
影响。 晚报记者 谢宽

晚报 50 万
元礼金券等您拿

为了打造“全城
最低价格”，在您砍到
最低价的基础上，本
报还将给予总额 50
万元的额外贴补，参
加活动时，您只需持
本报“特别购车券”即
可享受优惠。

需要提醒的是，
由于此次“砍价大会”
是“非常规”销售，为
了不扰乱市场秩序引
起恶性竞争，优惠政
策将在9月24日活动
开始后现场公布，之
前价格是严格保密
的，而“砍价团”结束
后优惠政策将会全部
停止，所有参加车型
将会恢复原价，想要
买车的朋友千万别错
过机会。

实惠实惠


