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期数 奖号 和值 奇偶比 大小比

11089 4 5 8 0 0 6 7 30 2∶5 4∶3
11090 3 9 0 1 3 6 1 23 5∶2 2∶5
11091 7 3 1 4 8 6 9 38 4∶3 4∶3
11092 4 1 6 4 2 5 7 29 3∶4 3∶4
11093 9 5 9 2 4 5 3 37 5∶2 4∶3
11094 8 9 6 0 7 9 5 44 4∶3 6∶1
11095 4 4 2 0 5 9 1 25 3∶4 2∶5
11096 8 9 9 8 3 8 2 47 3∶4 5∶2
11097 1 5 2 6 5 8 7 34 4∶3 5∶2
11098 0 0 9 5 6 0 3 23 3∶4 3∶4
11099 1 1 0 7 4 7 5 25 5∶2 3∶4
11100 9 7 6 7 7 1 1 38 6∶1 5∶2
11101 6 0 1 2 9 5 6 29 3∶4 4∶3
11102 4 3 5 4 1 1 0 18 4∶3 1∶6
11103 2 8 4 9 2 9 6 40 2∶5 4∶3
11104 1 1 4 9 1 3 2 21 5∶2 1∶6
11105 5 7 2 7 1 7 2 31 5∶2 4∶3
11106 5 3 3 6 6 9 6 38 4∶3 5∶2
11107 4 5 4 3 3 9 8 36 4∶3 3∶4
11108 4 2 6 1 7 2 6 28 2∶5 3∶4
11109 0 2 0 9 8 3 7 29 3∶4 3∶4
11110 8 7 4 1 5 9 1 35 5∶2 4∶3

彩市有风险，入市须谨慎。 理性玩彩，量力而为。
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第11111期七星彩分析

￥ 中了吗

本报讯 9 月 13 日晚，双色球第 11107
期全国开出 36 注头奖，单注奖金 498 万余
元。陕西省延安彩民对1注单式号码进行了
10 倍倍投，中得 10 注一等奖，总奖金高达
4981万多元。9月 20日上午，大奖得主张先
生和朋友悄然来到陕西省福彩中心，顺利捧
走了大奖，整个过程不到一个小时。

平时他喜欢单式倍投
张先生介绍说，自己购彩已有好几年，喜

欢单式倍投。一般都是在家凭感觉分析好号
码，然后才拿到不同彩站“亮相”。“几年来只
中过一些小奖，但我心态很平稳，一直按自己
的节奏去投注，得奖这期也一样。”张先生

说。9月13日，他选出号码后，先到延安市七
里铺福彩61060070号彩站，对一部分号码进
行了10倍的倍投，随后他又到一家彩站把其
余号码也做了10倍倍投。

得知中奖即告知妻子
当晚在家收看双色球的现场开奖时，张

先生当即便知有一张彩票中得了10注大奖，
就马上告诉了妻子，仅仅和妻子聊了一会儿，
便放好中奖彩票睡觉去了。由于事业和年龄
关系，张先生心态沉稳，他坚信只要彩票安
全，其他都不要紧。随后三天，他正常生活起
居，和其他彩民一样去投注站购买彩票，表现
出了极大的冷静和克制。 彩综

1.巡游者VS维拉 两队自英超联赛以
来交战8场，巡游者3胜1平4负。其中，主场
3胜1平。

2.科隆VS霍芬海 两队在德甲联赛历
史上交战6场，科隆1胜2平3负。其中，主场
1平2负。

3.不来梅VS赫塔 两队在德甲联赛历
史上交战58场，不来梅31胜10平17负。其
中，主场21胜4平4负。

4.锡耶纳VS莱切 两队在意甲联赛历
史上交战8场，锡耶纳1胜4平3负。其中，主
场1胜1平2负。

5.亚特兰VS诺瓦拉 两队在意甲联赛
历史上交战 18 场，亚特兰 9 胜 3 平 6 负。其
中，主场7胜1平1负。

6.卡利亚VS乌迪内 两队在意甲联赛
历史上交战34场，卡利亚6胜11平17负。其
中，主场5胜6平6负。

7.卡塔尼VS尤文 两队在意甲联赛历
史上交战26场，卡塔尼5胜8平13负。其中，
主场3胜4平6负。

8.帕尔马VS罗马 两队在意甲联赛历
史上交战40场，帕尔马8胜9平23负。其中，
主场7胜4平9负。

9.拉齐奥VS巴勒莫 两队在意甲联赛
历史上交战42场，拉齐奥18胜9平15负。其
中，主场14胜4平3负。

10.莱万特VS西班牙人 两队在西甲联
赛历史上交战12场，莱万特3胜4平5负。其
中，主场3胜2平1负。

11.格兰纳VS奥萨苏 两队在西甲联赛
历史上交战6场，格兰纳2胜4负。其中，主
场2胜1负。

12.希洪VS桑坦德 两队在西甲联赛历
史上交战40场，希洪17胜5平18负。其中，
主场12胜1平7负。

13.萨拉戈VS马拉加 两队在西甲联赛
历史上交战 48 场，萨拉戈 22 胜 14 平 12 负。
其中，主场14胜7平3负。

14.雷恩队VS埃蒂安 两队在法甲联赛
历史上交战82场，雷恩22胜21平39负。其
中，主场15胜12平14负。 永明

陕西男子捧走走4981万

第11098期胜负彩对阵双方交战记录

第一位 上期开出大偶数 8，奇数连出
三期后偶数连出四期，推荐：2、3、6、7。

第二位 上期开出大奇数7，2路号码连
续活跃后可忽略，推荐：0、4、6、9。

第三位 上期开出小偶数 4，偶数连出
四期后多关注奇数，推荐：3、7、8、9。

第四位 上期开出小奇数 1，小号后期

可能会逐渐走强，推荐：0、1、3、4。
第五位 上期开出大奇数 5，大号已很

久未能连出四期了，推荐：5、6、8、9。
第六位 上期开出大奇数 9，奇数近期

异常活跃，推荐：0、2、4、6。
第七位 近10期大小比为6∶4，奇偶比

为2∶8，推荐：3、5、7、9。 小刚

五星启用3D卡通人物小伍、小新作为品牌代言人

预计花一年时间
在全国门店完成新LOGO变脸
宣布从今日起启动国庆黄金周家电促销盛宴

昨日，全球领先的消费类电子零售商百思买旗下品牌五星电器在
南京召开新闻发布会，宣布从这个国庆黄金周开始启用新的企业
LOGO和品牌代言人，开始实现品牌转型。在发布会上，五星副总裁景
星表示“五星希望借助新LOGO和新代言人，塑造一个专业、年轻、富有
活力的国际化企业品牌形象。伴随着品牌转型，五星将把百思买全球
领先的零售理念、零售技术与中国本土实际相融合，将更好的模式、更
好的体验带给中国消费者”。 晚报记者 樊无敌

回顾五星电器在过去的 10 多年中 LOGO
也曾经历过三次变化。1997年，五星电器前身
江苏省五交化公司在南京开出了第一家空调零
售商场，启用了第一代LOGO寓意要成为五交
化之星。1998 年 12 月 18 日，江苏五星电器有
限公司正式成立，启用了第二代LOGO寓意要
成为家电行业之星，并向消费者提供五星级的
专业服务。2001年，五星电器第一家综合电器
零售大卖场山西路店成立，迈出成为全国家电
零售连锁的第一步，启用了第三代也就是五星
电器目前的 LOGO——“江苏五星”更名为“五
星电器”，LOGO也进行了简化。

五星电器新 LOGO 由国际著名 4A 公司操
刀设计，经过在企业内部员工、外部消费者以及
专业人士的 16 轮市场调研后，五星电器新

LOGO 诞生了。“年轻、活力、专业、亲和、国际
化、品质感”是新LOGO最大的特色。五星电器
新LOGO相比旧LOGO有3处显著变化：首先是
图标变化，在原有图形结构的基础上，对图形细
节去繁为简，只保留了一颗大星；第二是字体变
化；第三是颜色变化。新LOGO在原来沉稳、厚
重的邮政绿中加入了黄色调和，形成更加清亮
的绿色，年轻而富有活力。

五星新LOGO首先运用在今天开业的青岛
远洋大厦5A体验店中，并逐步在新开店和升级
店中推广使用，预计全国 180多家门店完成新
LOGO的变脸将要1年时间，五星为此要投入上
亿元。五星电器CEO王健表示，此次LOGO的
变脸只是五星创新和变革的开始，更多销售渠
道、销售模式的创新将在今后逐渐实现。

与目前国内家电连锁聘请明星代言人不
同，五星电器宣布正式启用 3D卡通人物小伍、
小新作为品牌代言人，并于国庆黄金周开始全
面投放市场。小伍、小新的设计原型来自五星
家电顾问。景星表示：“五星品牌的核心价值和
品牌承诺，以及对消费者和员工的广泛调研使
得我们最终选择卡通五星人作为品牌代言人。
在五星人中，又选择了五星最具特色、最专业的
员工——家电顾问。”

五星的品牌核心价值是“品质生活，长久保
障”，品牌对消费者有四点核心承诺：第一、以消
费者为中心，提供一对一的3C及家电全面解决
方案；第二、多样化商品选择，全面满足消费者
个性化需求；第三、专业服务，全过程维护消费
者权益；第四、合理定价，提供最具竞争力的市

场价格。设计师从眼神、衣着、装备等细节上
处理，赋予了小伍、小新人性化的一面。戴着
眼镜的小伍是一个新潮数码极客，有丰富的
3C数码专业知识，只要他一出现，所有的问题
便可迎刃而解。他诚恳、认真、执著，性格有些
小酷、冷幽默。而小新则热情可亲、古灵精怪，
是生活电器万事通。她有用不完的生活巧思，
只要有她的地方，惊喜总是随之而来。小伍小
新男女搭配，一个精通 3C，一个精通生活电
器，从性格和专长上互为补充，能实现消费人群
的全面覆盖。

“我们希望通过小伍、小新这两个有性格的
卡通人物，融入消费者的生活和工作中，传递五
星人的热情、贴心和专业；宣传五星电器品牌的
亲和、专业、品质和年轻。”景星表示。

会上，五星同时宣布从今日起全面启动国
庆黄金周家电促销盛宴。从 8月底起，五星就
利用百思买全球采销平台向国内外百大品牌厂
家发起邀请，通过大单采购的方式，提前囤积新
品和畅销货源。

根据以上市场趋势，五星制定出“精准备
货、价格直降、快速成交”的黄金周策略。40亿
备货中80%为新科技、换代型产品、环保节能产
品，特价机、包销定制机占比达到了 50%；价格
上，全品类价格直降，真正让利消费者，预计平
均价格降幅将达到 30%，部分产品最高降幅将
达到50%；成交上，五星将价格控制权充分下放

门店，灵活控价，简化流程，快速成交。
除了价格外，服务也是消费者非常看重

的。五星调研发现消费者最感兴趣的服务是准
时送货和安装，其次是投诉快速反馈、家电有偿
延长保修服务。五星3000辆物流车，5000名工
人已经整装待发，明确向消费者承诺提供准时
送货、安装和维修服务，如果超出与消费者约定
的时间，超时每 10 分钟赔偿 10 元，最高 300
元。送货上同时增加了“微波炉免费配送”以及

“郊区顾客超远距离免费配送”两大服务。投诉
处理上，承诺投诉快速反馈，100%管理人员上
门处理。

品牌年轻化 斥资亿元启动LOGO变脸

卡通形象代言家电顾问，引领国庆促销

国庆价格平均降幅30%


