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卖卖场场精精品品秀秀

成功转型为新模式门店的国美南阳路店，
代表了国美电器未来的发展方向。除了产品种
类丰富，其最大的特点在于体验式消费。门店
大规模真机展示借鉴了国际家电连锁卖场的营
销模式。同时，商品陈列将改变目前按照品牌
陈列的模式，而是按功能建造不同的专题展

区。手机、数码相机等电子产品都摆脱了柜台
的束缚，开架式陈列供消费者随意体验、比对。

据了解，国美南阳路店成为郑州北区品牌
丰富、环境宜人、购物便捷的家电卖场。生活
家电、3C、彩电、冰洗、空调等品类纷纷推陈出
新，借开业之机大规模促销让利。

十一期间，永乐“放价”力度空前，永乐电
器负责人介绍，十一黄金周的促销资源已准备
充分，与众多家电厂商共同建立“低价联盟”。
彩电最高降幅达 30%，冰箱洗衣机产品达
30%，空调达 25%，生活家电达 20%，厨卫产品
达40%，而数亿备货让永乐电器更有充足的实
力及财力引爆十一黄金周。

从今天起，永乐 19 天价格保障再次为此
次黄金周促销保“价”护航，为所有购物消费者

提供“优质低价”商品。同时，所有永乐门店也
将作出“全场商品价格，随市场调整，保证价格
更低”的承诺，以确保消费者放心在永乐购买
商品。

永乐电器提前引爆十一黄金周，一方面有
效地对以往扎堆黄金周的消费者进行分流，以
提供更加优质的消费环境和优秀的服务；另一
方面借助永乐全国强大的采购能力，提前开闸

“放价”，刺激消费市场。

国美，提前约“惠”
再现低价奇迹

黄金周国美LED液晶普降三成
精细化服务确保满意度

即日起，国美将率先启动十一低价优惠，国美二七
新活馆领衔中原家电让利巅峰巨惠，商品全面让利，最
大幅度为消费者省钱。据了解，此次活动，国美LED液
晶将普降三成，同时3D电视也成为本次优惠的重点产
品，其中32英寸三洋液晶电视仅售1699元。

晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图

国美相关负责人介绍，目前LED正逐渐成
为消费者喜爱的彩电产品，在一线城市，LED
已经基本成为主流产品。据悉，在此次活动期
间，国美将联合厂商加大对LED电视的促销力
度，如 32 英寸的 LED 液晶电视将跌破 3000
元。42英寸液晶低至4000元，降幅将超三成。
而液晶电视也将走低价路线，32英寸液晶跌破

1699元，42英寸液晶跌破3600元，46英寸液晶
跌破3990元，全资40英寸液晶跌破4000元，另
外，索尼、三星、松下、LG、创维、长虹、TCL等主
流彩电厂商3D彩电将集中在国美亮相。

同时，为满足消费者对大尺寸3D电视的需
求，国美率先引进了夏普、LG、TCL、创维的大尺
寸3D彩电。十一来国美购彩电，您算是赚了。

国美二七新活馆作为河南省唯一家电的新
活馆，不仅有着“中原家电第一店”的美誉，而且
产品丰富度、品牌丰富度都是全省第一店，同
时，该店赠品、价位也具有得天独厚的优势。

作为河南省销量最高的家电卖场，这个店
被重新定位，重新命名之后，从总部到河南分
部都投入了比较多的资源，无论是卖场环境、

产品、服务以及促销活动，都给人一种新颖、颠
覆的感觉。国美二七新活馆这次领衔全省家
电让利盛会，让利资源已全部到位。据悉，十
一提前让利，将率先推出3C类优惠举措，如宏
基笔记本电脑AS4250仅2249元，另外，惠而浦
三门冰箱仅 2498元，还有 99元剃须刀，750元
数码相机，1619元空调等。

国美花园路国贸店，5000平方米旗舰店会
聚了全球1000家消费电子厂商的1365种品类、
5万种商品。在这里，消费者可以买到几十万元
的奢侈家电，也能买到百十元的美发用品、数码
相机包，甚至是家庭主妇热衷的乐扣保鲜盒。
确保了消费者能一次性购齐所需商品。

据国美花园路国贸店的负责人介绍，他们
在传统家电卖场经营产品的基础上增添了许
多关联产品，比如彩电区会销售插排、高清线；
冰洗区会销售晾衣架、熨衣板、保鲜盒、保鲜
膜；空调区销售防护罩、安装架；电脑区销售U
盘、鼠标、键盘、耳麦、耳机、摄像头、音箱、笔记
本包、散热器、路由器、贴膜；手机区销售电池、

充电器、读卡器；小家电区销售按摩棒、毛孔清
洁器、炊具、水设备、厨房小件、按摩器材；数码
区销售单反相机镜头、三脚架、相机包等。消
费者在购买家电的同时可以把相关的产品同
时买回家，既省时省力又省心，甚至是水槽、喷
头、花洒、水龙头、浴室柜这些只有在家居建材
卖场才能看到的卫浴五金产品，也被“搬”到了

“MALL中MALL”。
业内专家表示，商场化经营模式已成为电

器卖场的发展方向。顾客像逛超市一样购买
产品，集体验、娱乐于一体。这种新模式的家
电卖场会成为未来家电卖场主流，也会带来绿
城家电商圈的重大变革。

十一来国美购彩电，您算是赚了

国美二七新活馆，欲做十一家电市场让利“领头羊”

国美花园路国贸店，“MALL中MALL”优势凸显

国美南阳路新模式门店，全球流行家电的集散地

今天，永乐电器
紫荆山路店开业

十一黄金周促销活动也同日启动

今天，永乐电器紫荆山路店重装后开业，同时，永乐电
器紫荆山路店还将和市内15店联手同贺，提前启动永乐十
一黄金周活动。

晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图

今日，永乐电器在紫荆山路店新装开业的
推动下，启动十一黄金周促销的第一波。据介
绍，新装开业的永乐紫荆山路店以五大优势独
占郑州家电市场鳌头。

河南永乐采销总监刘露介绍了其五大
优势：优势一，新装的紫荆山路店在规模上
领 先 全 国 100 多 个 城 市 ，超 过 1000 家 门
店。优势二，低价保障，明码实价，更便宜，
更实惠，承诺 19 天差价返还。优势三，满
意保证，39 天有质量问题可退货，99 天有
质量问题可换货，提供长期售后服务。优

势四，安心品质，世界一流品牌齐聚，体验
式购物新品首发卖场。优势五，温馨导购，
温馨专业的服务，提供详细商品说明和省
钱购买建议。

另外，记者还了解到，永乐为了回馈顾客，
紫荆山路店开业之际还推出了抽奖赢“泰国
游”的活动。凡在开业期间购物的顾客均可填
写抽奖券一张，可免费抽取由河南海外旅游公
司提供的价值 3800元的郑州直飞曼谷 7日品
质泰国游，9月25日18时抽奖，名额有限，不要
错过机会哦！

开业抽奖 赢泰国游

近日，永乐电器在郑州向全球数百家厂
家发出 30 亿元的采购招标函，永乐电器通
过此次采购大单，联合上游厂家全面下调
产品销售价格，在十一黄金周期间全线让
利于消费者。在此期间，消费者将有望享
受到家电业全年最优惠价格。为了满足消
费者的多重选购需求，永乐将于 9 月 23 日
在全省范围内率先启动十一黄金周，提前
拉动消费市场。

据悉，此次30亿元的采购大单中，厂家直
供的特价机接近30%，降幅均达40%以上。这
些特价机均为厂家各品牌的畅销型号：在彩电

品类上，国产与合资品牌将在永乐上演年度大
战，国产32英寸以旧换新价1700元，数码摄像
机跌破 2000元，46英寸液晶史无前例以 3500
元的低价出售。46 英寸、52 英寸的液晶电视
价格比去年同期下降 2000 元左右，同时，美
的、苏泊尔、九阳、格兰仕等小家电全面普降，
降幅最高达 50%。这些特惠资源将在黄金周
期间放量投入家电市场，届时家电价格直线下
降40%左右。

除了新品和低价促销产品外，永乐还根据
不同消费群体的需求，进行针对性采购，满足
不同消费群体的家电产品需求。

30亿元采购大单 特价机超过30%

19天价格保障 护航黄金周


