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家居资讯 AA17

中原百姓广场建材家居总部基地从投建伊始，始
终秉承“亲商、重商、养商、富商”的经营服务理念，高
举总部基地大旗，以产业领域市场策略的转变为契
机，以协助大中原经济区二、三级市场分销商与上游
厂家完美对接为己任，对上游厂家，帮助其在低成本
的基础上，快速建立郑州、河南乃至中部六省的营销
网络。对下游分销商第一时间发布全新资讯，并根据
其需求提供一对一的服务，真正搭建成服务中部六省
的信息平台、商流平台、物流平台。“总代理+旗舰店+

物流仓储+统一运营+统一渠道拓展+特约经销商”的
模式将是中原百姓广场建立市场的主流营销思路。

此次中原百姓广场盛大开业，不仅真正地做
到了为厂商立足中原市场并找到优质合适的代理
商而不余遗力，为厂家品牌在中原地区的品牌传
播和发展壮大奠定基础，而且更为厂商和代理商
之间，创造了公平合理、双向选择的机会与平台，
为今后中原建材家居行业的整体发展与理念提
升，留下了浓重的一笔。

亲商、重商、养商、富
商，这是中原百姓广场成
立 以 来 始 终 秉 持 的 宗
旨。作为中原家居行业

“金九银十”的重头戏，素
有建材家居总部基地之
称的中原百姓广场，于 9
月 23 日至 10 月 9 日联合
各大品牌启动强势大型
活动——厂家直销风暴
之风云再起。几百家商
户携手共同为中原消费
者带来低价优惠。
晚报记者 倪子/文 慎重/图

9月 23日至 10月 9日，由中原百姓广场联合
各大品牌强势启动的“厂家直销风暴之风云再起”
自然吸引了众多目光。

河南省装饰装修行业管理办公室主任李小立说，
今年，中原百姓广场建材家居总部基地推出了多项优
惠活动，为推动行业生产力发展贡献出了更多力量。

河南省家具协会会长唐吉玉也表示，开拓一方
热土，造福一方百姓。中原百姓广场为中原建材家

居业的整体升与发展，注入了新鲜的血液和动力，更
为中原地区广大建材家居消费者提供一个时尚、优
美、舒适、方便的理想购物好场所。

9月23日至10月9日，中原百姓广场联合各大
品牌启动大型促销活动——厂家直销风暴之风云
再起。更丰富的产品种类、更优惠的产品价格，由
中原百姓广场领衔主演的促销活动，拉开了中原
家居行业金秋火爆的开幕盛宴。

一直以来，价格是商家和消费者心中的“敏感
词”。让更多的消费者买到“货真价实”的商品，成
为本次“厂家直销风暴之风云再起”的终极目标。
据中原百姓广场总经理郑晓东介绍，活动期间，他
们联合各大品牌展开优惠活动，以此回报家居行
业组织和领导的关怀与支持，回馈广大市民对中
原百姓广场的关注与厚爱。

“活动期间推出三项优惠活动。首先，同品牌、
同规格、同型号产品，活动开始至结束后一个月内，
如消费者在全市范围内发现比价更低的全额免单；

其次，市场商家联合返现金，满100元返10元，次日
（24小时）起至10月10日凭代金券1:1兑换现金；最
后，使用中原百姓广场储值卡或中心中原百姓广场
联名卡再省5%。”郑晓东说。

“建材行业的标价存在虚高，这次厂家直销活
动，对于消费者来讲，我们提供了一个更清醒的消
费选择。不是说我们拿出很多的优惠来让消费者
很难去选择，而是直接给他一个非常清楚的、非常
实在的价格，让消费者更容易去选择。”中原百姓广
场董事长侯世安如是说道。

家居行业迎来新鲜血液

助推中原经济区建设
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99月月2323日，中原百姓广场联合各大品牌启动大型厂家直销活动。日，中原百姓广场联合各大品牌启动大型厂家直销活动。

厂家直销吸引了不少消费者。厂家直销吸引了不少消费者。

中原百姓广场为中原人民提供了一中原百姓广场为中原人民提供了一
个理想的建材购物场所。个理想的建材购物场所。


