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车市·活动

赛道挑战 新装出击 品牌发布 十一前的车市不寻常

秋季功势 谁能一招制敌

“金九银十”按照车市的“老黄历”，是一年之中
汽车销量增长的黄金时期。在2011年，历经了上半
年的波折坎坷之后，无论是汽车生产厂商，还是各
家经销商，眼睛都盯着“金九银十”给车市注入全新
的活力。眼下随着十一黄金周临近，车市更加活跃
起来，因此我们挑选了一部分有意思的活动，您不
妨看看。 晚报记者 谢宽 陈栋 屈彦飞

广汽本田重磅出击 新装礼献

在“金九银十”传统旺季来临之际，为回馈广大消费者的支持和信赖，从9月1
日起至10月31日，广汽本田在全国范围内启动以“至臻科技，新装礼献”为主题的
大型促销活动。据悉，此次活动期间，购买雅阁或锋范的客户，除了可以享受广汽
本田超越同级的整车3年或10万公里保修政策外，更可免费享受2年或4万公里的
车辆专业保养；凡通过指定金融产品购买雅阁、锋范的客户，即可享受0利率，0手
续费的“双免”优惠。通过指定金融产品，客户最低首付不到2万元便可购买锋范；
仅以不到4万元的首付即可把雅阁开回家。

广汽丰田发布
“心悦二手车”品牌

9 月 20 日，广汽丰田在广州发布
“心悦二手车”品牌，宣布正式进军二
手车市场。据介绍，广汽丰田“心悦二
手车”品牌全面结合丰田全球先进标
准和中国用户需求，建立起以“专业、
诚实、信赖”为三大核心价值的二手车
服务体系，将为消费者提供包括多品
牌置换，二手车零售以及售后服务在
内的一站式二手车业务。广汽丰田执
行副总经理冯兴亚表示：“‘心悦二手
车’将为二手车行业树立起全新的品
牌形象，为消费
者提供安心、愉
悦的二手车业
务体验。未来，
我们将把‘心悦
二手车’业务打
造成为继新车、
售后服务之后
的第三大业务
支柱。”

一汽-大众与河南交通职业技术学院“TQP伙伴计划”正式签约

9月26日下午，一汽-大众与河南交通职业技术学院“TQP伙伴计划”正式签约。早在
2006年，一汽-大众就针对现阶段国内汽车市场的发展及企业发展战略，推出了技术人才培
养工程，即“TQP伙伴计划”，通过此项校企合作的方式，帮助校方根据市场需要培养专业化
优质人才的教育体系。

“TQP伙伴计划”最终实现了一汽-大众厂家、高校、经销商伙伴及学生的四方共赢。一
汽-大众获得网络服务能力的提升；高校获得更具有需求导向的课程体系及就业率；经销商
获得优秀的服务人才；学生获得实用的知识技能及更好的就业前景。

天津一汽2011年度服务技能大赛郑州分站赛开赛

9 月 24 日，第六届天津一汽服务技能大赛郑州分站赛于河南长久吉
盛汽车销售服务有限公司正式拉开帷幕，来自全国的 15 支重点站服务商
代表队参加了本次比赛。比赛中，现场答题、小组实操等环节考验着选

手们的实力，激烈的比
拼、选手们力争上游的表
现不断将现场气氛推向
高潮。最终，郑州站的冠
军花落张家口汽车销售
服务总公司。

爱特码（A-TIME）车载智能服务系统推介会

9 月 24 日，深圳鼎易源科技有限公司携手郑州宝德隆贸易有限公司举行爱特码
（A-TIME）车载智能服务推介会暨 C-Pad 新品发布会。会上，鼎易源向各 4S 店与会人员
隆重介绍爱特码车载智能服务系统，揭开车联网国内应用新面纱。目前，我国车联网技
术的应用还未普及，随着国家“十二五”规划的提出，已被行业广泛关注。作为车联网客
户关系管理方案提供商，鼎易源直致力于推动汽车服务行业的标准化、服务多元化，为
4S店实现精细化客户管理，主动、精准的客户服务，提高车主的满意度，创造更高的利润
空间。

“A3之道”首战郑州
奇瑞A3品鉴之旅再启程

9月25日，奇瑞A3品鉴之旅——“A3之道”挑战赛
开幕式，在郑州市河南省体育中心隆重举行。据悉，奇
瑞将在全国范围内陆续开展“A3之道”挑战赛大型赛事
活动，凡报名参与挑战赛的消费者，均有机会挑战创新
赛道“A3之道”，赢取丰厚活动大礼。奇瑞汽车华中大区
经理解纪光说：“体验式的品鉴之旅系列活动已成为A3
的一个亮丽名片。”在郑州站挑战赛活动开幕后，由奇瑞
星飞腾特技表演队驾驶A3首先进行了让在场观众惊叹
的特技表演，随后，全场活动进入场内试驾阶段，在场的
车友也等到了亲身感受一把A3非凡魅力的机会。在试
驾过程中，有这样的一幕吸引了到场所有车友的目光。
靓丽漂移女与帅气漂移男彪车技的一幕，撼动全场。
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