
2011年9月29日 星期四 主编 熊维维 编辑 万佳
美编 周高虹 校对 王阳 版式 王艳

B21十一黄金周中原家居优装三重奏

来好易家就送精品不锈钢盆，还有低至二折产品

优惠+优质，双优生给您送礼
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恪守售后承诺获得顾客认可

“好易家能够平稳地走到今天，除了赶上了好时机，更
重要的是自己的不懈努力。”好易家建材商场运营总监庞
海涛说，郑州西区的发展快马加鞭，给好易家带来了充分的
发展机遇。

随着进驻好易家的知名建材品牌越来越多，好易家对周
边区域消费者的吸引力也越来越大。与此同时，好易家始终
恪守的高品质售后承诺，更是获得了消费者的一致认可。

“作为郑州最成熟的建材市场之一，好易家汇聚了各品类
的中、高端品牌，均为工厂的专卖店，销售价格比较规范，明码
标价、实价销售，得到了老百姓的普遍认可。”庞海涛说道。

“在郑州，各类建材超市、卖场有很多，但作为建材装饰
商场，好易家算得上首当其冲。”庞海涛说，建材行业的竞争
显得异常激烈，如今的消费者除了关注产品本身，也更加关
注购物的环境与享受。

作为中原首家建材装饰商场倡导者，好易家喊出了“为
顾客提供尊贵如百货的建材服务”的口号，明确规定销售方式

标准、价格空间标准甚至情
景式商品展示方式和空间的标准，对商品自身的材质、功能和
使用注意事项进行公开标注，让商品附加价值完美体现。

“要让消费者信任好易家，只有这样商户才能赚到
钱，商户赚到钱才能使好易家得到更大的发展。”庞海涛
坦言道。

“好易家能够成为郑州目前最成熟的建材市场之一，离不
开广大消费者、建材商、社会各界的支持与厚爱。在十一黄金
周到来之际，恰逢装修旺季，好易家整合资源、拿出优惠，一方
面以此回馈消费者；另一方面，各建材经销商薄利多销，以此
为契机，为完成厂方下达的全年销量打下良好的基础。”据庞
海涛介绍，活动期间，他们准备了非常多的优惠活动。

例如，来就送精品不锈钢盆，全场折让，折扣率达 20%~
50%。另外，除品牌自身折扣优惠及礼品之外，买建材商场
另送电动车、运动自行车。“消费满 5000元送运动自行车一

辆，市场价值 800~900 元；消费满 10000 元送电动自行车一
辆，市场价值1800~1900元；消费满20000元送电动摩托车一
辆，市场价值 2800~3000元。”庞海涛提醒，这些奖品都是限
量，先到先得。

另外，品牌商户还为消费者准备各类豪华礼品，有家用
轿车、美的电饭煲、蚕丝家纺、海尔全自动洗衣机、奔驰、地
拖、自行车、苏泊尔热水壶、水阳豆浆机、美的电磁炉、苏泊尔
电饭锅、高档垃圾桶、康宝煮锅、钻石、炒锅、二层蒸锅、沙滩
椅、纸抽、烟灰缸、毛巾杠、浴巾套装、茶具、金龙鱼食用油等。

国庆礼品多多 强大力度优惠

“消费满 10000 元就送一辆价
值近 2000 元的电动车？我正好要
再买一套沙发和餐桌，肯定能超过
1 万元。既能买到称心如意的家
具，又能得到一辆电动车，这一举
两得的好事儿可千万不能错过。”
打算装修房子的市民李小姐得到
消息，10月1日～3日，好易家将举
办“国庆献礼—买建材送三重大
礼”优惠活动。
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