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同样是开超市，大商
会主打社区型生活广场；
同样是开超市，大商不足
两年时间就能在河南开
10 家店；同样是开超市，
大商可以一年回本两年盈
利……2010 年，当“大商超
市”连开 7 家店时，这四个

字才真正走进郑州市民的生活中，此前其曾
誓言：“三年时间，要在河南省开 20 家店。”一
年多过去了，大商超市没有食言。

9月 29 日上午，大商千盛生活广场嵩山路
店开业。这个功能齐全、面积 3 万余平方米的
社区型生活广场，集百货、超市、娱乐、餐饮为

一体，预计年营业额将达 5 亿元，实现税收
2000 万元，解决 2000 个就业岗位。

“在这个广场，大商超市占 1.6 万平方
米，开业头一天，从早上 9 点到下午 4 点，
短短 7 个小时，就创下 50 万元的业绩。”店
长牛振峰透露，昨日该店销售突破了 100
万元。

据了解，牛振峰堪称大商超市的“传奇店
长”。这位牛店长，就是去年率领大商千盛生活
广场富田店创造“新开超市一年达到盈亏平衡、
第二年就实现赢利”的传奇人物。

牛振峰能将超市的培育期压缩到最短时
间，当人们问及他的制胜法宝时，他说：“这首先
要归功于我们团队的力量。”

9 月 29 日，位于嵩山
路和淮河路交会处的大商
千盛生活广场嵩山路店正
式开业。这是大商在二七
区落下的第三颗棋子，也
是大商集团在河南的第二
十二家店，这意味着大商
不仅仅是河南的百货巨
头，也将成为我省综超市
场的又一大鳄。

这个十一，一波又一
波的活动将在大商超市上
演，您可要Hold住。
晚报记者 王一品 许琳琦 文/图

会员来店就有礼品相赠，会员消费可再享
满额礼，大商超市延续一贯作风，为庆祝新店开
业而最大力度地回馈VIP会员。

“我们更看重市场，通过对会员的回馈，来
稳定自己的市场份额。”大商集团河南超市连
锁发展有限公司营销部部长王辉表示，“今年
大商超市实施了‘感恩会员 2011’的营销理

念，在会员营销方面，迈进一个新的历程。把
过去那种宽而泛的优惠模式逐步向重点会
员、稳定会员方面转化。从会员日的设定，到
会员生日送礼，再到会员专享好礼等会员
购物计划都已陆续推出。另外，大商超市的

‘抢商品’设定和营销活动设定，都加大了力
度，真正做到让会员得到更多实惠。”

逛逛大商超市
优惠与品质共存

新店开业，又逢十一，嵩山路店的大商超市
将掀起一波又一波的超值回馈活动。

9月29日～10月4日，凡在该超市消费的顾
客，满 48元即可凭借当日单张购物小票兑换抽
奖券1张；消费满96元，可兑换2张，以此类推。
抽中一等奖，可获得电动车一辆；二等奖可获自
行车一辆。10月 5日～10日，抽奖活动将继续

进行，一等奖的奖品是洗衣机一台，二等奖则是
电饭锅一个。

“两个时段的奖品不同，就是希望更大
限度地回馈消费者。运气好的，可能会抽
走我们准备的四种大奖。”王辉说，“十一
期间，大商超市这个店的特价商品将超过
1000 种。”

7小时创下50万元的业绩

特价商品超过1000种

昨日，大商
千盛生活广场嵩
山 路 店 推 出 上
千种特价商品，
吸引了大批消费
者抢购。

“1+1+7”，大商新玛特郑州总店
又推出新的营销模式了。

“1”，即 9 月 29 日推出的超级
返券日；下一个“1”，即 9 月 30 日
13:00~23:00的超级回馈夜，以“新品
独家折扣”为主线，“重磅品牌满额
礼、团购礼”贯穿其中，拥有大商购
物券（卡）的顾客可再享“1000 元当
做1100元花”。

“7”，即10月1日~7日，国庆“七天
乐”全面启动，将以新品超低折扣为消
费者带来一次真正的“明折明扣”。

另外，十一期间，新玛特郑州总
店还将迎来数场深度营销活动。9月
29日~10月7日，高端女鞋品牌嘉宝
将有“独家货品+独家力度”回馈消费
者。满 1980 元减 100 元，3980 元减
500元，与此同时，凭品牌抵值券还可
在活动基础上再减200元。

9月30日，继蒙迪爱尔精度营销
突破186万元大关之后，威可多接过
营销大旗，推出“全城独家8折优惠+品
牌双倍积分+超级买赠”。据透露，该
品牌将向200万元的销售目标冲刺。

9月 29日~10月 9日，新玛特郑
州总店还将与沃森公司共同打造

“闪耀中原，‘利’放全城”深度营销
活动。满 1000 元返 400 元，满 2000
元返1000元；1万双女靴189元起，2
万件单品 99~699元。据悉，沃森旗
下的都彭、其乐、傲士、金利来休闲、
皇冠、ELLE等品牌的秋冬新品全部
有优惠活动。 王一品


