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经过几十年的磨砺，宝视达集团 210
多家连锁店已遍地开花，成为中国眼镜零
售业界排行前三名的领导者。宝视达能
获得今天的成绩，离不开自身的努力奋
斗，更离不开社会各界以及消费者的大力
支持。

“为了感谢消费者长期的厚爱，我们将
在 10 月 1 日~9 日举办优惠活动。”据徐永
煊介绍，活动期间，国庆积分可以获得高回

报，50积分兑换50元；现货商品消费满500
元立减 100 元、特定商品满 1000 元立减
150 元；国际品牌 6 折起，时尚时装镜 99
元，一副价格买3副，更有多款时尚潮流眼
镜，一副价格买2副的优惠。

此外，平时很少有折扣的隐形眼镜系
列也有优惠。例如，海昌日抛买两盒送一
盒，买博士伦产品满 218元获清透 60ml赠
品装1瓶等。

荣获“驰名商标”名不虚传

历经市场考验 宝视达结硕果
时尚潮流眼镜，国庆优惠回馈顾客

作为全国知名
品牌，宝视达创造
了河南眼镜企业多
项第一：第一个获
得国家驰名商标的
河南眼镜企业；第
一个与国际先进视
觉中心合作建立的
专业视光中心；第
一个提出验光收费
概念；第一个邀请
美国视光学博士定
期指导；第一个开
始建设国际视光产
业园……为了感谢
社会各界的厚爱，
10 月 1 日~9 日，宝
视达将推出系列优
惠 活 动 回 馈 消 费
者。 晚报记者 倪子

“驰名商标”名不虚传

随着人们消费的更新，眼镜是重要的民生
产业，同时又具有引领时尚的消费特点，眼镜已
经从实用产品逐渐向实用和时尚产品转变，其
消费群体将呈现多元化特性。

日前，宝视达眼镜摘得“中国驰名商标”荣
誉，成为我省眼镜行业中首个获此殊荣的企业。

“一直以来，宝视达与时俱进，紧跟市场需
求，专注消费者和市场所关注。在企业发展中，
不断提高硬件和‘软实力’。”据河南宝视达眼镜
(连锁)有限公司副总经理徐永煊介绍，宝视达集
团与法国依视路集团、日本菊池视光专业学校
及中国台湾台北视光中心合作，投资2000万元
设立了专业视光学校；与日本尼德克深度合作
设备供应;系统集成软件开发中心；投资500万
元设立商业空间展柜工厂;即将投资5000万元
建设车房镜片工厂、硬性隐形眼镜工厂;电子商
务中心、远程加工体系将一应俱全。

2011年，公司投入6亿元在平顶山市成立
中部地区眼镜产业园，填补了中部地区无眼镜
生产的空白。

有人说，得了中国驰名商标就是真正
的名牌货了，可以放松对企业的要求。对
此，徐永煊不以为然。他说：“不管是驰名
商标还是名牌的角逐，真正的裁判都是消
费者。一个眼镜品牌，必须经受市场竞争
的检验，能经得起消费者的切身体验，才
可能成为最后的赢家。”

多年来，眼镜店免费验光，几乎是不成
文的规定。免费验光几分钟，得到粗略的
几个数据，配个能看清的眼镜就可以了，从
来没人告知你视力真正存在的问题。但是
在宝视达的视光中心，验光并没那么简

单。“验光收费”，也许是这家视光中心的又
一项突破行规的“革命”。

“一个称职的视光师需要 3～4年的培
训。一个好的验光师为消费者验光会耗费
一两个小时，对复杂病例时间会更长。”徐
永煊介绍，验光室内进口的各种验光设备，
能进行眼位、眼压、眼底、屈光等十几项国
际眼视光标准检测，从源头上保证了配镜
的准确性。据了解，与宝视达视光中心合
作的台湾台北视光中心，是中国地区唯一
一家通过国际SOS保险认证的专业视光检
验中心。
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久经考验成为赢家


