
黄金周购买特价机已成为不少消费
者的习惯行为，不过，今年黄金周，靠低价
冲量的市场策略已被各大彩电厂商所摒
弃。提升单品价值，促进彩电整体销售结
构升级成为主流彩电品牌的“主打牌”。

“十一前夕，各大彩电厂商蜂拥上市
的新品平板电视多达几十个系列，创下了
历届黄金周之最。”丁宁说，仅今年8月中
旬到8月底，六大国产彩电厂商就齐推了
十余个系列的“云电视”新品。大商电器
河南分公司总经理朱长杰认为，除了彩
电，十一向来是冰洗产品的销售旺季。今
年十一前夕，各大洗衣机厂商集中上市的
新品也远远多于往年。

与往年不同的是，今年洗衣机厂商开
始将健康功能、变频技术等作为主题，不
再以价格作为单纯的促销手段，开始回归
产品本质。滚筒洗衣机的洗净度与健康
问题是大多数消费者购机时考虑的主要
问题。今年十一前夕，滚筒洗衣机新品纷
纷强调各自的技术路线。

国家信息中心数据显示，今年上半年
国内城市洗衣机销量和销售额增长幅度均
出现下滑。以上半年一线城市洗衣机销量
为例，其增长基本停滞，增幅仅为 3.73%。

“感觉比 2008 年金融危机时候还过分”，一
位冰箱品牌负责人认为，造成这一现象的
原因是多方面的，装修的家庭少了，购买电
器的人数自然会减少。

十一长假销售量能占下半年市场的四分之
一，商家势必要加大促销力度以“讨回”上半年销

售任务的欠债。特别是结合了中秋假期销售回
暖状况，河南国美总经理张峰说。而河南永乐总
经理丁宁则乐观地认为，经过半年多的震荡与调
整，各家电零售商的销量已基本实现稳定，并极
有可能在今年十一档期实现全面破局。

目前各大卖场针对黄金周的筹备已接
近尾声，各品类的赠品资源已悉数入库，通
过直降、套购等方式的让利规模将达到本年
度之最，加之为数众多的智能新品上市，十
一档期的家电市场值得期待。

为避开十一黄金周的旅游高峰，家电
卖场已提前一周展开本年度的十一商战。
目前，永乐、国美与苏宁等卖场均表示将在
今日启动一系列的主题促销活动，例如团
购、企业专场、专门品项促销等，几乎每天
一个主题，促销力度并不逊色黄金周。

临近十一，“拼服务”也是促销的热
点，推出“零首付零利率零手续费”分期付
款买家电活动服务是苏宁电器今年的“独

创”。对于各大卖场纷纷推出的特色服
务，河南五星总经理战卉说：“十一家电价
格战将变得更直接和有力度，返券和有限
制的促销活动将变成直降、打折。这样消
费者购买的时间会变得更短，为了把手里
的返券花出去在卖场转一天的现象基本
不会出现。除了价格上的直接优惠外，卖
场在收款、导购等环节也提前完成了各种
演练，以期待能在这个黄金周出奇制胜。”

提前一周错时消费
十一家电打折战早已打响

电视3D功能将成标配
冰洗新品大打技术牌

多因素致行业低迷
家电卖场期待十一“破局”

“一年等一回，错过等一年”，河南苏宁总经理钱成建这样
形容即将到来的十一家电卖场。去年家电销售的火爆盛况，
让行业普遍对今年有着较高的期望。为了能在黄金周破局，
家电市场将提前一周发力，预计此次促销期各大卖场各个品
类的家电产品都会出现价格跳水的情况。为此，不论是家电
企业或是商家都对市场充满信心。 晚报记者 樊无敌
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家电黄金周家电黄金周来咯！来咯！
积极准备 卖场期待十一假日“破局”
未未销先热 家电卖场价格跳水或频现
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二七新活馆 领衔中原家电让利巅峰巨惠
国美二七新活馆作为河南省唯一家电的新

活馆，不仅有着“中原家电第一店”的美誉，而且
其产品丰富度、品牌丰富度都是全省第一店，同
时，该店赠品、价位也具有得天独厚的优势。国
美二七新活馆这次领衔全省家电让利盛会，让
利资源已经全部到位。据悉，今日将率先推出
3C 类优惠举措，如宏基笔记本电脑 AS4250 仅
2249元，另外，惠而浦三门冰箱仅 2498元，还有
99元剃须刀，750元数码相机，1619元空调等。

花园路国贸店 MALL中MALL优势凸显
国美花园路国贸店，位于花园路商圈5000平

方米旗舰店汇聚了全球1000家消费电子厂商的
1365种品类、5万种商品。在这里，消费者可以买
到几十万元的奢侈家电，也能买到百十元的美发
用品、数码相机包、甚至是家庭主妇热衷的乐扣保
鲜盒。确保了消费者能一次性购齐所需商品。

南阳路新模式门店 创家电低价奇迹
成功转型为新模式门店的国美南阳路店，

代表了国美电器未来的发展方向。除了产品种
类丰富，其最大的特点在于体验式消费。同时，
也是全球流行家电的集散地，几乎所有高端、新
品、时尚家电产品都会在这里上柜，它已成为郑
州北区电器时尚中心。

经三路生活馆 家电流行前线
地处经三路农业路交会处黄金地段的国美

电器经三路店，是经三路上家电购物新地标。
此次十一黄金周促销期间，国美经三路店

不仅新品、特价品、主流畅销品货源充足，而且
大部分商品都准备了大幅度让利活动，平板电
视、手机、电脑、冰箱、洗衣机、小家电等众多品
类让利幅度平均达30%以上，最高降幅达50%。

北环店 一站式购物最佳卖场
国美北环店地处北环路与丰庆路交叉口，

交通比较便利，而且目前该地段的商业形态很
丰富，各业态之间互利共赢，对国美北环店打造
一站式购物服务来说，具备了良好的基础。

曼哈顿店 郑州东区第一店
国美曼哈顿旗舰店地处未来路与金水路交

叉口曼哈顿广场，该店力求颠覆以往家电卖场
的传统形象，旨在打造国际化旗舰家电卖场。
与一贯的低价竞争策略相比，曼哈顿旗舰店此
次将重点锁定对生活品质有更高要求和追求时
尚的消费人群，但是定位于高端并不意味着“高
价”或“豪华”，此店将更多强调以专家眼光和专
业的服务，为消费者选择个性化家电产品提供
帮助。

金成国贸店 紫荆商圈家电领头羊
地处紫荆山路与商城路交叉口的国美金

成国贸店，是国美倾全力打造郑州市南部商圈
的旗舰店，体现了购物的现代感及时尚感，注
重消费体验及消费体验区的规划，完全按照国

美五星级卖场店标准进行布局。国美金成国
贸店带给消费者的将是全新的视觉、感观、购
物享受。

陇海中路店 现代化家电大卖场
自去年陇海路店全新升级后，对卖场内外

环境、商品结构、卖场布局、服务等方面进行了
大幅改善，为消费者打造了一个全新的现代化
购物平台。陇海路店凭借低价策略、诚久保障
等优势，保证消费者在国美享受到名品低价的
超优惠待遇。而且也成为同行业的风向标。

泰隆店超级旗舰店 全郑州向西看
地处碧沙岗商圈的国美电器泰隆店，是西

区家电卖场的领头羊。每次大型节假日促销
活动，都会以全民共享的惊爆让利，掀起低价
狂潮。

国美泰隆店是河南国美四大旗舰店之一。
这个店从灯光的设计到产品的陈列都将突显精
致二字。这里不仅为顾客提供舒适的购物环
境，还能满足顾客精神上的需求，使顾客乐于光
顾本店购物消费，从而达到提高企业经济与社

会效益的目的。

富田太阳城店 中原首家5S家电卖场
地处航海路与中州大道交叉口的国美富田

太阳城店，开启东区十一黄金周让利闸门。
国美富田太阳城作为新模式门店，不仅

卖场环境宽敞、明亮、通透，而且对于彩电、冰
箱、洗衣机、空调等传统家用电器以及手机、
电脑、数码等 3C 品类和空调扇、按摩椅、厨卫、
烟机灶具等生活电器品类，都会在品牌数量、
产品出样等方面加大投入，从而使国美富田
太阳城店打造成为综合消费电器商品的指向
性卖场。

绿城核心商圈文化中路店 购物更便利
文化中路店位于文化路与黄河路交叉口

南 100 米，门店近 500 余辆停车场，近 8000 余
平方米的超大卖场、优质的购物服务体验让
消费者体验到全新的视觉、感观、购物享受。
9 月 30 日文化中路店所有员工将以最优质的
服务和最低的价格带给中原消费者一个家电

低价奇迹。

买家电
就到咱身边的国美电器美电器
今日全市门店共创低价奇迹普惠中原

据悉，从今日起，国美十一促销将全面爆发，全场商品大幅让利创
低价奇迹，最大幅度为消费者省钱。 晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图

货品丰富、大幅让利、十一活动启动。货品丰富、大幅让利、十一活动启动。


